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Nethandlen boomer, og danskerne er
hyppige gaester i butikker pa nettet. Alligevel er

der kun en handfuld entreprenante juletraesproducenter, .
som i dag tilbyder landsdaekkende salg og levering af juletraeer —
pa nettet. | denne artikel stiller vi skarpt pa udfordringerne, finder

mulighederne og giver gode rad til at komme i gang.

= PETER RYHMER

Danskerne bestiller i stigende grad sko,
havemgbler, computere, rejser og daglig-
varer pa nettet. Vi shopper lgs, og i fgrste
halvar af 2021 slog forbruget rekord og
landede pa 93,8 mia. kr., ifglge Dansk Erhverv. Under
coronakrisen har langt flere virksomheder taget nettet
til sig, og det har abnet endnu flere muligheder for at
handle hjemmefra.

| alt bliver der solgt omkring halvanden million juletraeer i
Danmark hvert ar, hvoraf salg via nettet kan opggres i pro-
miller. Mange holder af traditionen med selv at hente traeet
hjem, sa kun en handfuld producenter, grossister og ivaerk-
saettere tilbyder landsdaekkende onlinesalg og levering af
juletraeer. Og det er der flere grunde til. Selvom konkur-
rencen endnu ikke er stor, og en fuldgod hjemmeside med
webshop kan erhverves for et tilforladeligt belgb, geelder de
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gamle dyder inden for det at drive handel nemlig stadig: Det
gode kgbmandskab med begejstring over at szelge varer og
serviceydelser, respekt for kunderne, omkostningsbevidst-
hed og en hgj grad af tillid til sine medarbejdere.

Allerede i 1999 sa vi det fgrste spaede forsgg pa at szelge
juletraeer via internettet. Det svenskejede firma Letsbuyit,
hvis hjemmeside fungerede som en indkgbsforening,
tilbgd rédgraner for 39 kr. inkl. fragt, bragt lige til dgren.
Kun ca. 200 danskere benyttede sig af tilbuddet, men i de
gvrige syv europeiske lande, hvor firmaet har afdelinger,
blev der solgt 10.000 juletraeer.

”Selvom mange efterhanden har prgvet, er landsdaek-
kende salg og levering af juletraeer stadig forholdsvist
nyt. Min vurdering er, at der er et stort uudnyttet mar-
ked, hvor alle de danskere, som ikke selv magter eller
har tid til at hente et trae, er saerdeles oplagte netkunder
- og gerne betaler for det”, siger Henrik Hjorth, der selv



P4 treetime.dk koster det
250 kr. at fa afhentet sit
trae efter jul — en lands-
daekkende serviceydelse
som ca. en fjerdedel af
alle kunder tilkgber.

har solgt, leveret og afhentet juletraeer over en toarig
periode hos onlinesupermarkedet nemlig.com, som han
er tidligere medejer af. | dag er Henrik Hjorth Head of
Operations hos dagligvaregiganten Coop.dk/mad.

Kend din malgruppe

Ifplge Henrik Hjorth skal man have helt styr pa sin
malgruppe og de behov, som malgruppen matte have,
inden man kaster sig ud i onlinehandel — og han peger pa
serligt pensionister som en oplagt malgruppe. De sidder
maske alene hjemme juleaften, og har hverken netvaerk,
ressourcer, tid, overskud eller mulighed for at hente selv.
Netop denne malgruppe er ifglge Henrik Hjorth ikke helt
sa kritisk omkring pris og kvalitet, selvom treeet som ud-
gangspunkt skal vaere i orden. For dem handler det om at
fa bragt julen indendgrs pa en god og nem made.

Juletraeskonceptet Tree Time har eksisteret siden
2014 og regnes blandt de fgrste i Danmark med

landsdakkende salg og levering af juletraeer. Pa
hjemmesiden TreeTime.dk kan virksomheder og
private kunder bestille deres juletrae, fa det leveret
og afhentet igen, nar julen er forbi. Juletreeerne er
nordmannsgran, kan bestilles i tre forskellige stgrrel-
ser og koster mellem 359 og 469 kr. ekskl. levering i
2021-priser.

”"De aeldre medborgere er en vigtig gruppe, og vi ind-
ledte derfor et samarbejde med 4ldresagen tilbage i
2014-2015. Det affgdte desvaerre et vaeld af spgrgsmal
og lagde et enormt pres pa os, fordi seniorerne pa det
tidspunkt slet ikke var vant til at kgbe varer pa nettet.

Vi havde ikke kapaciteten til at lgfte en opgave af den
stgrrelse, og samarbejdet med 4ldresagen matte derfor
stoppe efter et par ar. Nu er tiden en anden, og de aldre
medborgere er i dag en af vores stgrre og meget vigtige
malgrupper,” siger Michael Teglgaard fra Tree Time, der
solgte sine fgrste juletraeer i 1979.

Vi har ogsa mange kunder blandt de ressourcestaerke
og travle bgrnefamilier, der typisk bor i Kgbenhavn eller
Nordsjeelland. Her handler det om tid. Far kommer hjem fra
Bruxelles den 23. december, hvor juletraeet skal sta pyntet
og klart. Den 28. rejser hele familien pa ferie i Spanien, sa
der skal traeet vaere vaek og afhentet igen”, siger Michael
Teglgaard, der samtidig fortaeller, at Tree Time ogsa szelger
og leverer juletraeer til en lang raekke virksomheder.

Juletraeer er service

Bade Henrik Hjorth og Michael Teglgaard peger p3, at ju-
letraessalg pa nettet skal opfattes som en service, altsa en
immateriel oplevet vaerdi, som er virksomhedens evne og
villighed til at I@se forbrugerens konkrete problemer.

"Man skal forsta, at vi ikke saelger juletraer. Vi seelger en
service, og det skal man taenke ind, nar man saelger og
leverer juletraeer pa nettet”, fastslar Michael Teglgaard.

Service er bl.a. den opfattelse, forbrugeren har af kom-
munikationen mellem din virksomhed og ham/hende,
men det er ogsa oplevelsen af juletraeet.

Samlet set kan man sige, at det indtryk, som forbrugeren
star tilbage med, efter at have vaeret i kontakt med dig og
din forretning, handler om service. Derfor har alt det, der
foregar mellem virksomheden og forbrugeren fra fgrste
mgde til sidste kontakt, altafggrende indflydelse p3,
hvor god en service forbrugeren oplever.

"Det handler om at seette sig i forbrugerens sted. Man
skal taenke alt ind fra start til slut, ellers kommer de ikke
igen. Det kan vaere svar-tider, vejledning, reklamationer,
tilkgb af juletraesfod, julestjerne, lyskeede, sanghaefter, at
bringe traeet helt ind i stuen, at pynte traeet og naturligvis
fjerne treeet efter jul”, siger Henrik Hjorth.

Det er altsa fornuftigt at se salg og levering af juletraeer som
en service med tilkgb af ydelser, en model som ogsa andre

brancher benytter. Det geelder f.eks. flybranchen, hvor afbe- »
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stillingsforsikring, fast track, stor kuffert, seedereservation,
ekstra benplads, mad pa turen og afhentning i lufthavnen er
serviceydelser, som ligger udover flyselskabernes kernepro-
dukt: At komme fra A til B.

God service er et samspil mellem forventninger og realitet.
Lov hellere for lidt end for meget, da forbrugerens forvent-
ninger er alt afggrende for, hvordan din service opleves.

Hjemmesiden - hjertet i netsalg

En hjemmeside med webshop er hjertet i salg og leve-
ring af juletraeer pa nettet, og hvis du ikke allerede har
en hjemmeside, tilbyder en lang raekke firmaer at lave en
sadan mod betaling.

"Hvis man ikke allerede har en hjemmeside, kan man naer-
mest fa en smidt i nakken med et utal af standardlgsninger,
der er bygget over temaer/skabeloner i et grunddesign. Det
betyder, at "skelettet” ligger ret fast. Og du kan som regel
derefter selv vaelge farver, indsaette logo og billeder, oprette
sider og undersider og i gvrigt selv levere al andet indhold,
der skal veere pa hjemmesiden,” siger Winnie Elsborg fra
firmaet Elsborg Grafisk, der har over 20 ars erfaring med
produktion og vedligeholdelse af hjemmesider.

Winnie Elsborg understreger, at hvis man ved noget om

webstruktur, beskaering af billeder, pixelstgrrelser til web,
synlighed pa hjemmeside (SEO) og sikkerheds-plugins, sa
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kan man selv komme godt afsted med at lave en oply-
sende, interessant og velskrevet hjemmeside, som dine
bespgende gider bruge tid pa.... vel at maerke efter man
har markedsfgrt den overfor sine malgrupper. Ved man til
gengeeld intet eller meget lidt om at lave en hjemmeside,
og hvordan den skal markedsfgres — sa lad vaere med at
forsgge selv. | bedste fald ender det med, at man har brugt
uendelig meget tid pa noget, som aldrig eller sjeeldent vil
blive fundet pa nettet. Brug hellere din tid pa det, du er
bedst til, og lad en god webdesigner hjzelpe dig i gang.

"Og brug sa ogsa noget tid pa at beskrive dit formal og
dine gnsker til en hjemmeside. Er det en hobby-side eller
er det til professionelt brug?”

Winnie Elsborg fremhaever WordPress som et godt valg
til en hjemmeside. Den er installeret pa dit eget webho-
tel — det er verdens mest udbredte Content Management
System (CMS) - og der findes mange gode temaer/ska-
beloner og udvidelser til det. Prisen afhaenger af, hvilke
funktioner og side-typer hjemmesiden skal indeholde -
eksempler kunne vaere portfoliesider, webshop, med-
lemslogin eller flere sprog. De fleste hjemmesider koster
mellem 7.000 og 25.000 kr. ekskl. moms.

En ny WordPress hjemmeside er enten sat op som et nyt
tema ud fra et gnsket grafisk design, eller som en tilpas-
ning af et eksisterende tema. Hvilken |lgsning, der er den
bedste, kommer an pa hjemmesidens indhold, funktio-
ner og projektets gkonomi.

"Samlet set skal man ga efter en hjemmeside med re-
sponsiv design, der ser godt ud pa alle skeermstgrrelser,”
siger Winnie Elsborg.

Indkgbskurven

En webshop er en butik, der ligger pa internettet og er
koblet op pa din hjemmeside. Forbrugeren kan ga ind pa
webshoppen og kgbe varer eller ydelser direkte fra en
computer, tablet eller mobil. Der findes mange forskellige
l@sninger pa, hvordan man laver en webshop.

”Jeg har taget udgangspunkt i Shopify Webshop, da det
er et hosted system. Det betyder, at Shopify opdaterer
den bagvedliggende software automatisk, og at du
derfor ikke skal tage dig af opdateringerne selv. Det ggr
shopudgifterne til drift forudsigelige, og giver dig én
ting mindre at taenke pa i forbindelse med drift af shop-
pen”, fortaeller Winnie Elsborg.

Hun fortaeller videre, at produkterne og administration af
shoppen er i centrum, sa selvom der er almindelige sider
og mulighed for blogindlaeg, er dette ikke i fokus men
mere taenkt som sekundzere indholdstyper.

"Min erfaring med Shopify er positiv, og de fleste af mine
kunder finder systemet overskueligt og intuitivt at bruge
og finde rundt i”, siger Winnie Elsborg, der samtidig oply-
ser, at der er en fast manedlig betaling pa ca. 200 kr. plus
2% af salgsprisen til Shopify.
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Pa treetime.dk tages billeder af hver stgrrelse for at ggre treeerne sa naturtro som muligt. Laeg ogsa meerke til den grénne "SE MERE”

knap og den rgde malepind.

Ligesom i en fysisk butik er der nogle udgifter forbundet
med kundernes brug af betalingskort i din webshop.
Brugen af betalingskort er reguleret ved lov, sa der er et
automatisk loft over, hvad du som forretningsdrivende
skal betale. Der er flere forskellige modeller at vaelge
imellem, og det er muligt at tegne en sakaldt Nets Easy
til webshops, hvor alle gaengse betalingsmetoder er
samlet i én aftale. Lgsningen er udviklet af Nets, og der
samarbejdes med de faerdige integrationer til Shopify,
WooCommerce eller Magento.

Kun for teknik-hajer

Vil du have uanede muligheder for at ekspandere, og har
du teknisk snilde, sa vil en open source-lgsning tiltale dig.
Kendetegnet ved open source er, at der er fri adganag til
al kodning bag webshoppen, hvilket giver dig mulighed

Ekspert i VALTRA traktorer
“og! redskaber tll skovbruget
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Sperg os far du keber skovtraktorer, grenknusere,
flissat, skovvogne, kraner og andre redskaber
til skovbruget - det betaler sig!

for at lave alle de tilpasninger, du gnsker dig. Det kraever
dog, at du har et kendskab til kodning, eller at du hyrer en
programmgr til at kode for dig.

Platformen for open source er typisk gratis, men du vil al-
tid skulle betale for f.eks. hosting. En open source-lgsning
vili de fleste tilfeelde vaere billigere end en hosted lgsning.
Men som oftest vil den ogsa kraeve mere arbejde fra dig -
bade at fa siden op at kgre, men ogsa at vedligeholde.

De vigtige billeder

Dine produktbilleder udggr en vaesentlig del af dit design.
Har du flotte og alsidige produktbilleder, der viser dine
produkter fra forskellige vinkler og kanter, vil kunderne
fole sig bedre klaedt pa til at treeffe et valg om at kgbe
netop dine varer.

Valtec i Gravens
Bramdrupvej 33
6040 Egtved

TIf. 7555 42 66

Valtec Skanderborg
Lasbyvej5-7

8660 Skanderborg
TIf.865211 33
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”Pa treetime.dk har vi bevidst valgt at ggre vores bille-
der sd naturtro som overhovedet muligt. Samtidig har
vi valgt at tage et billede af hver st@rrelse i modsaetning
til mange andre, som bruger det samme billede pa alle
stgrrelser”, fortaeller Michael Teglgaard fra Tree Time.

Flotte produktbilleder signalerer professionalisme - og
det er et sted, hvor du nemt kan skille dig ud fra masngden.
Overvej eventuelt at lave en simpel video, hvor du viser
et af dine produkter frem, og laeg denne ind pa produkt-
siden. Du kan sagtens komme godt fra start blot ved
hjeelp af din smartphone.

Noget andet du skal have fokus pa, er dine produkttek-
ster. Du far stgrst succes med din shop, hvis du sgrger
for at skrive korte, praecise og slgende introtekster til
dine produkter, og gerne med en "se-mere-knap” til en
underside, hvor fakta og fordele uddybes.

Din onlinebutik skal vaere synlig

Nyere teknologi spiller en uundveerlig rolle i de fleste
forbrugeres hverdag, hvorfor det er afggrende vigtigt at
markedsfgre sig i den verden, hvor forbrugeren befinder
sig. Herudover bliver det stadig svaerere at skille sig ud i
de massive informationsstremme - og det er netop her,
at online markedsfgring spiller en vigtig rolle.

Kort fortalt er online markedsfgring den markedsfgring, der
foregar via nettet. Det daekker f.eks. over sggemaskine-
optimering, sociale medier, linkbuilding, videomarkedsfg-
ring og webanalyse.

"Det er enormt svaert for saerligt min generation at
forsta vigtigheden af at vaere til stede, kommunikere
og markedsfgre sig pa internettet. Af samme grund
ansatte vi for et par ar siden en ung mand, som har
intensiveret vores markedsfgring pa de sociale medier
markant. Og det virker,” siger Michael Teglgaard, der
samtidig understreger, at markedsfgring pa Facebook
og spgemaskinen Google er relativt dyrt, nar det skal
g@res rigtigt.

Online markedsfgring giver uanede fordele, og en af
dem er, at selv mindre producenter har mulighed for at
profilere sig med deres budskaber og skabe opmaerk-
somhed online. En anden er, at man kan male sine kun-
ders adfeerd meget preecist. Det giver veerdifuld viden
om malgrupper, som kan bruges til at markedsfgre sig
de steder, hvor kunderne befinder sig. Online markeds-
fgring har yderligere mulighed for at ramme preecist,
sa dyre investeringer i annonceringer ikke gar tabt pa
kunder, der er udenfor malgruppen.

"Meget ligger i de kanaler, som man kommunikerer
gennem. De skal udvaelges med omhu, alt efter hvor din
malgruppe befinder sig. Kinesiske TikTok er nok ikke det
rigtige medie, hvis din malgruppe er den travle bgrne-
familie”, siger Henrik Hjorth.

Skub og traek dit juletrae

Push- og pull handler om at skabe et behov hos forbruge-
ren eller at vaere der, nar han/hun har et behov. Pushmar-
kedsfgring forsgger at skabe et behov for en vare uden
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Instagram overhaler Facebook som det foretrukne sociale medie, hvis man vil markedsfgre sig online overfor bgrnefamilierne.
Vil man have fat i pensionisterne, skal man bruge Facebook og/eller Youtube. Kilde: www.danskerhverv.dk
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forbrugeren har sggt efter varen. Det handler altsa om at
skubbe” varen ud til forbrugeren f.eks. for at gge kend-
skabsgraden eller interessen. Pull markedsfgring handler
modsat om, at "traekke” forbrugeren til varen, nar de
sgger efter det, du saelger. Forbrugeren har altsa selv op-
s@gt og vist interesse foren vare eller tjeneste, du tilbyder.
Forbrugeren er i dette tilfaelde laengere i sin beslutnings-
proces, og det gaelder for dig om at traekke dem ind i din
onlinebutik.

Nedenfor gennemgas fem muligheder indenfor
onlinemarkedsfgring og webanalyse:

1. Facebook

Facebook er Danmarks stgrste sociale medie rettet mod
forbrugere/kunder.

Mediet har gennem de senere ar gget malgruppesegmen-
teringen, sa man i dag kan ramme relevante kunder helt
ned pa fa kilometers afstand fra egen fysiske forretning.
Mediet giver mange forskellige muligheder, hvad enten
man vil skaffe kunder, have flere likes til sin firmaside eller
brande sin forretning. Annoncering er en pushmarkeds-
feringsform, hvor eventuelle kunder bliver eksponeret for
din juletraesshop, uden aktivt at skulle opsgge den.

2. Instagram

Instagram er et visuelt medie, hvor brugerne kan dele
billeder og videoer med sine fglgere. Opslagene kan ses i

&(‘

YARA

Knowledge grows

YaraMila 23-3-6 m Mg, S, B, Mn, Zn, er en klorfattig
specialgadning med et hgjt kvelstofindhold, der er serligt
velegnet til juletrzeer.

YaraVita GRAMITREL og BRASSITREL i kombination
tilferer alle de mikroneringsstoffer juletraeer har brug for.

YaraVita MAGTRAC er en bladgedning med et hojt ind-
hold af magnesium, der anvendes, hvor der er behov for
oget tilforsel af magnesium.

Las mere pa yara.dk eller kontakt
Steen Aarup, pd 22 83 44 00 for en
vejledende gedningsanbefaling.

all TOC no7 [ B

£ mosegaardenjuletraes [

29 166 139
Opslag Falgere Felger

Mosegaarden Juletraes Salg

Kom og beseg Mosegaarden | Hillerad og find jeres
helt eget juletra. Hyagelig Julestue med alt til en fin
jul og en sjov aktivitets sti for barnene,
juletrager.dif

Praesteve] 3, Hillerad

Falger ~ Besked Kontakt 2,

@ @

Hul 202 Jul 2020

Mosegaarden i Hillergd (Naledrys 119) er et af flere medlemmer,
som bruger Instagram aktivt i kampen om kunderne.
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brugerens nyhedsfeed, hvor de kan likes og kommente-
res. Eller man kan lave en sakaldt story, der er billeder og
videoer, som forsvinder efter 24 timer.

Instagramannoncering er et godt veerktgij til at na ud til
potentielle kunder pa den platform, hvor de ofte befinder
sig. Annoncering er — ligesom pa Facebook - en push-
markedsfgringsform.

3. SEO (Search Engine Optimization)

Sggemaskineoptimering er en pullmarkedsfgringsform, der
kan fa din forretning til at rangere hgjere pa f.eks. Google.
Dermed kan du nemmere komme i kontakt med potentielle
kunder, nar de f.eks. sgger efter "levering af juletrae”.

4. Google Ads

Google Ads er en pushmarkedsfgringsform, der bestar
af onlineannoncer, hvor du kun betaler pr. annonceklik.
Prisen pr. klik varierer efter mange parametre, blandt
andet konkurrencen pa det enkelte sggeord eller kvalite-
ten af din forside (ogsa kaldet landing page). Her kan du
eksponere dine kunder for varer for at vaekke interesse
og/eller pge kendskab.

5. Webanalyse med Google Analytics

Google Analytics er et vaerktgj, som kan give vaerdifuldt
data for at skabe en stgrre forstaelse af din onlinemar-
kedsfgring. Med en grundig webanalyse kan man over-

Bade makro- og mikronaeringsstoffer er
essentielle for at opnd en hgj kvalitet i
juletraeerne. BioNutrias mikronaerings-
stoffer bruges som standardbehandling
hos mange juletraesproducenter for at sik-
re farve, ndlefylde samt for at minimere

forekomsten af bare skuldre pa traeerne.

Vlger du BioNutrias ggdninger og falger vore
anbefalinger, kan du se frem til et enkelt, meget
gkonomisk og supereffektivt ggdningsprogram.

Kvalitet koster ikke - det betaler sig..!

vage og analysere brugeradfeerd samt se, hvordan din
hjemmeside praesterer.

Landsdaekkende distribution

Et dansk juletrae er bredt, tungt og i mange situationer
ogsa vadt. Men man kan ogsa opfatte traeet som en-
hver anden vare, og nar de professionelle pakkefirmaer
kan klare alt fra sofaer og stgvsugere til madrasser og
vaskemaskiner, burde det ikke volde problemer at levere
nettede juletraeer i et tidsrum pa seks-syv uger fra midt
november til slut december.

Men sa let er det desveerre ikke.

De landsdaekkende pakkefirmaer DAO, GLS og Post-
nord melder alle hus forbi, nar det galder distribution
af juletreeer. Salgsafdelingen hos GLS meddeler f.eks., at
nettede juletraeer overskrider det maksimale mal, og at
man i gvrigt ingen erfaring har med handtering af den
type pakker. Hos GASA i Odense fortaeller produktchef
Claus Nielsen, at man ikke har mulighed for at levere
treeer direkte til forbrugeren, da GASA som grossist kun
leverer traeer beregnet pa videresalg.

Landsdaekkende distribution af juletraeer er givetvis en

stgrre udfordring, og her finder vi maske i virkeligheden
en af grundene til, at det kun er de faerreste producenter
og grossister, som i dag tilbyder landsdaekkende salg og

BiodTutria &

DANMARK

* BioCropOpti*' har hgjt indhold af forskellige
naeringsstoffer til markedets billigste literpris

* BioMangan 180 NS giver farve og nalefylde

¢ BioMagnesium 50 er en billig, nem og effektiv
made at tilfgre let optagelig magnesium. Ggd-
ningen reducerer forkomsten af “bare skuldre”
- laas mere side 19 i vores katalog — du finder
det pa bionutria.dk

Vi er altid klar med sparring og radgivning om nae-

ringsstoffer besgger gerne dig eller din erfagruppe.

Se vores kontaktoplysninger pa bionutria.dk

bionutria.dk
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levering online. Sikkert er det, at langt de fleste produ-
center i dag begraenser distributionen til nogle fa post-
numre for selv at bringe traserne ud i egen bil.

"Det er afggrende vigtigt at finde en distributgr, som i
forvejen bringer varer ud for andre. | modsat fald bliver
fragtomkostningerne for hgje”, siger Henrik Hjorth.

Michael Teglgaard bekraefter, at landsdaekkende
distribution er en vanskelig opgave, men at det allige-
vel er lykkedes for Tree Time at finde en lgsning, som
bade fungerer pa levering og afhentning af traeer i hele
landet.

Det er afgorende vigtigt at
finde en distributer, som i forvejen

bringer varer ud for andre. I modsat
fald bliver fragtomkostningerne
for hagje.

Hvis man gnsker at tilbyde landsdsekkende salg og
distribution af juletraeer, vil anbefalingen derfor vaere,

at man enten kontakter nogle andre pakkefirmaer eller
nogle regionale vognmaend og laver en aftale med dem.
Det er ikke en optimal I@sning, idet man ikke pa forhand
ved, hvor stort salget vil blive, hvilket kan afstedkomme
ekstraordinaert hgje fragtpriser. En anden mulighed er at
finde nogle branchekollegaer, som i forvejen leverer ud,
og indlede et distributionssamarbejde med dem, s& man
sammen far daekket alle regioner i Danmark.

Onlinesalget supplerer

Der er ikke mange som tror pa, at onlinesalg vil ud-
konkurrere det fysiske salg, tvaertimod. Man kan ikke
erstatte fglelsen af at rgre ved traeet, vurdere farven,
stampe traeet i jorden og studere hgjden. Men at salge
juletraeer via nettet kan vaere et supplement til et
eksisterende salg, som bade generer ny viden og gger
omsaetning samt fortjeneste.

"Onlinesalget giver vores grundforretning langt stgrre
viden om kunderne - en viden vi som grossist tidligere
har veeret fuldstaendig afskaret fra. Vi og producenterne
ved stort set intet om forbrugerne og deres vaerdier, men
gennem nettet opbygges der en viden og knowhow, som
kan bruges pa tveers og til malrettet markedsfgring,”
siger Michael Teglgaard, og navner bl.a. sorterings-
systemet som et konkret eksempel pa noget, som for
forbrugerne er fuldsteendig uinteressant.

Er der overhovedet penge i at saelge juletraeer pa nettet?
"Det korte svar er, ja. Vi har gget onlinesalget med cirka

50% hvert ar siden 2014”, siger Michael Teglgaard fra
Tree Time.

[« [ °
Tagesprgjter for juletraeer
Tagesprgijter fra én af Europa’s farende fabrikker i specialsprgjter:
Trailersprgjter fra 3.200 | - 5.500 |
Liftsprgjter fra 400 | - 1.200 |
Raekkevidde: Op til 60 m vandret og op til 35 m lodret

Pumpe med stor ydelse og tryk
Fas med drejbar flextud eller staltud m.m. galvaniseret ramme

NYHED fra SKMAS,
ggdningsspreder til
juletreeer, spreder til

en eller begge sider, fas
som 1100L 1900L 2700L
Kan leveres med kran.

Dragone Klippere
og Knusere ,et
starkt produkt,
som bruges i
skoven og til
naturpleje,
Ring for '
demo eller
tilbud.

Ventura
grenknusere
og rodfraesere,
arbejdsdybde
0til 30 cm.

Ring for yderligere information tlf. 74 75 12 o5

Skzaerbaek Maskinforretning

v/Bent Sgrensen - Aabenraavej 17 - 6780 Skaerbak - TIf. 74 75 12 05 - Fax 74 75 05 55
@skmas.di
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