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Grundlagt i 1950 i München

Juletræsproduktion i Danmark og Tyskland

Produktion i Midt/Østjylland: 130 ha

Kontor & lager ved Skanderborg



SilvaTrees Plantager
Produktion

SilvaTrees Danmark
Udstyr til juletræsbranchen







Vores branche har behov for prisstigninger

Logistik: 10-15%

RoundUp: 150%

Gødning: 75%

Paller: 25%

Diesel: 28%

Net: 9%

Inflation: ca. 4%

Lønninger

Energi



Så længe vores kunder fornemmer at der er træer nok er vores 
udgangsposition ikke stærk

Undgå umulige forhandlingssituationer med urealistiske krav

Mange af vores kunder er selv producenter. De kender de ændrede 
omkostningsstrukturer og har selv behov for prisstigninger

Elefanten skal spises i små bidder



Den grønne branche har oplevet prisstigninger  

Hvad er dit best case og worst case scenarie?

Hvornår er du klar til at forlade 
forhandlingsbordet?



Vær saglig og begrundende

Vores argument om tabsgivende produktion har 
kunderne hørt igennem flere år

Hvis kunden forstod dette havde han allerede 
accepteret prisstigninger tidligere



De fleste kunder vil mere eller mindre gerne lytte til 
argumenterne for en prisstigning

Reaktionerne vil dog variere meget fra kunde til kunde

Disse kan variere fra reel forståelse til "det har jeg også hørt fra 
de andre leverandører, men der steg priserne kun xx %

Hvornår kommer ordren? Hvem blinker først?



Selv med saglige begrundelser styres prisen 
hovedsagligt af udbud og efterspørgsel

Lad ikke euforien overdøve din viden om 
markedssituationen



Især ved hårde prisforhandlinger skal viljen til at opgive 
en del eller om nødvendigt hele ordren være til stede

Det skal gøres helt klart, at hvis de seneste års prisudvikling ikke 
afspejles i den nye pris, kan det være bedre at opgive ordren

Først da kan du fremstå troværdig på lang sigt

Er vi sikker på at der ikke er en anden leverandør der med glæde vil 
overtage vores kunde?



Pas på gennemsnitspriser hvorved en bestemt pris
accepteres og en anden pris reduceres væsentligt

Denne prissætning tager som regel revanche i en senere 
prisforhandling hvor uoverensstemmelsen for det træ, der blev 

solgt for billigt i det foregående år, oftest bliver endnu større

Hvis en gennemsnitspris er nødvendig, bør de respektive 
mængder fastsættes til de forskellige priser



Er der et faldende udbud i 2022?

Hvad forudsage vi for 12 måneder siden?

Hvad siger statistikkerne?

Hvad siger producenterne?

3.000-5.000 usolgte paller i Danmark?



Prisforventninger til sæson 2022 (Status februar):

Stigende priser på aktionstræer

Stigende priser på træer under 150 cm

Mindre prisstigninger på træer over 150 cm


