SilvaTrees

Juletraesbranchen set fra en producentgrossist

Brian Boeberg



SilvaTrees

Grundlagt i 1950 i Midnchen
Juletraesproduktion i Danmark og Tyskland
Produktion i Midt/@stjylland: 130 ha

Kontor & lager ved Skanderborg
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SilvaTrees Plantager

Produktion

SilvaTrees Danmark

Udstyr til juletraesbranchen
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DIWA Grenretter “Kammen" - 5-benet an ne 47312501

Krt m. 100 stk KI’. 2,75’3!*.'
kit m soos  Kr, 2,45/stk.

DIWA Grenretter "Krogen* atn 97312700

Krt. m 100 stk
Kt m 500 stk

DIWA Grenretter - kan forlnges

Artnr 92312502 Kt m 100 st Kr, 3,40’5‘“
Krt. m 1000 stk Kr. 3,00,9“(

DIWA Grenretter “Grenkrans"

ArNr 97312700 Kt

Kr. 7,50/stk.

Jens Ravn: 2280 5758

Kr. 2,85/st.
Kr. 2,70/stk.

m. 50 stk

DIWA Dobbelttaske

AtNr 99000031 K, 199, ~/stk |

MAX® Markebénd Art Nr 99004013 / 1 Paikke / 10 Rullae
= Kr. 33,—/pk.

ArtNr 87312511

20 om /3 mm | 1,000 stk

Kr. 0,85/sw.

Jens Ravn: Brian Boeberg:
2280 5758 2097 8974

~wnun ywww.shop.silvatrees.de

Brian Boeberg: 2097 8974

Eller skriv til os pa: danmark@silvatrees.com
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Vores branche har behov for prisstigninger

Logistik: 10-15%
RoundUp: 150%
Godning: 75%
Paller: 25%
Diesel: 28%
Net: 9%
Inflation: ca. 4%
Léanninger
Energi



SilvaTrees

Sa leenge vores kunder fornemmer at der er traeer nok er vores
udgangsposition ikke steerk

Undga umulige forhandlingssituationer med urealistiske krav

Mange af vores kunder er selv producenter. De kender de sendrede
omkostningsstrukturer og har selv behov for prisstigninger

Elefanten skal spises i sma bidder
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Den grgnne branche har oplevet prisstigninger
Hvad er dit best case og worst case scenarie?

Hvornar er du klar til at forlade
forhandlingsbordet?
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Veer saglig og begrundende

Vores argument om tabsgivende produktion har
kunderne hgrt igennem flere ar

Hvis kunden forstod dette havde han allerede
accepteret prisstigninger tidligere



SilvaTrees

De fleste kunder vil mere eller mindre gerne lytte til
argumenterne for en prisstigning

Reaktionerne vil dog variere meget fra kunde til kunde

Disse kan variere fra reel forstaelse til "det har jeg ogsa hert fra
de andre leverandgrer, men der steg priserne kun xx %

Hvornar kommer ordren? Hvem blinker f@rst?
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Selv med saglige begrundelser styres prisen
hovedsagligt af udbud og efterspgrgsel

Lad ikke euforien overdgve din viden om
markedssituationen
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Iseer ved harde prisforhandlinger skal viljen til at opgive
en del eller om ngdvendigt hele ordren veaere til stede

Det skal ggres helt klart, at hvis de seneste ars prisudvikling ikke
afspejles i den nye pris, kan det vaere bedre at opgive ordren

Forst da kan du fremsta trovaerdig pa lang sigt

Er vi sikker pa at der ikke er en anden leverandgr der med glaede vil
overtage vores kunde?
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Pas pa gennemsnitspriser hvorved en bestemt pris
accepteres og en anden pris reduceres vaesentligt

Denne prissaetning tager som regel revanche i en senere
prisforhandling hvor uoverensstemmelsen for det tree, der blev
solgt for billigt i det foregaende ar, oftest bliver endnu stgrre

Hvis en gennemsnitspris er ngdvendig, bgr de respektive
mangder fastseettes til de forskellige priser
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Er der et faldende udbud i 20227
Hvad forudsage vi for 12 maneder siden?
Hvad siger statistikkerne?

Hvad siger producenterne?

3.000-5.000 usolgte paller i Danmark?
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Prisforventninger til saeeson 2022 (Status februar):

Stigende priser pa aktionstraeer
Stigende priser pa traeer under 150 cm

Mindre prisstigninger pa treeer over 150 cm



