Markedsundersggelse 1 Sydtyskland og

Schweiz

AfKaj @stergard

Med det formdl at undersgge mulighe-
derne for at selge flere NGR juletrer
gennemfgrte Pyntegrentsektionen i sam-
arbejde med JOPIN for et par dr siden en
analyse af udvalgte omrider. Der var tale
om tre omrider i Sydtyskland og to omri-
der i Schweiz, hvor fglgende byer blev un-
dersggt:

1. Rheinland-Pfalz/Saarland: Offenbach,
Darmstadt, Koblenz, Wiesbaden, Kaisers-
lautern, Neunkirchen, St. Ingbert, Zwei-
orlicken, Landsthul og Worms.

2. Baden-Woritemberg: Ludwigshafen, Heil-
pronn, Pforzheim, Karlsruhe, Baden-Ba-
den, Freiburg, Tlbingen.

3. Bayern: Schweinfurt, Bamberg, Bayreuth,
Weiden, Schwandorf, Landshut, Augs-
burg.

4. Ost-Schweiz: Baar, Zug, Winterthur, Uster,
Wetzikon, Wadenswill, Luzern.

5. Vest-Schweiz: Biel, Neuchatel, Lausanne,
Meontreux, Fribourg, Bern, Aarau, Olten.

Baggrunden for undersagelsen var at dan-
ske NGR traeer havde et godt fodfeste i de
stgrre sydtyske og schweiziske byer. Deri-
mod var kendskabet til markedsandele,
distributionskanaler og lokalprodukeion i
de lidt mindre byer meget sparsomt, og vi
mente at NGR-traeet var mindre kendt her.
Undersggelsens sigte var altsd at skabe et
grundlag for en eventuel afs@tningskan-
pagne i disse omréder.

Forberedelse tilundersegelsen
Underspgelsen blev  gennemtert ved
hjeelp af studerende fra Den danske Eks-
portskole i Herning. De udvalgte stude-
rende blev gennem et par dages kursus sat
ind i problemstillingen ved atsetning af
juletreeer. Ligeledes gennemfgrtes indlza-
ring af wreartskendskab, sorteringsbe-
stemmelser m.v. Forberedelserne bestod
ogsd 1 at udarbejde et standardsperge-
skema med |8 spprgsmil.

Efter denne introduktion sendtes de stu-
derende til hver sit omrdde og gennem-
farte undersggelsen i Igbet af en uge. Der
blev for de tyske del-onmriders vedkom-
mende heldt et samlet midtvejsmgde for
atevaluere og tilpasse spgrgeskemaet.
Spgrgeskemaet blev anvendt til at inter-
viewe stadehandlere i de nzvnte byer.
Herudover indsamledes den tilgengelige
viden om lokale forhold ssom saregne
kulturtraditioner, befolkningstal, kegbe-
kraft og lignende.

Resultater

Resultaterne foreligger som minirappor-
ter for hver enkelt hy samt en konklusion
for hvert delomride. Hovedkonklusio-
nerne fra de enkelte delomrider gengives
her.

1. Rheinland-Pfalz/Saarland
Det besggte omrdde inkluderer Regie-
rungsbezirkene Darmstadt, Koblenz og

Figur 1. “Men denne plads kunne szlge flere danske NGR juletraser”.
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Rheinhessen-Pfalz med et samlet indbyg-
gertal pA 6,5 mio. og en befolkningstiet-
hed pé 295 personer pr. km?,

Der har veret kontakt med en del stade-
handlere, som var §bne over for ideen med
at importere juletrzeer fra Danmark. En-
kelte udtrykte direkte interesse for at kgre
til Dahmark selv for at udvalge treer,
Flere af de handlende havde op til flere
stadepladser — enten i den samme eller
flere forskellige byer. Her var danske
nordmannsgrantreer allerede reprasen-
teret enkelte steder.

Afsatningen af nordmannsgran er gene-
relt stigende. Det samme gelder for nobi-
ks, som dog ikke blev solgt i sd store kvan-
titeter.

At detomrdet er positivt ses ogsd i sam-
menfatningen af spgrgeskemaerne, hvor
der her vil blive draget nogle tendenser
frem:

* 00% foretager ikke deres indkgb i sam-
arbejde med andre.

* 88% af rgdgranen er lokalt produceret.
#7129 af nordmannsgranen er forsynet af
lokale forbindelser (lang distributions-
kaede).

* 100% af bligran, fyr, nobilis og wdel-
graner lokal produktion.

OBS - blagranen er her den mest solgte,

* Salget starter 1 den farste uge af decem-
ber.

*66% mener priserne har veeret uzndrede
de sidste 2 &r.

* 0% forventer ikke prisstigninger fil
neeste ir.

* 83% betaler kontant. Det skyldes
méske, at der er tale om lokal handel.

* De typiske treeerer 200cm hgje, teette og
smalle.

* 66% af de adspurgte var positive overfor
at importere direkte fra Danmark.

2. Baden-Wiirttemberg

Det besggte omréde deekker felgende Re-
gierungsbezirke:  Franken,  Mittlerer
Oberrhein, Nordschwarzwald, Freiburg
og Tiibingen. Sammenlagt 5,5 mio. men-
nesker med en befolkningsteethed pd 230
personer pr. kim?,

Det gennemgéende for denne region er, at
egenproduktionen er over 80% af det ud-
budte antal juletrer. Baggrunden for
dette er Schwarzwalds placering midt i
denne region. Der er sdledes tradition for,
at bjergbgnderne bringer deres traer til
markedet ved juletid.



Til trods for dette konkluderes det, at der
er enkelte gode muligheder for en direkte
eksport fra Danmark til stadehandlerne.
Disse 2-3 handelsselskaber har en domi-
nerende rolle pd markedet. Eksempelvis
var det ikke muligt at spore priselasticitet
i regionen, da en al’ de store handlende
brugte fortrykte prisskilte med identiske
priser.

Felgende tendenser kan uddrages at spor-
geskemaerne:

*919% foretager ikke indkgb i samarbejde
med andre.

*95% rodgran forsynes lokalt.

# 54% nordmannsgran forsynes lokalt.
*90% fyr forsynes lokalt.

*88% blagran forsynes lokalt.

* 85% forventer ikke, at priserne stiger
neste ar.

#72% handler ab producent,

*90% handler kontant.

* Det typiske tree er 200 cm, teet og hojt.
*43% er ikke interesseret i at handle di-
rekte med Danmark,

* 34% er interesseret i al handle direkle
med Danmark,

*23% kunne vere interesseret.

* Pris, kvalitet og i seerdeleshed tidspunk-
tet for skovning er afgorende parametre,
der skal tages i betragtning for at opna
samarbejde.

3. Bayern
De samlede tal for Regierungsbezirkene
Niederbayern, Oberplalz, Oberlranken,
Unterfranken og Schwaben er 5.8 mio.
indbyggere fordelt med 128 personer pr.
km-.
Bayern kan i store traek siges at vere inte-
ressante for danske leverandorer, da dan-
ske produkter — isier nordmannsgran — er
meget godt repraesenteret. Hvad der taler
herfor er, at en stor del af trieerne gér via
tyske grossister og er generelt set af en
ringe kvalitet.
Trenden i den bayerske smag géir helt klart
i retning af flere nordmannsgraner pd be-
kostning af rpdgran. Bligran afswettes sta-
bilt endnu, hvorimod fyr er uden betyd-
ning.
Strukturen i handelen er kendetegnet ved,
aten by domineres af en standejer med ca.
4 standpladser fordelt i byen. ‘
Sporgeskemaerne kan sammenfattes sé-
ledes:
# 83% foretager ikke deres indkob i sam-
arbejde med andre.
*83% af rodgran er lokalproduceret, 11%
via grossist, 6% via direkte import.
* 63% af nordmannsgran er importeret,
37% heraf via grossist.
*58% fyrer lokalproduceret, 25% impor-
teret, 17% via grossist.
# 82% bligran er lokalproduceret. 12%
via grossist, 6% importeret.

50% foretager ingen efterbestilling,
37% foretager efterbestilling 9-12 dage
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Figur 2. Danske NGR-juletraeer er godt kendt - helt ud i de mindre byer.

for jul.
* 04% mener salget er storst 5-8 dage for
jul.
*71% mener priserne har vieret uendret
de sidste dr.
* 81% forventer ikke at priserne stiger
nieste r.,
*63% handler frit leveret.
*63% handler kontant.
* Det typiske tree er 200 cm hojt, tet og
smalt,
# 50% er interesseret i kontakt med dan-
ske leverandgrer.
*42% er miske interesseret.

8% erikke interesseret.

4. Ost-Schweiz

Stadehandlerne i denne del af Schweiz er
fortrinsvis mindre handlende, hvilket for-
mentlig skyldes, at COOP og MIGROS
supermarkedskaederne forsyner en pwen
del af markedet.

De mindre handlende var positive over for
import al juletrieer — i sierdeleshed mht,
treeer fra Danmark, da de var godt tilfreds
med disses kvalitet. Man far lidt nobilis
fra Danmark samt nordmannsgraner, der
ogsi bliver produceret lokalt og importe-
ret fra BRD. .
Tendenserne gdr i retning af, at nord-
mannsgranen bliver mere og mere popu-
leer pga. dens holdbarhed. Der synes ikke
at viere nogen “ideel” facon pa treere,
blot skal de viere regelmessige —og ende-
lig ikke gullige. Sma treeer pa omkring |
mvinderind.

De sammenflattede sporgeskemaer viser:
#95% handler ikke ind i samarbejde med
andre.

#81% rodgran er lokalproduceret.

#60% nordmannsgraner importeret, 26%
lokalproduktion, 15% grossist.

#00% hvidgran er lokalproduceret.
#50% bligran er import og 50% er lokal-

produceret.
*90% al de adspurgte bestiller ca. 500
treeer, 10% over 2.000 treer.
* 60% mener, at salget er storst 0-4 dage
for jul.

86% forventer ingen prisstigninger
neste Ar.
#50% kober ab leverandor, 50% frit leve-
rel.
#50% har 30 dages kredit.
# 81% har ikke samme avance pi de lor-
skellige tresorter.
#47% swelger flest treeer pd under 150 cm.
53% selger Mest trieer pd ca. 200 cm.
* 849% kunne viere interesserel i at mod-
tage henvendelse fra en dansk juletresle-
verandor.

5. Vest-Schweiz

Det vestschweiziske marked synes alt i alt
ikke at vaere helt sa positivt stillet over for
import al juletrieer, som de loregiende
omriider. Derer tale om mange smé stade-
handlere, som er yderst lokalpatriotiske.
Der kunne méske viere tale om en import,
hvis tricerne var al’en ekstra god kvalitet.
Desuden var man ogsid her mange steder
pi jagt efter nye ideer —ogsd fra udlandet.
Der spores en del negative holdninger
omkring de danske treer — de bliver sko-
vel for tidligt og der er for langt til Dan-
mark hvis man vil udveelge treer selv.
Traeerne blev odelagte under den lange
transport pga. for tet stuvning. Der var
konkret 3 handlende, som var interesseret
iatfatilbud,

Det blev bemrket fra enkelte stadehand-
lere, at man troede det stigende salg af
nordmannsgraner i ner fremtid ville re-
sultere i, at de schweiziske producenter
ikke vil kunne folge med.

Mt. specielle modetendenser sis flere

(Fortseettes side 15).
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sig en computer med printer samt et st
standardprogrammer og et par special-
programmer.

Der er ingen af ovenstiende opgaver, der
ikke sd rigeligt kan lgses af et udstyr til
10.000,- kr. (incl. harddisk, skerm og
printer) samt programmer for ¢a, 6.000,-
kr.

Vi er en raekke brugere, der har valgt pro-
grammet WORKS fra det store amerikan-
ske softwarchus: Microsoft, Programmet
er let at betjene og omfatter sivel tckstbe-
handling og regneark (med grafik) som
database og kommunikationsprogram (til
modem), og koster kun ca, 2.000,- kr.

Erdet svacert?

Nir man kgber udstyr pi den billigste

méde, f.eks. i lavprisvarehuse, medfglger

der somregel ikke opstartshjzlp.

Man kan ofte klare sig selv, hvis op-

startsprogramimer og manualer er gode,

Det er dog betryggende at have en hjelp-

som leverandgr at stgtie sig til, indtil man

er kommet godt igang.

Et grundkursus i EDB kan anbefales til

begynderen, hivis han ikke vil leere alt gen-

nemegen erfaring, hvilket tager tid!

Man skal veere opmeerksom pd, at jo flere

faciliteter et program har, jo tvkkere er

manualen, og jo lengere tid (gvelse og

udforskning) krzves, fgr man bliver i

stand til at udnytte specialiteterne.

Derfor medes en rackke (skov-)borugere af

Microsoft’s Works i en “erfa” gruppe,

hvor man udveksler erfaringer og model-

ler.

Fungerende modeller findes p.t. til:

a. Beregning af gkonomi i dyrkning af
nordmanniana.

b. Beregning af arbejdstgn efter akkord/
timelgn med efterfglgende udskrift af
lgnsedler, lagertilgang og anatyser.

Neste samarbejdsmodel er EDB-styring

af hestsesonen for pyntegrgnt og jule-

traeet.,

Standardmodellerne kan tilpasses til den

enkeltes behov, og erfaringerne herfra ud-

veksles pd de opfglgende mgder.

Fremtiden

Der arbejdes p.t. med opretielsen af en
central forstlig database, hvortil man ved
hjeelp af telefon, modem og kommunika-
tionsprogram kan Abne forbindelse, s§
data kan overfgres til ens egen computer
til videre forarbejdning.

For pyntegrgntproducenter og -grossister
kunne en “grentbgrs” vare et interessant
tiltag, hvor man tilmeldte hhv. udispone-
rede varer og uopfyldie ordrer (under
mrk?), evt. prisansat, s& “mediemmerne”
af denne bers kunne f@lge bevagelserne
pd markedet og pd en effektiv mfde af-
seelte/kgbe sine varer,

(Fortsat fra side 13).

steder enten vatpllagte eller sprajiema-
lede treeer — som regel pd 1| meter eller un-
der. Som en service for kundeme levere-
des treerne ofte fra stadehandleren med
padmonteret treefod — traeet er sdledes lige
til at stte hjem i stuen.

Her fglger kommentarer til de sammen-
fattede spergeskemacr fra Vestschweiz:

* 749% handler ikke ind sammen med an-
dre,

*05% rgdgran er lokalproduceret.

* 75% nordmannsgran er lokalproduce-
ret, men 18% gdr via grossist. De reste-
rende bldgran, hvidgran, nobilis og fyrer
alle 100% lokalproduceret.

* | stadehandler ud af 5 kgber ca. 1.000
tracer, hvorimod gennemsnittet er ca, 250
treeer.

* 58% kgber ab producent.

*93% handler kontant.

* 569 har lige stor avancemargen pé alle
sorter,

* Hos de adspurgte var det typiske tree 200

cm hgjt og smalt.

* 40% mente, at handelen var stgrst 9-12
dage far jul.

* 88% mente, at priserne har varet uend-
ret de sidste 2 ar.

* 83% forventer ikke prisstigninger néeste
Ar,

* 81% viste sig ikke interesseret i direkre
kontakt med leverandgr i Danmark.

Konklusion

Medensddan underspgelse er der skabt ct
grundlag for at starte en bearbejdning af
de bergrte omréder, herunder en priorite-
ring, samt mulighed for at tilbyde selek-
tivt sammensatte varepartier,

Dette er sket 1 de seneste ssoner og af-
setningen af danske nordmannsgran-
treer til de af undersggelsen omfattede
byer er steget markant. Dette konstate-
rede Pyntegrontsektionen ved besigti-
gelse af stikprgvevis udvalgte byeri 1989,

NOBILIS
RODGRAN

LOVTRAER

Vi er kebere af
juletraeer og klippegront

Faste aftaler om keb indgéas gerne fer sommerferien.

Viforhandler manuelle og hydrauliske netmaskiner,
samt Sanpack og Weber juletraesnet.

lavrigt kan vi tilbyde skovplanter i gode provenienser, f.eks.:
NORDMANNSGRAN  Ambrolauri Savsat
ortakéy/Langesg.

Danske provenienser.

Danske provenienser.

Tyske provenienser.

Gode provenienser.

Maskinplantning udferes af uddannede forstfolk.
Viforhandler gedning og kemikalier.
Ring venligst og fa et uforbindende tilbud.
Fa et godt tilbud pa vildthegn.

BJORN
- J.E.BJORN ApS
Kobberbakkegard Sorgivej 32 DK-4295 Stenlille
Telefon 53 60 46 60 Telefax 53 6047 04
Bagevej 73 DK-8680 Ry
Telefon 86891028 Telefax 86 8936 42
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