frgbedsplanter i planteskolerne. Planter-
ne er siledes, allerede inden de nér ud til
det blivende areal, hardt belastede og
meget fplsomme overfor yderligere mil-
j@pévirkninger.

Forfatterne stilter til slut i deres afhand-
ling 3 hovedpunkter op, som de mener
beir blivet taget til efterretning. Disse er
f@lgende:

Konkluderende rad fra forfatterne.

I. Den genetiske kvalitet af frget og der-
med af de fremtidige planter er
afggrende for, hvor forgiftningstaersk-
len hos planterne ligger. Traer/prove-
nienser med udpraeget tilbgjelighed til

tidlig freseetning bgr undgis. De er pa
grund af deres pévirkelige stofskifte
disponeret for skader som fglge aft
stress.

2. Som belastende stoffer har man hidtil
diskuteret de sikaldte immissions-
komponenter (i daglig tale luftforure-
ning). Nedsat sundhed og abnormali-
teter i knoppernes vakstpunkt hanger
imidlertid frem for alt sammen med
mange forskellige syntetiske stoffer -
frem for alt plantebeskyttelsesmidler
(ved bredsprgjtning og vinddrift). For
Picea, Abies og Douglas er der ingen
entydige hvileperioder for knop
vekstpunkterne. De er aktive gennem

hele aret.

3. Plantevakstpunkter bliver stimuleret
gennem en stadig flydende overflod
af tilgengeligt kvelstof. Dette bety-
der med andre ord, at den ngdvendi-
ge vinterhviletid for knopvakstpunk-
terne bliver undertryke eller tidsmees-
sigt forskudt. Af hensyn til vakst-
punkternes indledning af vinterhvile-
tid vil det vaere forkert at gedske
med kvalstof efter juli maned. En
gadskning med Kalinm, Magnesium,
Bor, Jern og Mangan i et afvejet for-
hold til kvaelstof ( mélt efter blada-
nalyser) synes at vare den rigtige
Igsning.

Frankrig — frem'tidens klippegrgntmarked?

Af Sven Fenger, Fenger Forstservice

Kan vi leere franskmzand og spaniere
at bruge klippegrant, og vil det vere
realistisk at afszette mere til disse mar-
keder fremover?

Spergsmilet blev behandlet pid Pynte-
grontsektionens temadag 20.4.93, og selv
om problemets aktualitet er blevet
udskudr 1 - 2 dr pa grund af tgrkeskader-
ne i grantet, si er det fortsat presserende,
fordi vi ved, at vi er pd vej ind i en
uoverskuelig overproduktion og fordi
udvikling af nye markeder tager lang tid.
Ferst vil jeg indskrenke problematikken
til kun at gzlde nobilis, fordi Frankrig
selv.er producent og eksportgr af nord-
mannsgran, og Spanien har andre grgnne
abies arter.

Nobilis har een og kun een egenskab, der
hzever den over alle andre arter - det er
nalefastheden.

Der er andre bld og grgnne arter og nogle
er blgde - andre er stikkende, nogle er
buskede - andre er regelmassige, men
ingen holder nalene som nobilis, der hel-
digvis ogsd er blad og smuk.

Med denne karakteristik er det logisk, at
jo lengere vi bevaeger os sydpé mod var-
mere himmelstrgg, jo sterkere bar nobi-
lis std i konkurrencen med andre arter.
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Ar Spapien Frankrig
1980 5
1981 3
1982 4
1983 13
1984 15
1985 26
1986 28
1987 34
1988 22
1989 0 30
1990 8 65
1991 14 1
1992 16 77

Tabel 1. Danmarks eksport af nobilis i
tons/ar
Kilde: Danmarks Statistik.

Derfor er det ogsd naturligt at udvikle
disse markeder, og vi kan godt tage Ttali-
en med.

“Der bruges pyntegrgnt i forvejen, og sé
mé det vel blot vare et spargsmél om at
vise varen frem for at komme i gang med
disse kempemarkeder”,

Sadan tenkte vi pd Rye Ngrskov, da vi
begyndte en markedsfgringskampagne i
1980 - altsé for 13 ar siden.

Hvordan er det s gdet?

Det ses pd den samlede danske eksport
iflg. toldstatistikken:

(Tabel 1).

Udviklingen er ikke uwmiddelbart impo-
nerende. Tallene skal dog suppleres med
en ikke ubetydelig mzngde, som videre-
sendes fra Holland, hvor man er bedre til
at selge dansk nobilis sydpa end vi selv
er.

Nu vil det jo veere nemt at sige, at vi bare
ikke er gode nok, selv om det er en del af
sandheden, men fgrst bgr vi se pd, hvad
der har vaeret gjort. Hermed far vi ogsa
en bedre ide om, hvad der skal ggres
fremover.

" Fra starten vidste vi, at det drejede sig

om at synligggre produkterne og skabe

opmarksomhed om varen.

Vi fik alt det generelle pé plads:

l. Ansggning og tilsagn fra Danmarks
Erhvervsfond om tilskud til udstillin-
ger.

2. Deltagelse i forskellige faglige udstil-

linger: SIMA/SIA-Paris, Florexpo
m.fl.

. Amoncer i reklamebladene.

4. Pressemapper udsendrt til modeblade-
ne og dagspresse med redaktionelt
stof.

(%



5. Salgsagent pd vejene med besge hos
potentielle kunder,

6. Vareprgver frem til hovedmarkederne
- grgnttorvet i Paris m.fl.

7. Optagelse i eksporthandbogen.

8. Juletrzeer og grent til ambassade, kon-
sulater, den danske kirke og Maison
du Danemark pd Ch. Elyssees i Paris,

Hermed mente vi, at vi havde gjort
opmerksom pid bide produktet og os
selv, sfl nu drejede det sig om at fi nogle
varer ud i markedet,

Nér et produkt er nyt, kan de ikke pikal-
de sig nogen prestigemassig vardi. Det
skal f@rst sté sin prgve,

Der er heller ikke nogen tradition for en
kvalitetsvurdering, sd det vil kun vare
forvirrende at begynde med at foresld 5
sorieringer.

Vi besluttede at levere en nobilis 11, som
det hed - en bld dekorationsgren, men til
den bligrgnne grens pris. Navnet blev
nobilis - prima. Hermed subsidierede vi
prisen for at f nogle varer frem i marke-
det.

Hvorfor kom der sd ikke et stgrre volu-
men afsted?

Vi vidste fra begyndelsen, at opstartkur-
ven i Frankrig er meget flad pd grund af
franskmendenes konservatisme, og at vi
skulle vere tAlmodige samt at vise styrke
til at holde ud.,

Vi vidste ogsd, at hvis franskmeand ferst
falder for et produkt - speciel et luk-
susprodukt - s vil de absolut have varen,
nasten vanset prisen, Det ser vi tydeligt
med mode, mad, vine, kunst, rejser m.m,
Yderligere kan vi regne med, at de for-
bliver tro mod det, som de har lert at

Nobilis stdr sterkere end alt andet
eksportgrent pd grund af néalefasthe-
den, men den er ogsa bled og smuk.

setle pris pa, sd hvis vi blot fir startet,
vil udviklingen fortsette ved inertiens
lov.

Det blev selvfglgelig en franskmand, der
omsider fortalte mig, hvad vi havde gjort
galt, og hvordan vi kommer videre, og
hermed ndr vi til konklusionen:

Konklusion

Det nytter ikke at stille med et halvfabri-
kata som et 5 kg bundt i et nyt marked
og blot fertaelle, hvor mange tons af dette
man bruger i Tyskland og Helland.

Man m4d begynde med at szlge det fardi-
ge produkt - d.v.s. dekorationer og kran-
se som helst er pyntede.

Nar folk har accepteret dette, og marke-
det er ved at veere etableret, vil nogen
give sig til at pille dekorationerne i styk-
ker og spekulere pd, om man ikke kan
tjene en ekstra skilling ved at lave dem
selv og srelge dem lokalt. Hermed opstér
behovet for ravaren - 5 kg bundter som
en m&ngdevare.

Vejen frem

Vi md opfordre blomstergrossisterne, der
er nermest ved kunderne for de fardigt
foredlede varer, til at ggre en indsats for
nobilisdekorationer sydpa.

Hvis nogen har produktet, men @nsker
hjeelp i markedsfgringen, sd har jeg til-
sagh om assistance fra den samime
franskmand, som formulerede konklusio-
nen, og jeg etablerer gerne en direkte
forbindelse.

Hvem skal udfgre arbejdet?

Det er og bliver producenternes sag at
bzre markedsfgringsudgifterne 1 en
udviklingsfase. S& snart markedet er

etableret, skal de kommercielle interesser
nok tage over, men de bruger ofte res-
sourcerne til konkurrence indbyrdes,
hvorved de mister muligheden for selv at
udfgre et langvarigt pionerarbejde,

Dette forhold illustreres bedst af prisud-
viklingen over de sidste 12 ér for nobilis;

1980 1992 Endring
Nobitis IT -
bligren deko
Salgspris DM/5 kg i1,90 13,50 +13%
Kgbspris ab skov ke/kg 4,00 7,75 +93%
Nobilis IV -
gren ungdomsgren
Salgspris DM/5 kg 10,25 11,00 +7%
Kpbspris ab skov kr/kg 3,00 5,85 +959%

Som tallene viser, har producenterne fiet
en betaling, der bgr rumime plads til mar-
kedsf@ringsudgifterne. Grossisterne har
konstant igennem de [2 ar ladet deres
fortjenstmargin skrumpe ind.

Der skal nu laves en mélrettet annonce-
ring 1 blomsterfagpressen - gerne fulgt
op med redaktionelt stof med mange bil-
leder.

Der skal fortsat deltages i udstillinger,
hvor de fardige varer presenteres.

Dette koster penge, flere end nogen gros-
sist er parat til at ofre pa et indlednings-
vist ret beskedent volumen. Deifor
hiber jeg, at Pyntegrgntsektionen vil fgl-
ge op med at afswtte nogle markeds-
fpringsmidler til formalet. Det kan blive
redningen af nobilismarkedet fremover,
hvor de store mangder kommer, og
muligheden er der stadigveek, hvis vi for-
mdr at opdyrke den rigtigt,

Feardige foraedlede varer som dekorationer og kranse skal dbne/bane vejen for 5

kg bundterne i hye markeder.
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