Det britiske marked for nobilis klippegrgnt

Af forstkandidat UIf Thorup

Indledning

Under et ophold i Storbritannien fra sep-
tember 1992 til marts 1993 foretog jeg
en undersggelse af det britiske marked
for nobilis klippegrgnt og for juletraer.
Opholdet blev finansieret af WEFRI
A/S,  Pyntegrgntsektionen,  Scottish
Woodlands Ltd og af mig selv. [ denne
artikel vil jeg omtale resultaterne af
undersggelsen for nobilis klippegrent.

Problemstilling

Den danske preduktion af nobilis klippe-
grant forventes at blive fordoblet over de
neste 10 ar. Prisen pd nobilis klippegrent
er stagnerende eller faldene og det er
tvivlsomt om de nuvarende eksportmar-
keder vil kunne aftage denne merproduk-
tion uden et drastisk fald i markedspri-
sen.

For at kunne afsetie denne merprodukti-
on og oppebare en fornuftig markedspris
er det ngdvendigt at opsgge og udnytte
nye markeder.

WEFRI A/S har tilplantet store arealer i
Skotland med nebilis. I Igbet af i ar vil
disse arealer producere store mazngder
nobilis klippegrent. WEFRI har en umid-
delbar interesse i at kunne afsztte denne
produktion pd det britiske marked i ste-
det for pd det tyske marked, dels for at
spare (ransportomkostninger men ogsi
for at forhindre et overudbud af nobilis
klippegrant pd det tyske marked hvorved
prisen presses 1 bund til skade for alle
danske producenter og grossister.

Det er derfor i alles interesse at WEFRI’s
skotske produktion afsettes pa det britis-
ke marked.

Det britiske marked i dag

Forbruget af nobilis klippegrgnt i Stor-
britannien 14 1 fglge mine underspgelser
pd ca, 300 tons i 1992, (De officielle
import og eksportstatistikker fortller
noget andet, men det skyldes at der sker
en fiktiv import af klippegrant til Stor-
britannien fra Danmark. Klippegrontet
bliver solgt til det tyske marked men
nogle danske grossister dirigerer handlen
over Kanalgerne for at spare skatiekro-
ner). Af de 300 tons importeres en lille
del fra Danmark, Irland og Holland men
stgrstedelen er hjemmeproduceret. Der
sker en nettoeksport af nobilisktippe-
ergnt fra Storbritannien pa flere hundrede
tons om fret, det preecise tal er ukendt.

200 rons af grgntet anvendes af “upmar-
ket” blomsterbutikker de sidste 2 uger
fgr jul il kranse, i buketter og 1 blomster-
arrangementer,

De sidste 100 tons szlges som ferdigla-
vede kranse og dekorationer i supermar-
keder, havecentre, grenthandlere og gor-
det-selv butikker. En lille del af grgntet
selges uforarbejdet i havecentre, 1 blom-
sterbutikker og i supermarkeder.
Distributionen af klippegrentet foregir
typisk fra britisk producent til blom-
stergrossist og herfra til blomsterhandler-
ne. Enkelte britiske producenter foradler
grentet til kranse og smlger direkte il
detailhandlere. Hedeselskabet eksporte-
rede i 1992 forskellige nobiliskranse til
varehuskaeden Marks & Spencer.

Prisen for 5 kgs bundter ligger pd £1-
L£2/kg athengig af hvor i distributions-
leddet man befinder sig.

En blomsterbutik somt kgbte 500 kg af en
blomstergrossist i Edinburgh betalte
£1.8/ke.

Generelt er der en ringe viden om kvali-
tet og sortering hlandt hlomsterhandlere
0g grossister.

Markedet er i dag rheget lille men vok-
sende. Nobilis anvendes mest af sofisti-
kerede blomsterbutikker som s®lger dyre
produkter til kresne kunder. Den brede
masse er endnu ikke blevet introduceret
til produkter lavet af nobilis klippegrent.

Den potentielle eftersporgsel.

Med en drlig efterspgrgsel pa 300 tons er
Storbritannien umiddelbart et uinteres-
sant marked.

Fgr man afskriver det britiske marked
ber man sgge svar pid de fglgende 3
sp@rgsmal:

Spergsmal 1: Hvor stor er den potentielle
efterspargsel i Storbritannien ?
Sporgsmal 2: Hvor stor en markeds-
fgringsindsats krever det at stimulere og
udnytte denne potentielle efterspgrgsel 7
Spargsmdl 3: Hvem skal organisere og
betale en sadan markedsfgringsindsats
hvis det er relevant 7

Sporgsmal 1

Storbritannien udggr et marked med ca.
57 millioner indbyggere der omtrent har
samme levestandard som os selv. Hvis
man kan fremstille et produkt lavet helt
eller delvist af nobilis som falder i briter-
nes smag sd vil alle afsetningsmessige

problemer kunne lgses.

Nebilis klippegtent bgr i denne sammen-
heng betragtes som et materiale med
forskellige anvendelsesmuligheder. Dette
materiale kan enten indga i traditionelle
kontinentale produkter som adventskran-
se, dgrkranse, gravdekorationer eller
bord dekorationer som kan markedsfgres
i Storbritannien. Alternativt kan man for-
sgige at bruge nobilis klippegrgnt som et
supplerende eller et substituerende mate-
riale 1 traditionelle britiske produkter.
Igennem mine unders@gelser forsggte jeg
at fa et billede af hvad briterne waditio-
nelt anvender af dekorationer ved juletid.
Efter at have besggt utallige havecentre,
blomsterhandlere, supermarkeder, grgnt-
handlere, g@r-det-selv-butikker o.s.v.
over hele Storbritannien kom jeg frem til
fplgende billede:

Den traditionelle britiske juledekoration
er en krans lavet pd en mosring dekoreret
med kristtjgin, kunstige blomster og far-
verige slgjfer. Kristtjgrokranse anvendes
bade som dgrkranse og som gravkranse.
Kristtjgrngrene swlges til forbrugere som
laver deres egne dekorationer. Efter-
sporgslen pd kristtjgrnkranse ligger pd
flere millioner. Cypres anvendes hele
dret i gravdekorationer som fremstilles af
blomsterhandlere og planteskoler. Pa
Edinburgh Fruitimarket bliver der solgt
ca. 50 tons cypres Arligt. Tsuga grene
anvendes hele dret i blomsterbuketter,
Tarrede, kunstige og friske blomster
anvendes meget i juledekorationer. Julen
er det tidspunkt hvor salget af blomster
er stgrst.

Juledekorationer lavet af silke, polyester
og plastik som imiterer gran og fyr er
meget fremherskende. Disse kunstige
dekorationer dominerer totalt hylderne i
havecentrene, som er de vigtigste detail-
led for juledekorationer. Efterspgrgslen
efter kunstige dekorationer og kunstige
Juletrzeer er vokset markant de sidste 10-
15 &r, men p.g.a. lavkonjunkturen er sal-
get stagneret de sidste par ér.
Dekorationer lavet af gran- og fyrregrene
selges kun i meget begrenset omfang og
i alle tilfzlde anvendes der her nobilis.
Gran- og fyregrene anvendes ikke il
gravdzkning.

P4 mine besgg rundt i de forskellige
detailled medbragte jeg grene og advents-
kranse af nobilis for at fi feedback fra
ledelsen.
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Figur 1: Kristtjern fra naturlige fore-
komster udger en meget veesentlig del
af den nuveerende britiske juleud-
smykning.

En del detailhandlere havde fgr pregvet at
saelge nobilisprodukter med tvivisom
succes. Selvom de mange managere var
positivt indstillede, sd@ mente de fleste at
forbrugerne gnsker produkter med mere
fest og farve i.

Jeg forsggte at arrangere et salg af nobi-
lis adventskranse og nobilis dgrdekorati-
oner. WEFRI sendte mig 50 kranse og 50
dgrdekorationer og det lykkedes mig at
seelge en stor del af disse produkter til
rimeligt hgje priser dels til blomster-
handler og til almindelige forbrugere i
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rencer.
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Skotland. Salget til forbrugere foregik
ved stadesalg og ved foredrag.

Jeg arrangerede 6 foredrag med forskelli-
ge grupper af kvinder. I alt mgdte ca. 100
kvinder op. Ved disse foredrag fremviste
jeg en hel masse forskellige juledekorati-
oner fremstillet af en af WEFRI's plante-
skoler samt en plakat produceret af Pyn-
tegrgntsektionen. Efter fremvisningen
udfyldte kvinderne et 6 siders spgrgeske-
ma. Efter at spgrgeskemaerne var samlet
ind blev kvinderne tilbudt at kgbe
nobilisgrene, adventskranse og nobilis
dgrdekorationer. Resultatet af disse spgr-
geskemaer viste en overveldende inter-
esse for nobilis bade som grene der
anvendes i hjemmelavede dekorationer
samt for borddekorationer og kranse.

90 % af kvinderne sagde, at de ville kgbe
et nobilisprodukt, hvis det var tilstede i
butikkerne til de priser, jeg havde navnt
for dem. De priser jeg angav 1d pa 3-4
gange produktionsomkostningerne.

24 personer ud af de 100 der mgdte op
kegbte et eller flere produkter af mig efter
foredragene.

Under foredragene fglte jeg at kvinderne
var meget interesserede i bade nobilis
klippegrgnt og i ferdiglavede dekoratio-
ner, de stillede mange spgrgsmal og ville
alle se og rgre ved produkterne.

Hvis de kvinder der mgdte op til foredra-
gene er representative for resten af
befolkningen, s er det min klare overbe-
visning at der er en stor potentiel efters-
pargsel i Storbritannien, stor nok tl at
dekke hjemmeproduktionen og mere til.

Spergsmal 2

Hvor stor en markedsf@ringsindsats det
kreever at udnytte og stimulere denne
potentielle efterspargsel er svert at svare
pa.

At holde foredrag for folk i 40 minutter
for derefter at presentere dem for et
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Figur 3 & 4: Feerdige adventskranse & dekorationer kan vaere en af vejene til at zendre pé de britiske forbrugeres preefe-

Figur 2: Specielt den skotske og irske
produktion af Nobilis er stigende.
Bevoksningerne er dog ofte anlagt pa
meget vade arealer, hvilket haeammer
faerdsel en del.

sporgeskema og tilbyde dem at kgbe
nogle produkter er selviglgelig en af de
mest intensive former for markedsfgring.
At ggre dette over for hele den kvindeli-
ge del af befolkningen er umuligt. En
landsdeekkende tv-reklamekampagne
koster ca. 1 million kr hvilket er meget at
ofre i forhold til den usikkerhed der fin-
des omkring klippegrgntet i Storbritanni-

en.
En realistisk markedsfgringsindsats er at
kgre med bade en push og en pullstrate-
gi. Jeg sa flere steder at nobilis blev




anvendt som et supplement i de traditio-
nelle kristtjprnkranse som hovedsagelig
fremstilles af planteskoler. Ved at infor-
mere blomsterhandlere og planteskole-
gjere om nobilis klippegrant som et mate-
riale, der har mange anvendelsesmulig-
heder i dekorationer og t kranse kan man
stimulere forbruget. Der bgr fremstilles
skriftligt materiale som fortzeller hvad
grgntet kan anvendes til, hvordan grentet
behandles o.s.v. Ved messer for blomster
ete. bgr nobilis klippegrgnt markedsfares
langt mere aggressivt end det hidtil er
blevet gjort. Ledelsen i de centrale orga-
nisationer for blomsterhandlere bgr
pévirkes til at anvende mere nobilis i de
standarddekorationer, der szelges af deres
medlemmer, Ved at gge forbruget blandt
blomsterhandlere og planteskoler kan
man hdbe pd at supermarkeder, havecen-
tre og grgnthandlere vil begynde at fa
gjnene op for nobilis produkterne efter-
hénden, som de bliver mere kendte og
efterspurgte.

For at stimulere forbrugerne til at kgbe
nobilis grene og dekorationer mé man
fgrst og fremmest ggre dem opmark-
somme pa at hvad det er, hvad det bruges
til, hvor det kan kgbes og hvad det even-
tuelt koster. Man kan opna dette pd en
relativt billig made ved at deltage i fjern-
synsudsendelser og fremvise forskellige
nobilisprodukter og deres fremstilling.
Efter at have talt med flere tv- stationer i
Storbritannien fik jeg det indiryk, at den-
ne idé er realiserbar. Dameblade og uge-
aviser er oplagte og billige medier.
Uddannelsesinstitutioner for bgrn og
unge samt for blomsterdekoratgrer og
formnings- og héndarbejdslerere  er
oplagte mal for markedsfgring.

Spergsmal 3

For at organisere og betale en eventuel
markedsfaringskampagne kraver det en
virksomhed eller en organisation af en

vis stgrrelse. Virksomheden eller organi-
sationen mi se en betydelig fordel i at
der skabes et marked i Storbritannien.
WEFRI har en direkte interesse i at fa
stimuleret efterspgrgslen. Pyntegrgntsek-
tionens interesse i at stimulere efter-
spgrgslen vil hovedsagelig bestd i at
mindske den fremtidige eksport fra Stor-
britannien til Kontinentet.

Begge parter bgr derfor indgd et samar-
bejde for at markedsfgre nobilis klippe-
gignt og dekorationer i Storbritannien.
Andre stgire danske grossister som f.eks
Hedeselskabet bgr ogsd deltage.

Afslutning

Det er klart at mine undersggelser af det
britiske marked kun bgr betragtes som
indledende og hvis WEFRI, Pyntegtant-
sektionen og andre gnsker at indlade sig
pd en serigs markedsfering af nobilis
klippegrgnt i Storbritannien, sd bgr de
lave en mere dybtgdende og tilbunds-
giende markedsundersggelse som il
koste en del penge. Hvis en sddan under-
sggelse viser de samme resultater, si ber
man gé professionelt til varks:

1. Der bgr laves et panel af britiske for-

brugere med det forméal at teste for-
skellige nobilis produkter. Herved kan
produkter som er specielt egnede (il
det britiske marked udvikles.

2. Det klarleegges hvor eventuelle fored-
lede produkter skal fremstilles,

3. Distributionssystemet fastlegges for
en markedsfaringsindsats iverks=ttes,

4, Markedsferingsindsatsen udfgres pro-
fessionelt og med tilstrakkelige res-
sourcer til at opna det gnskede resul-
tat.

Den totale danske omsaxtning af nobilis
klippegrgnt er pd et trecifret millionbelgh
heraf gér kun en meget lille del til mar-
kedsfgring. I visse brancher gér op 1l 10
% af omsztningen pd markedsfgring.
Udviklingen i alle brancher gir mere og
mere hen imod at producenten mé betale
for markedsfgringen det samme mé gel-
de for klippegrgnt. Hvis danske produ-
center var villige til at ofre flere penge
pd markedsfaring, s ville det mdaske
veere muligt at selge dobbelt sd meget
nobilis klippegrgnt om 10 ar til et uan-
dret prisniveau, i stedet for at lade det
heenge pa treerne eller seenke prisermne.
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Jucut

En virkelig NYHED
der kan rationalisere
din juletrsproduk-
tion. Med Jucut jule-
tres-fielder skarer
du legende let og
uden besver 2-3000
ireer pr. ime.

Jucut er opbygger
efter simple
principper —

derfor minimal
vedligeholdelse.

Tekniske data:

Motar: 5,5 HK. 4kt
Max. snildybde: 115 mm
Savkling: @ 350 mm
Hjul: @400 mm

PRIS DKR. 10.800,

Junetta

Er en
fuldhydraulisk
Juletries-
netter, der

er fremstillet
som € selv-
stzndig enhed,
med egne hydraulisk station, der er trykket
af en stijsvag brendstof motor. Dette
bevirker, at man ikke er ath®ngig af andre.
koretpjer.

Junena leveres mad store 13" hjul, som gor.
atden er nem at mangvrere med i ethvent
®ien,

Tckniske data:

Motor: 3 HK
Kapacitet til: ca. 200 trzer pr. time
Max trelzngde: 350em

24.800,

PRIS DKR.

TvED MASKINBYG U IMI &

BRGEV/AENGET 7 . §000 KOLDING
TLF. 7552 70 89 . FAX 75 50 76 8%
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