De franske juletrasproducenter

Af Lone Nielsen, Pyntegrgantsektionens repreesentant i Paris

I nyhedsbrevet fra oktober mdned beskri-
ver Lone Nielsen nogle udvalgte emmner.
Lone bringer os vidt omkring lige fra de
Sfranske juletrcesproducenter, over nobi-
lis-demonstrationer og forskellige andre
julede produkter til de franske blomster-
handleres faglige organisation.

De franske juletraesproducenter

De franske juletr@sproducenter har deres
eget markesystem, som i hvert fald nog-
le af dem folger. Det fik jeg lejlighed til
at konstatere under min tur til Morvan
omradet, der ligger sydgst for Paris.
Morvan er et af de tre store omrdder i
Frankrig hvor der produceres juletraer.
De to andre omrader er Vogeserne og
~Massif Central®, der, som navnet siger,
ligger midt i Frankrig. I Morvan er over
50% af det 137000 ha store omrade deak-
ket med savel lgvtrer som ndletrzer.
Det er fra gammel tid et skovomride,
Oprindeligt forsynede omradet hovedsta-
den Paris med trae (1600 til 1900 tallet).
Treestammerne blev transporteret via flo-
derne til storbyen. Mange af de gkono-
miske aktiviteter er naturligvis taet for-
bundet med skoven sdsom savskarerier,
kemisk udvinding af trzeet og sidst, men
ikke mindst, juletraeer.

Merkesystemet er anbefalet og udarbej-
det af den nu nedlagte forening ANI-
HORT, der havde til opgave at promove-
re franskproducerede planter:

Firmaet Naudet, hvor sgnnen, Frédéric
Naudet, modtog mig i en halv times
audiens, dyrker omkring 170 hektar med
juletreeer, der bestir savel af rgdgran,
nobilis, nordmann, omorika, bligran, og
douglasgran. Hos Denis Omneés, forman-
den for juletresdyrkerforeningen i
Frankrig, satses der i 4r meget pa pottede
juletreeer. Han har sin planteskole i et af
de smukkeste omrader i Morvan natur-
parken.

Juletresbeplantningerne i Morvan omra-
det er ofte mindre marker (omkring 50 x
100 m), darlig jord og hgjt beliggende.
Det sidste giver ifglge en lokal producent
problemer med tidlig frost. De marker,
som jeg har taget billeder af, 1a i en hgj-
de af ca. 500 m. Jeg si udelukkende rgd-
gran og nordmannsgran.

Nobilis og blomsterhandlerne
Flere blomsterhandlere i Nord- og Vest-

frankrig har i1 september og oktober
veeret praesenteret for nobilis. I samarbej-
de med den lokale representant for det
hollandske blomsterbureau, har der veret
nobilis produktdemonstrationer i Pas de
Calais (Lille), Paris, Bretagne (Lorient),
med en enkelt afstikker til @stfrankrig
(Dijon).

En typisk kursusdag varer ca. 10 timer
afbrudt af ca. 2 timers frokost, hvor
blomsterhandlerne diskuterer de dekora-
tioner, de har lavet. Nobilis bliver som
regel mgdt med skepsis, fordi blomster-

handlerne sjzldent kender de flotteste

varianter af produktet. Dertil kommer, at

de automatisk forbinder gran med kran-

se, som er et marked, der hos blomster-

handlerne er pé tilbagegang.

Nar vi sé forklarer og viser dem:

- hvor forskellig nobilis kan vare fra
nordmannsgran

- at produktet let kan anvendes i andet
end de traditionelle kranse

- den fortjeneste, som de kan have pa det

er de efter produktdemonstrationen gene-

relt overbeviste.

Pottede juletraeer / med klump

Faeldede juletraeer
Hgjde (cm) 1. sortering

med hgjst en fejl
80/100 Gul etiket
100/150 Rad etiket
150/200 Bla etiket
200/250 Orange etiket

Hgjde (cm) 1. sortering Pottens stgrrelse
med hgjst en fejl (minimum - i Itr)
(kun en sortering)

60/80 Hyvid etiket 7

80/100 Gul etiket 7

100/125 Rgd etiket 10

125/150 Gron etiket 10

150/175 Bl etiket 10

2. sortering med
hgjst 2 fejl

Lilla etiket
Gra etiket
Lysergd etiket

Redgranen er hovedtraearten, men nordmannsgran er ogsé pa vej ind. Her ses

en redgran/nordmannsgran blanding i Morvan-omrédet.
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I den forbindelse skal det n®vnes, at
danske grossister som EXPOSA, GASA
AARHUS og RYE N@RSKOV har leve-
ret nogle meget flotte vareprgver, hvilket
har bidraget til lettere at kunne overbevi-
se deltagerne om, at nobilis er flottere
end nordmannsgran.

Kurset slutter s af med en prisvurdering
af de enkelte buketter og henvisning til
de grossister, der distribuerer varen. En
buket nobilis, der indeholder en bl
dekorationsgren eller bla mellemgren og
lidt andet grgnt samt en enkelt blomst,
kan szlges for mellem 100 og 120 F,
hvad enten blomsterhandleren befinder
sig Bretagne eller i Nordfrankrig. Det er
en pan fortjeneste, nir de pa Rungis kan
k@be et 5 kilo bundt nobilis for ca. 75/80
F. Det giver en gennemsnitspris pr. gren
pi ca. 9.75 F. Hvis det andet grgnt/blom-
ster s& koster omkring 30 F vil fortjene-
sten eksklusive arbejdstid veere ca. 200
%. Det har hver gang overbevist de fleste
af deltagerne om, at de bgr interessere
sig for nobilis.

Guirlandeproducent

Resultatet af den test, som var blevet
ivierksat med en fransk guirlandefabri-
kant, har givet som forelgbigt resultat, at
han vil betale ca, 5,50 francs pr. kilo
nobilis ! Ifglge denne producent vil kun-
derne ikke betale mere for nobilis end for
nordmann ogsd selvom flere af deres
kunder er dekoratgrer og blomsterhand-
lere og dermed skulle have et vist kend-

NG N
Fra en produktdemonstration for

blomsterhandlere. Det kunstneriske
niveau er hgit.
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skab til varen nobilis. Til en oplysning
kgber han nordmannsgran i Vogeserne,
hvor han efter sigende i snit betaler 1-2
francs pr. kilo FOB !

Blomsterhandlerne i Normandiet
Blomsterhandlere i Normandiet har ogsd
haft lejlighed til at stifte bekendtskab
med nobilis. I forbindelse med general-
forsamlingen for foreningen af blomster-
handlere i Normandiet, var der efter
mgdet organiseret en produktdemonstra-
tion. Heri indgik nobilis som en del af de
dekorationer, der blev lavet. Formdlet
var at vise blomsterhandlerne, at nobilis
nemt anvendes i en normal blomsterde-
koration, og at det ikke ngdvendigvis
skal bruges i kranse og kun i forbindelse
med julen. Rye Ngrskovs reprasentant i
Frankrig, Frangois Canu, der bor i omré-
det, fortalte om nobilis og de forskellige
kategorier, som grenene er inddelt i. De
ferdige resultater af demonstrationen
kan I se pa billederne.

Guy Martin

] ar mé der absolut ggres en indsats for
nobilis. Det siger en af de mest
(aner)kendte  blomsterdekoratgrer i

Frankrig og Tyskland: Guy Martin. I for-
bindelse med en pressekonference, som
Guy Martin holdt i september i Rungis,
havde han ladet indgangen samt visse
dele af sin nye forretning smykke med
nobilis.

Guy Martin er en overbevist tilhwnger af

Ved forskellige produktdemonstratio-
ner for blomsterhandlere var der lejlig-
hed til at stifte bekendtskab med nobi-
lis.

nobilis. Han har mange &rs erfaring i
arbejde med gran, og nobilis er hans
foretrukne gransort. Han har gennemfgrt
sin uddannelse som blomsterdekoratgr i
Tyskland og slog sig derefter ned i sin
fars hjemland, Frankrig.

Igen har RYE N@RSKOV sponsoreret
levering af nobilis grannet, ligesom de
ogsh gor det til de dekorationskurser med
nobilis, som Guy Martin vil holde i okto-
ber og november maned.

Blomsterdekorationer til stordistri-
butionen

Nobilis i blomsterdekorationer solgt i
stordistributionen. Det kan vare en
mulighed for at gge salget af klippegrgnt.
Hidtil har det dog veret vanskeligt at
gennemfgre et sadan projekt.
Maskinbundne kranse lavet i Danmark
salges til mindst 16 francs stykket, mens
hollenderne tilbyder nordmannskranse
til 10 F stykket. Ifglge stordistributionen
har forbrugeren ikke tilstrekkelig kend-
skab til produktet til at ville betale denne
prisforskel, selvom de billige kranse er
berygtet for deres darlige kvalitet.
Derimod kan der vere muligheder med
juledekorationerne. Jeg er derfor i kon-
takt med en fransk storproducent af
blomster- og juledekorationer. De
hollandske og tyske juledekorationspro-
ducenter skal dog ogsd kontaktes. Spe-
cielt de hollandske dekorationsproducen-
ter er meget fremme pé det franske mar-
ked.
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Der er kontakt til industrielle foraedlere
bl.a. af guirlander. Her skal nobilis

bl.a. konkurrere med lokal nordmanns-
gran, der kan kebes til 1-2 F/kg!



Juledekorationer uden lys

Inspireret af nogle enkelte brande forér-
saget af nedbrendte juledekorationer
indfgrte de franske myndigheder sidste
ar kort tid fer jul en lov, der forbgd salg
af juledekorationer med lys i. Det vakte
stordistributionens vrede, da de allerede
havde bestilt dekorationerne. Sa myndig-
hederne matte give dispensation for julen
1993. Denne jul gar den dog ikke lenge-
re. Franskmend ma ikke lengere kgbe
juledekorationer med lys.. Eller gir den
alligevel ? Nogle fabrikanter og blom-
sterthandlere omgér loven ved at lave
juledekorationer med lys i, blot har de
klippet veegen ned til lyset. For sd kan
der jo teoretisk set ikke t@ndes lys i...

Juletraeer med kunstig she

En af de store fabrikanter af juletraer
med kunstig sne er ,,Etablissements Tho-
er”. Han salger juletrzer i alle regnbu-
ens farver: hvid, lysebla, mgrkebla, lilla,
rgd, gul. Han har to sprgjteteknikker:
totaldeekning og let belwgning siledes, at
trmerne kun far et let frostsker. Hr. Tho-
ers kunder er ofte dekoratgrer, institutio-
ner og stgrre firmaer, der vil have et
igjnefaldende tre. Et lyseblat tre ses jo
ogsd nemmere i et udstillingsvindue.
Han synes dog ikke nobilis er sarlig vel-
egnet til at blive dekket med kunstig
sne, da treeets grene efter hans mening er
for blgde. Men det er miske ogsa godt
det samme.

CNIH

Dette er navnet pa den franske organisa-
tion, som har til formél at stgtte den fran-
ske erhvervssektor indenfor alt hvad
angdr prydplanter sasom produktionen,
distributionen og landskabsarkitektur,
Det ggr den igennem markedsunder-
spgelser og igennem stgtte til produktud-
vikling samt nye dyrkningsmetoder.
Dens franske navn er: ,,Comite national
interprofessionel ~ de  I"horticulture®.
Adressen er 113, rue du Pont des Halles,
Strategic Orly 125, 94526 Rungis cedex.
Telefon: 00-33-1-45128333/Fax:
0033146750141, Skulle T f& brug for
oplysninger, er Madame Emery en venlig
og kompetent kontaktperson.

For tiden er organisationen dog pd en
drastisk slankekur. Den fik sammen med
tidligere eksisterende organisationer som
ONIFLHOR (frugt, grgntsager, planter
generelt) og ANIHORT (prydplanter) en
mistillidsvotum  fra  erhvervssektoren
(producenter og grossister), der syntes,
der blev brugt for mange penge pa dyre
markedsundersggelser og for lidt tid pa
mere  praktisk  informationsarbejde.
Resultatet var, at de fleste grossister og
producenter simpelthen holdt op med at
betale til ANIHORT, ONIFLHOR og
CNIH. De to fgrste er géet fallit.

Juletreeer med kunstig sne kan fas i
alle regnbuens farver.

Tilbage er CNIH, som staten har taget
under sine vinger. Det betyder reelt, at
staten betaler organisationens million-
gald. Det viser samtidig, endnu engang,
at franskmend har meget svart ved at
oprette nogle effektive, tvaerfaglige orga-
nisationer, som finansieres af firmaerne
selv. Staten er ngdt til at gribe ind for at
holde sammen pa det.

Men det er jo blot til gleede for udenland-
ske eksportgrer, Specielt holleenderne har
forstaet at udnytte denne svaghed ved
gennem flere ar at sette ind pa de omra-
der, hvor franskmendene her er svage:
feelles organisation og felles systematisk
bearbejdning af markedet. Det berer
frugt i dag, hvor hollenderne menes til
eksempel at std for 80% af den franske
import af afskarne blomster.

Blomsterhandlernes (manglende)
faglige organisation

Faglig organisation* synes at vere et
fremmedord blandt blomsterhandlere. Af
Frankrigs knap 13000 blomsterhandlere
menes kun 20% at vere medlem af en
lokal ,,Chambre syndicale®, der igen har
en centralorganisation.

Nogle eksempler pa hvor svag organisa-
tionen er:

Jeg var sammen med Francois Canu, der
representerer Rye Ngrskov i Frankrig,
tilstede ved Generalforsamlingen for den
faglige organisation af blomsterhandlere
i det @vre Normandiet (Haute Norman-
die). Under produktdemonstrationen af

nobilis var ca. 35 blomsterhandlere til
stede ud af de 500 som man mener fin-
des i dette omride.

Et andet eksempel: blomsterhandlernes
fagforening er sd svagt reprasenteret, at
staten nu har givet en privat organisation,
Interflora (5000 medlemmer), ret til at
bestyre den uddannelsesfond, som alle
franske blomsterhandlere hvert &r kan
sgge med henblik pa deltagelse i kurser,
Kan man sa ikke forestille sig, at de fle-
ste af uddannelsesfondens penge gér til
kurser, der tilfeeldigvis er organiseret af
... Interflora ?

Rungis og hollzendere

I dag er de hollandske grossisters mar-
kedsandel si stor, at nogle franske gros-
sister frygter, deres rolle i verste fald er
udspillet og 1 bedste fald reduceret til
blot at veere et simpelt transitsted mellem
de hollandske eksportgrer og de franske
grossisters egne kunder. Denne situation
er efter deres egen mening sd meget
desto mere farlig, da holl@nderne samti-
dig leverer direkte til blomsterhandlerne,
og dermed ogsd er i stand til at omga de
franske grossister, hvis de vil.

Med en si dominerende position, undrer
det ikke, at det praktisk talt er holleender-
ne, der s@tter prisen pd afskirne blom-
ster i Frankrig. Ofte foregér salget af fri-
ske blomster pd fglgende made: en
fransk indkgber erhverver sig fgrst hol-
leendernes priser pd den kategori blom-
ster, som han vil kgbe. Derefter gar han
en runde hos de forskellige blom-
stergrossister i Rungis (bygning CI1) og
viser de franske grossister, som han
handler med, de priser som holl&nderne
tilbyder. Her hjelper det ikke, at den
franske grossist kan argumentere for, at
hans blomster (ofte) er mere friske, da de
ikke har veret igennem en lang logistik-
kade, der ofte ggr, at blomsten er mindst
5 dage gammel inden den s®mlges i
Frankrig. Det er prisen, der er afggrende.
Og den bliver ofte afgjort pa enheder, der
méles i 5 - 10 centimer. Gar grossisten
derimod ned pa hollendernes prisniveau,
sd foretrekker den franske indkgber at
k@gbe hos den franske grossist.

Priskrigen siges at vaere specielt voldsom
i den ,billige” ende af bygning CI, hvor
der ligger store grossister med lavpris-
politik som SICAER og FLEURASSI-
STANCE. Disse salger ofte til stordistri-
butionen og er derfor ngdt til at have
politikken: stor omsztning og lille fortje-
neste. Ve de grossister, der har den
absolut modsatte prispolitik og som oms-
tendighederne har anbragt i eller i
nerheden af bygningens ,discountafde-
ling*. Anderledes er der i den modsatte
ende af bygningen en bevidst prispolitik
med mindre omsztning og stor fortjene-
ste.
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