Langeso messen

Skal - skal ikke?

Af Finn Jacobsen, Skovrider pa Langesg

og medlem af Pyntegrantsektionens forretningsudvalg

Igennem méaneder har debatten om Lan-
gesg-messens fremtid kert i sneevre kred-
se om Pyntegrentsektionens bestyrelse
og FSL.

Messen har varet afholdt i sin nuveeren-
de form i tre &r med stigende tilslutning
blandt bide udstillere og besggende.
Allerede fra ferste &r har tilslutningen
vaeret pd succeshgjder, si arrangementet
gkonomisk har wveret ,selvberende®,
hvilket er mélet, idet hverken Pynte-
grgntsektionen eller Langesg-fondet be-
tragter messen som indtegtskilde, men
som et bidrag til branchens udvikling.
Nir der blev debat om messens videre-
ferelse, skyldes det uvilje blandt en min-
dre, men meget betydende medlems-
kreds, imod at ,ikke danske™ producen-
ter p& denne mdde kunne fi adgang til
qrelevant dyrkningsviden®.

Da jeg som medstifter af Pyntegrantsek-
tionen ikke ville bruge bestyrelsesflertal
for messens viderefgrelse, hvis dette vil-
le medfgre betydende udmeldelser af
sektionen i protest, tilbgd jeg at arrange-
re messen uden sektionens medvirken i
samarbejde med FSL, sdledes at Langesg
arrangerer udstillingen og FSL afholder
markvandring som s@rskilt tilbud i til-
knytning til messen.

Problemstillingen er, at Langesg ikke ser
sig i stand til at afholde et arrangement,
hvor der skal vere paskontrol ved ind-
gangen, nir et flertal i Danmarks befolk-
ping har stemt for nedleggelsen af
paskontrol mellem unicnslandene.
Alternativet var, at informationerne pa
messen skulle vare si alment kendte, at
ingen havde interesse i at hgwe denn.

Da FSL ikke ville patage sig udlendin-
ge-kontrol og heller ikke ville underhol-
de med almindeligheder, (som man hel-
ler ikke kan tage entre for,) blev resulta-
tet et afbud til samarbejdet under disse
betingelser.

I denne situation valgte Pyntegrgntsekti-
onen i samrdd med mig at aflyse messen,
idet sektionen allerede havde aftale med
35 udstillere, som man ikke kunne hono-
rere.

Efterfglgende fik jeg mange tilkendegi-
velser fra sével udstillere som producen-
ter, der alle beklagede aflysningen og
ville stgtte messens viderefgrelse.

Jeg forelagde Langespfondets bestyrelse
et forslag om at fgre messen videre i fon-
dets eget regie, hvilket blev vediaget
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under hensyntagen til fondets formél, der
bl.a. er at drive eksperimenterende skov-
brug og bidrage til dansk skovbrugs
fremme.

Derfor er der ogsa i 1993
Langesg messe
den tredie torsdag i august
(den 17.)

Messen vil i &r koncentrere sig om
udstillingen fra branchens leverandgrer i
parkomradet.

Derudover vil udstillerne uanset nationa-
litet have arbejdende stande i gd-afstand
fra pladsen med kulturrenholdelse og
hgst-aktiviteter som hovedemner.

Den centrale demonstrationsplads vil i dr
veere forbeholdi produktdemonstrationer,
hvor de danske eksportgrer forventes at
medvirke til, at enhver dansk producent
ved, hvad der kreves af ham, hvis han
fortsat vil have markedsandel.

Nar jeg har bedt Langesafondet om at
fortseette aktiviteterne alene, indtil andre

Ogsa i 1995 ef der L-angesg messe
den tredie torsdag i august {(den 17.).

partnere findes, er det for at styrke Dan-
marks position p& markedet.

En ny messe vil i lgbet af kort tid opsté i
andet regie - i et eller andet land - fordi
behovet eksisterer. Der handles med
grent og juletrzer, planter og frg, maski-
ner, materialer, kemikalier og ggdnings-
stoffer for kempebelgb hvert 4r, - s& der
er brug for et mpdested, og helst et sted,
hvor producenterne kommer for at holde
sig ajour med udviklingen.

Skreekken for, at danske producenter
mister den sikaldte fgrerstilling ved at
blive udspioneret, stammer fra en fore-
stilling om, at al udvikling sker i Dan-
mark, fordi vi har Europas st@rste eks-
port.

Immervak produceres 90% af Europas
juletreer i udlandet, s der er jo nok
andre storproducenter, der ved lidt om de
sager ?

Danmark har vaeret pmsten ene om at
producere nobilis og nordmanniana; men
vor proveniensviden med tilhgrende fro
har vi forleengst solgt til udlandet, sa det
kun er klimaforskelle, der eventuelt er i
vor faver.

Endvidere har fremsynede danske produ-
center allerede anlagt store NGR/NOB
kulturer i udlandet, {(naermere markedet,
billigere jord og arbejdskraft), hvor de
med al til rddighed verende ekspertise
og erfaring spger at lgse de lokale dyrk-
ningsproblemer.

Nir man i bakspejlet ser, hvordan dyrk-
nings-aktiviteterne har bredt sig i Dan-
mark som ringe omkring plonerernes
ejendomme, kan man nemt udpege den
effektiveste ,,iverksettermetode®.

Jeg forventer, at FSL finder sine ben
igen, og at forskningen vil veere i dialog
med producenterne pd disses hjemmeba-
ne, s& FSL igen selv vil preesentere nog-
le af sine forsggs-anleg, som Langesg i
stort omfang er veert for tillige med Lan-
gesgs egne eksperimenter.

Det vdelukker selvfglgelig ikke, at FSL
ogsi fremviser sine forsgg pa andre loka-
liteter med andre dyrkningsforhold; men
interessen hlandt producenter for at ven-
de tilbage og folge en udvikling har vist
sig at veere stor.

Messekataloget vil blive udformet som
LBranchens kontaktkatalog”, idet alle
udstillere vil fa stillet en side til ridighed
til egen anbefaling, idet det er velkendt,
at praktikeren ofte vender tilbage til et



indtryk fra messer, ndr han skal i kontakt
med en leverandgr, - og sd er det jo nemt
at finde ham i ,.kataloget*.

Kataloget vil vere obligatorisk adgangs-
tegn for alle gmster pid Langesg-messen,
og vil blive tilbudt tl forsalgspris til
mediemmer af Pyntegrgntsektionen,
safremt bestilling og betaling afgives
samlet gennem denne,

AT hensyn til tilretteleeggelse af forplej-
ning af sadvanligvis over 1000
gaster/udstillere ser vi gerne forsalg af
spisebilletter, hvilket ogsi fremmer eks-
peditionen af mad og bogfaringshilag pa
selve dagen.

Jeg hidber hermed at have givet forkla-

ring pd det underlige

~SKAL - SKAL IKKE - SKAL* forlgh,
som messeafholdelsen har vaeret igen-
nem.

Jeg hdber ogsd, at sivel gmster som

udstillere vil bakke op om arrangemen-

tet, s& det kan vaere med til at sikre fort-
sat udvikling i branchen, - ogsa i Dan-

mark !

Efterskrift af Asger Olsen, Pynteg-
rentsektionen

Som det fremgdr af Finn Jacobsens arti-
kel, har der 1 Pyntegrgntsektionens

bestyrelse og 1 medlemskredsen varet
stor uenighed omkring afholdelsen af
Langesp messen i Pyntegrgntsektionens
regi. Kardinalpunktet i diskussionerne
har wvearet risikoen for udlevering af
folsom dyrkningsviden til udenlandske
producenter.

Det bgr imidlertid understreges, at den
samlede bestyrelse for Pyntegrgntsektio-
nen fuldt og helt stgtter Langesg Fondets
beslutning om at viderefare selve messe-
delen af arrangementet. P4 denne méde
tastholdes et af branchens stgrste publi-
kumsarrangementer, og risikoen for
videnspredning er minimeret,

Det europaiske softeringsreglement

for juletraeer

— Set i relation til fremtidig dansk markedsfgringsstrategi
Af Sven Fenger, Fenger Forstservice

Juletresproducenter har mange forskelli-
ge opfattelser af, hvordan trerne skal
produceres, og hvordan de skal se ud.
Heldigvis, kan man miske sige, for det
er en medvirkende arsag til at branchen
har veeret i konstant udvikling og dermed
nfet den klare farsteplads, som Danmark
har i europaisk produktion af nilefaste
juletreeer.

Grossisterne har ikke varet mindre for-
skellige i profil og arbejdsform, og her-
med har de pd hver sin made bragt de
danske juletrmer ud pd det meste af
europakortet. Det har veret individuali-
sternes og de frie markedskrefters spil,
der har fgrt os frem til den position, som
vi kan glede os over, at vi har i dag. $&
langt, s godt. ,Skal det ikke bare
fortseette derudad 7

Svaret ma ligge i en analyse af de kér,
som vi nu arbejder under og de @ndrin-
ger, der er sket i markedet igennem 4re-
ne.

[ alle de forste ar var Tyskland hoved-
markedet. Kunderne var typisk stgire
stadepladshandlere, som kgbte deres
treeer 1 produktionsarealerne  under
besggsrejser i Danmark. Nér treerne var
beset pa stedet og accepteret, var det i
princippet lige meget, hvad man kaldte
dem, og der var derfor ikke behov for et
sorteringsreglement.

Igennem firserne blev markederne i Eng-
land og Frankrig udviklet. Kunderne var
helt typisk havecentre, som var vant til at
f& en praecist defineret leverance af stan-

Skovrider Sven Fenger har mange ars
erfaring i europaeisk handel med jule-
traeer og pyntegrent. Som internatio-
nal konsulent arbejder han nu i flere
lande, og kender derfor ogsé produkti-
oherne. Sven Fenaer var med fra star-
ten af den Europeiske Juletreesdyr-
kerforening og har redigeret det euro-
peeiske reglement for juletrzeer.

dardvare 1 stgrrelser og kvaliteter helst
med varemarke og eventuelt prismarke-
ret pd forhdnd. Det fik de sd 1 adskillige
ar. Nu er handelen imidlertid vokset, sd
der er mange engelske og franske grossi-
ster pd markedet, og de forsgger at defi-
nere deres rolle ved at kgbe store blande-
de partier op, som de selv sorterer og

videreseelger pa deres kendskah til deres
kunders specielle gnsker om priser og
kvatiteter. Sddan kan vi godt selge dan-
ske juletraver, hvis vi var sikre pd at sidde
alene pa produktionen i mange ar endnu,
og hvis vi er trygge ved at miste en
afggrende indflydelse pd vore distributi-
on.

~Det bgr vi bare ikke vere*.

Vi har nydt godt af, at potentieile produ-
center i resten af Europa har sovet i
timen og dermed kom bagefter i oplgbet.
Det er de ved at rette op pd nu, og der er
realistisk at regne med, at der fremover
bliver plantet og produceret flere nord-
mannsgran og nobilis i det gvrige Europa
end i Danmark. Det er den konkurrence,
vi skal mgde fremover.

De europziske producenter har eksperti-
sen, og de vil fi den i fremtiden, Hvad
enten de kommer med pd Langesgmes-
sen eller ¢j, sd de vil producere produk-
ter, der er pé hgjde med dem, som vi pro-
ducerer i Danmark. De er samtidigt reet-
tere pd ,,vores” markeder og har derfor
en fordel ved at kunne transportere billi-
gere og i mindre enheder. Vi kan kun
klare konkurrencen, og dermed holde
vores position, igennem hgj standard,
hvilket vil sige god og veldefineret kvali-
tet med hgjt serviceniveau og leverings-
sikkerhed. Hvis nogen skulle vere 1 tvivl
om rigtigheden af dette, kan de blot for-
hgre sig hos nogle andre brancher med
succes som f.eks. med danske potteplan-
ter og mgbler.
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