Indgaelse af aftaler
om kab og salg af juletraeer

og pyntegrgnt

af advokaterne Henrik Thal Jantzen og S¢ren Hornbak Svendsen,
advokatfirmaet Reumert & Partnere

Henrik Thal Jantzen

Soren Hornbask Svendsen

Indledning

Ved vor radgivning af Pyntegrgntsektio-
nens medlemmer har vi erfaret, at der
ved keb og salg af juletrzer og pynte-
grgnt ofte opstir tvivl om, hvad der er
aftalt mellem en kgber og en sxlger. |
visse tilfelde er parterne endda uenige
ont, hvorvidt der 1 det hele taget er ind-
gdet en aftale. [ vores artikel ,Handel
med juletrmer og pyntegrgnt i retlig
belysning® i PS Niledrys 20/94, side 64-
67 ridsede vi kort op, hvordan en aftale
indgis og gennemgik herefter, hvilke
problemer der efterfplgende kunne opstd
i et kontraktforhold mellem en kgber og
en selger. 1 denne artikel vil vi koncen-
trere os om en beskrivelse af betingelser-
ne for, hvorndr en aftale er indgdet, med
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lvilket indhold den er indgdet samt illu-
strere dette ved problemstillinger, der
efter vor erfaring typisk opstir indenfor
handel med juletrer og pyntegrant.
Artiklen vedrgrer danske handler, det vil
sige handler mellem danske swlgere og
danske kgbere. Handler med udenland-
ske kebere, herunder hvorndr dansk ret
finder anvendelse, er bergrt 1 vor artikel
Internationalt salg i retlig belysning i
PS Niledrys 19/94, side 66-69.

En aftales bestanddele

For at en aftale kommer i stand mellem
to parter, skal den cne at disse afgive et
tilbud, der skal veere accepteret af den
anden part. Denne tilsyncladende simple
konstruktion giver ofte anledning il
tvivlsspgrgsmal, herunder serligt om der
er afgivet et tilbud, i givet fald om
accepten svarer 1l tilbudet og om denne
er {remkommet inden udlgbet al den
frist, tilbudsgiveren mdtte have sat for
accepten. Hertil kommer, at f.eks. cn
aftale om salg af juletreeer typisk indgas
efter forhandlinger mellem parterne, og
at det derfor kan veere vanskeligt at finde
ud af, hvad der praeist blev tilbudt, og
aom dette ogsh blev accepteret netop i
overenssiemmelse med det tilbud, der
blev givet. Ofte vil parterne have ned-
skrevet, hvad der blev afialt, men i de
tiltzelde hvor der ikke foreligger nogen
skriftlig aftale, viser det sig ofte vanske-
ligt for parterne eflerfglgende at blive
enige om, hvad den ene cgentlig tilbad,
og hvad den anden accepterede. Selvom

mundilige aftaler er bindende efter dansk .

rel, kan det vare svart senere at bevise,
hvad der blev tilbudt, og hvad der blev
accepteret. Det md derfor altid anbefa-
les, at der umiddelbart efter en handels
indgdelse laves en skriftlig aftale ved-
rarende keb eller salg af juletreer og
pyntegrgnt, vanset om man mitie have
nok sd megen tillid til kegber. Til dette
formal kan Pyntegr@ntsektionens Han-
delsaftale med fordel anvendes.

Tilbud og accept betegnes tilsammen
som lgfter. Disse er bindende, nér de er
kommet til lgfremodtagerens kundskab.
Det betyder, at f.eks. en producent, der
har afeivet et tilbud til en grossist om

salg af et parti juletrzzer til en bestems
pris, vil veere bundet af dette tilbud fra
det tidspunkt, hvor den grossist, der
modtager tilbudet, mé forventes ved nor-
mal postgang at ville have lest tilbuder.
Indtil da kan tilbudet rilbagekaldes over-
for modtageren, men herefter har den.
der afgiver et tilbud som udgangspunkt
ikke mulighed for at fortryde dette,

En selger, der gnsker at undgd at blive
bundet ved at afgive tilbud, som beskre-
vet ovenfor, kan i stedet for selv at afgi-
ve et egentligt tilbud opfordre én eller
flere mulige aftagere til at afgive et til-
bud pd en vis mengde juletrcer eller
pyntegrgnt.  Hvis brevet til de mulige
aftagere er formuleret som en opfordring
til at ggre tilbud, bliver selgeren som
udgangspunkt ikke bundet af de swvar
han modtager fra aftagerne men kan vel-
ge at acceptere det af tilbudene, som er
det mest fordelagtige. P denne méde
har en selger mulighed for at undersgge
markedet og méske opnd en bedre pris,
Pi den anden side kan szlgeren ved den-
ne fremgangsmiéde ogsi risikere, at hans
potentielle aftagere ikke afgiver tilbud
eller ikke gnsker at afgive tilbud.

Et tilbud bgr normalt altid afgives med
en frist for modtageren af tilbudet til at
acceptere dette. Accepterer tilbudsmod-
tageren ikke inden udlgbet af en sidan
acceptfrist, er tilbudsgiveren  som
udgangspunkt ikke lengere bundet af sit
tilbud. Hvis den, der afgiver et tilbud
ikke samtidig szetter en frist for, hvorndr
maodtageren af tilbudet skal acceptere
dette, skal tilbudet veare accepteret inden
udlgbet af et tidsrum, der giver tilbuds-
modtageren  rimelig  betenkningstid.
Hvis tilbudet afgives mundtligt, f.eks.
under en forhandling om keb af juletre-
er, skal modtageren af tilbudet acceptere
dette straks. Gor han ikke det, bortfalder
tilbudet. I gvrigt geelder det for alle til-
bud, uanset om de bliver fremsat mundt-
ligi eller skriftlige, at s& snart tilbudet er
afsliet, er tibudet bortfaldet og tilbuds-
giveren derfor ikke lengere bundet.

Som salger at juletreer skal man viere
opmarksom pd, at det ogsd betragtes
som et tilbud, nir juletrzer eller pynte-
gront legges frem feks. i skoven fer



Juletid med prisskilte pd med henblik pd
salg til private. I dette tilfalde betragies
udstillingen af tracerne og pyntegrentet
med prisskilte pd som et tilbud til dem,
der ser varerne. om at kgbe disse til de
priser, der er angivet pa prisskiltene.
Swlgeren cr derfor bundet af sit tilbud
om at selge til de priser, der er angivet
pa varerne, medmindre der feks. er sket
en fejl ved prismeerkningen, og det er
klart for kgberen, at der er tale om en
fejl. Er et stort pzent nobilis tree med en
forventet salgspris til en privat pd kr
100,- siledes ved en fejl maxrket med en
pris pd kr. 2,-, vil sxlgeren formentlig
ikke veere bundet. Er prisen derimod
angivet til kr. 20,-, vil swlger nok vere
forpligtet til at selge til denne pris.

Som nevnt oventor krever en aftale, at
et tilbud er accepteret. Kun hvis tilbudet
accepteres med det indhold, der er frem-
sat, er der indgdet en aftale. Afgiver en
Juletraesopkgber siledes f.eks. tilbud om
kgb af 1.000 nobilis graner for kr.
25.000,-. men svarer producenten, at han
kun vil selge B00 nobilis graner, er
accepten uoverensstemmende, 1 dette
tilfzelde vil producentens svar til jule-
triesopkgberen blive betragtet som et
afslag pd det tilbud, juletriesopkeberen
stillede. Tilbudet er dermed bortfaldet,
Juletresselgerens  svar til juletreesop-
kgberen vil imidlertid blive betragtet
som et nyt tilbud, som juletresopkgberen
herefter kan viclge at acceptere eller lade
vare.

-Opstir der en situation, hvor modtageren
af tilbudet afgiver sin accept for sent
eller hvor accepten ikke svarer til tilbu-
det, er modtageren af den forsinkede
eller uoverensstemmende accept i visse
tilfeelde alligevel forpligter til at meddele
afgiveren af tilbudet, at han ikke anser
sig for bundet af accepten. Dette galder i
de tilfeelde, hvor afsenderen af accepten
gik ud fra, at hans accept ikke ville blive
forsinket eller hvor han gik ud fra, at
accepten svarede til tilbudet. Hvis mod-
tageren af den forsinkede eller uoverens-
stemumende accept mi indse, at afsende-
ren af accepten gik ud fra, at den ikke
var forsinket eller gik ud fra, at den var i
overensstemimelse med tilbudet, skal
modiageren af den forsinkede eller
uoverensstemmende  accept  hurtigst
muligt meddele tilbudsgiveren, at han
ikke anser sig for bundet. Giver han ikke
en sidan meddelelse. er han bundet af
den forsinkede henholdsvis den wover-
ensstemmende accept. PA baggrund her-
af og da passivitet i visse tilfelde i gvrigt
kan blive betragtet som accept, mi det
generelt anbefales. at man omgéende
reagerer pd breve og lignende fra parter,
der bekrefter en ordre eller et tilbud pd
vilkér, man ikke mener er overensstem-
mende med det aftalte.

Fig. 1.
en ordentlig aftale.

Ingen formkrav til aftaler

Som navit ovenfor er mundilige aftaler
bindende. Der er sdledes ikke noget 1il
hinder for. at savel tilbud som accept
afgives mundtligt. Det er var opfattelse,
at en del og maske iser mindre aftaler
om k@b og salg af juletrer og pynte-
arent indgds mundtligt. Hvis keber og
saelger senere bliver uenige om indholdet
af det aftalte, eller hviscén af disse méske
endda péastir, at der aldrig blev indgdet
en aftale, vil det ofte vere meget sveert
for den part, der mener, at aftalen er ind-
gdet eller indgdet pd andre vilkir end
pastiet, at bevise dette. Det kan siledes
godt veere, at en part, der nok har ret 1 sin
pistand, kun vanskeligt eller maske slet
ikke kan fa rct, fordi det ikke kan bevi-
ses, at der er indgdet en aftale eller i
givet fald, hvad denne aftale gik ud pd.
Producenten, der skal sgge at bevise en
aftales eksistens eller indhold, vil ofte
kun kunne péberibe sig udtaielser fia
vidner som bevis for sin pistand. Sddan-
ne vidner vil ofte viere feks. ansatte hos
producenten eller pd anden mide std
denne ner. Disse udtalelser vil i sd fald
sieldent blive tillagt stor vegt, Hertil
kommer, at modparten ofte vil have til-
svarende vidner, der udtaler sig til hans
fordel. Da det er den part, der péstar, at
en mundtlig aftale er indgfet, der skal
bevise dette, vil det derfor typisk vere
svert for denne at fi medhold i en rets-
sag herom. Ogsa af denne grund md det
anbefales, at man altid anvender skriftli-
ge aftaler.

En aftale behdver ikke at vere meget
detaljeret eller omfattende, for at den kan
betegnes som en aftale, og som sdcdan

Hvis kober ikke vil kendes ved de oparbejdede traeer, er det rart at

have

binde parterne. Siledes vil f.eks. en afta-
le om, at selgeren forpligter sig til at
levere trecer af en naermere bestemt kva-
litet, pd et senere tidspunkt af dret og i et
antal, der senere aftales af parterne, vere
bindende for parterne pi den méde, at de
forpligter sig til senere at treffe aflale
vedrgrende de udestdende punkter, Bli-
ver parterne ikke enige om de udestden-
de spgrgsmdl, er aftalen stadig bindende
og parterne kan herefter indlede en sag
ved domstolene. Det bliver i si fald
domstolene, der skal udfylde de punkter,
parterne ikke er blevet enige om i deres
aftale, indenfor rammerne af hvad den
eksisterende aftale fastliegger.

Mulighed for fortolkning af aftaler
Nér en tvist mellem en kgher og en swl-
ger om indholdet af en aftale skal afggres
ved domstolene, vil disse ved at fortolke
aftalen sgge at fastsld, hvad parterne
aftalte.  Jo mere pracis parternes aftale
er, jo mindre mulighed er der for at kom-
me i tvivl om, hvad parternes aftale gir
ud pd. Vil man undgf senere at skulle
strides med sin kontraktspart om, hvad
der egentlig var aftalt, er det derfor ikke
nok at sikre sig en skriftlig aftale, man
bor ogsd sgge at gare denne skriftlige
aftale sa praecis som mulig og med angi-
velse af alle vigtige punkter, herunder
med angivelse uf betegnelsen for varen
samt med angivelse al mangden og pri-
sen for varen. Ogsd til dette formal er
Pyntegrontsektionens Handelsaftale et
godt redskab til at sikre, at aftaler omfat-
ter de ngdvendige forhold og kan ggres
sil preecis, at der vanskeligere kan opstd
uenighed om, hvad der var aftalt,
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