Nobiliskampagnen anno 1996

Af Lone Nielsen, Pyntegrgntsektionen

Nobiliskampagnen er i 1996 koncentre-
ret om hjeelp til konkret organisering af
salgskampagner hos den franske impor-
tor: Importprerne har forskelligt kunde-
grundlag og har som oftest kun et ringe
kendskab til nobilisens anvendelsesmit-
ligheder. Derfor ma salgskampagnerne
tilpasses hver enkelt importgrs behov
med det formal for gje, at pge hans for-
brug og salg af nobilisgrene.

"Hvor kan vi kgbe nobilisen?", spgrger
en fransk grossist, efter at Pyntegrgnt-
sektionens reprasentant i Frankrig har
fortalt ham om nobilisens fortrinligheder.
Han er som flere andre grossister interes-
seret i produktet, men i sa sma mangder,
at de fleste danske eksportgrer generelt
ikke anser det for rentabelt at selge den
til ham.

Denne gang bliver jeg ikke den franske
grossist svar skyldig. For den eneste
gruppe af danske eksportgrer nemlig pot-
teplantefirmaerne, der netop kan levere i
disse mangder, deltager nu aktivt i nobi-
lis kampagnen anno 96.

Den danske potteplanteeksport til
Frankrig.

Danske potteplanteeksportgrer har i flere
ar haft en eksport til Frankrig. Ifglge
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"Centre Francais de Commerce Exté-
rieur", Det franske Eksportcenter, var
den samlede franske import fra Danmark
i 1995 pa 110 (121 mio. danske kroner)
millioner francs. Detle er specielt in-
dendgrsplanter. Importen fra Danmark
har i verdi veret stgt faldende siden
1992 hvor den var oppe pa 127 mio.
francs (173 mio. dkr), men f@lger eks-
porten flere franske grossisters udsagn
stiger den i 1996 — fordi franskmende-
nes kgbekraft er faldende. Det lyder kon-
troversielt, men forklaringen skulle vere,
at danske eksportgrers speciale er sma,
billige planter, som passer bedre til den
franske forbrugers stadig mere slunkne
pengepung. Danmark er i vaerdi dermed
Frankrigs fjerdestgrste leverandgr efter
Holland, Belgien og Italien. lalt importe-
rede Frankrig i 1995 blomster og planter
fra EU-landene for en verdi af knap 4
milliarder francs (4.4 mia Dkr).

De stgrste danske blomstereksportgrer til
Frankrig er: EXPOSA, GASA Odense,
GASA Aarhus og LEMFLORA. T lav-
sesonen leverer de potteplanter til
Frankrig mindst en gang om ugen. I
hgjsesonen kgrer lastbilerne 3 - 5 gange
om ugen. Omréderne, som de principielt
leverer til, ligger fortrinsvis i Nordfrank-
rig, Paris-omrddet, Loire-dalen, @st-
frankrig, Sydgstfrankrig og Sydfrankrig.

Det er de traditionelt mest rentable ruter,
men der er naturligvis afvigelser alt efter
det kundegrundlag, som eksportgrerne er
i besiddelse af.

De franske kunder

Ti franske firmaer er direkte involveret i
nobiliskampagnen. De er meget forskel-
lige hvad angar omsztning, kundegrund-
lag og kundepolitik, men alle har de et til
faelles: de er interesseret i at ggre en ind-
sats for at gge salget af nobilis.

Det gor de i en falles erkendelse af, at
der dels er et stigende marked for grent,
og dels at nobilisen har nogle egenska-
ber, som ikke altid bliver udnyttet sdsom
dens holdbarhed, dens farvespektrum, og
dens fylde.

Nogle eksempler pa typer af virksomhe-
der som Pyntegrgntsektionen arbejder
med:

En stor potteplantegrossist, der szlger
store mangder af juledekorationer til
Stordistributionen, anvender i stigende

Figur 1,2,3: Nobilisen har mange an-
vendelsesmuligheder. Tre flotte deko-
rationer med nobilis, som en gruppe
franske blomsterhandlere lzerte at lave
i forbindelse med nobilis-kurser i 1995
kampagnen. | disse dekorationer kom-
mer nobilisgrenenes fylde til deres ret.




Figur 4: Nobilisdekorationer bliver li-
geledes solgt i den franske stordistri-
bution. Prisen var her pad 60 F, og
dekorationerne var lavet i Holland.

grad nobilis i sin produktion af juledeko-
rationer. Laeserne kunne fristes til at tro,
at det er pa grund af grenenes sglvbld
farve. Det er ikke tilfzeldet! Nobilisen
anvendes her, fordi de strittende nile er
velegnede til at blive dekket med kun-
stig sne. I modsatning til redgranen og
selv nordmannsgranen, som efter floke-

Figur 6: En lille redgran med kunstig
she og guirlande i en juleemballage.
Salgspris i Stordistributionen: 99 F.

Figur 5: Juletraeer med
god pris...

ring forvandles til en sammenklistret,
uformelig hvid masse, "stritter" nobilis-
grenene fortsat under det hvide dekke.

Stigning i fransk import af
juletreeer og klippegront

Ifglge Det Franske Eksportcenter im-
porterede Frankrig i 1995 omkring 2.2
tons juletreeer svarende til en verdi
15.1 mio. F (16.6 mio. dkr) . Heraf ud-
gjorde nordmannsgran og nobilisen
452 tons svarende til en vardi af 6.2
mio. francs (6.8 dkr) og andre juletre-
er 1730 tons (9 mio. francs, 9.9 mio.
dkr). I forhold til 1994 udgjorde dette
en stigning pa 362 tons og 4.6 mio.
francs (5 mio. kroner) for nordmanns-
granen/nobilisen og pa 296 tons og
518000 francs (570000 dkr) for andre
gransorter. Ifglge de officielle stati-
stikker har importen af nordmanns- og
nobilistrazer haft en stigning pa over
400% i tons og 300% i verdi forhold
til 1994, mens andre gransorter i den
samme periode var pd + 21% i tons og
+ 5% i vardi. Den stgrste leverandgr
af juletreeer til Frankrig er Belgien, I
den samme periode steg importen af
grgnt fra 110 tons / 1.2 mio. FF til 236
tons / 2.7 mio. FF (2.97 mio. dkr).
Heraf udgjorde nordmannsgrans- og
nobilisgrenene ifglge statistikkerne 24
tons / 389000 FF i 1994 og 214 tons /
2.3 mio. FF (2.5 mio. dkr) svarende til
en stigning mellem 94 og 95 pd 800%

i tons og 500% i verdi.
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kunstig sne er meget populzaere i Frankrig — og holder en

For at gge hans forbrug af nobilis kan
Pyntegrgntsektionen i dette tilfeelde bi-
drage med at fa udarbejdet nogle proto-
typer, der giver nye idéer til deres kun-
der, tilbyde et etdages kursus for hans
personale og levere fotomaterialet til
grossisten, der sd kan anvende det til il-
lustration i den pigeldende kundes til-
budsavis.

Et stort havecenter, der salger direkte (il
den endelige forbruger, har ligeledes en
stor produktion af juledekorationer, der
for 90% vedkommende er dekket med
kunstig sne. Han kan szlge flere julede-
korationer med gran, men mangler kvali-
ficeret personale til at lave dekorationer-
ne samt nye idéer til salgbare juledekora-
tioner. Her kan Pyntegrgntsektionen bi-
drage med at udarbejde nogle nye julede-
korationer med nobilis til ham, der i pris
og stil svarer til det, som hans kunder
efterspgrger. Dertil kommer muligheden
for at organisere et etdags kursus for
hans personale, der derved oplares til at
lave disse dekorationer. Dette opleg gi-
ver flere fordele for grossisten: han spa-
rer tid pa produktudvikling, pa oplering
af savel det faste personale som s®son-
ansatte samt gger sin produktionskapaci-
tet.

Der er potteplantegrossisten pa den Fran-
ske Riviera, hvis kunder, blomsterhand-
lere, har mange udenlandske kunder fra
Nordeuropa, som foretrekker at fejre ju-
len under sydlige himmelstrgg. Han s®l-
ger i forvejen en del juletreer og julede-
korationer, men er overbevist om, at der
kan szlges mere nobilis samt forarbejde-
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de varer i gran (adventskranse, guirlan-
der...). Hans problem er at fi organiseret
produktdemonstrationer samt kurser for
blomsterhandlere, siledes at de far mere
erfaring i at arbejde med grangrene. Her
kan Pyntegrgntsektionen bidrage med
hjeelp til at organisere den pigeldende
produktdemonstration og billedmateriale
til den invitation og reklame, som grossi-
sten sender til sine kunder i forbindelse
med den kombinerede produktdemon-
stration/kursus.

Endelig er der den store grossist i Paris-
omrddet, der dagligt bliver besggt af 700
blomsterhandlere/indkgbere fra havecen-
tre. Han vil i &r ggre en ekstra indsats for
promoveringen af nobilis, men ogsé
nordmann og danske juletrer. 1 samar-
bejde med hans PR-atdeling er der plan-
lagt produktdemonstrationer samt blom-
sterhandlerkurser for blomsterhandlere
og smlgere fra stgrre havebrugscentre.
Kampagnen, der vil strackke sig over en
mdned, planlxgges opdelt i to : en kam-

pagne i forbindelse med allehelgensdag
den 1. november og en i forbindelse med
juien. Under temaerne "allehelgensdag
kledt i nobilis" og "Naobilisjulehuset”
bliver ca. 3000 blomsterhandlere invite-
ret til at se, hvad nobilisen og dens direk-
te konkurrenter: nordmann og rgdgran
kan anvendes til. Fagpressen vil blive
inviteret til arrangementerne.

Grossister specialiseret i snitblomster er
ligeledes interessante i forbindelse med
promeoveringen af nobilis. Erfaringsmzs-
sigt er de mere kreative end potteplante-
grossisterne. De anvender generelt mere
moderne kommunikationsmetoder over-
for deres kunder end deres kolleger in-
denfor potteplantebranchen. Der er der-
for ogsi vigtigt for anvendelsen af nobi-
lis, at de ogsé er med i promoveringen af
nobilis. Problemet med disse grossister
er blot, at de sjzldent importerer nobilis-
grene fra Danmark. De keber det i deres
traditionelle leverandgrland: Holland,
hvor kvaliteten er meget svingende. De

to grossister, som i dr deltager i nobilis-
kampagnen, foretreekker derfor at kgbe
grenene af danske leverandgrer af to -
sager: de gnsker en mere frisk vare og
mener at kunne kgbe billigere gennem en
dansk eksportgr eller en fransk mellem-
mand, der sd sgrger for den videre ekspe-
dition. Her bidrager Pyntegrgntsektionen
med en produktdemonstratgr samt orga-
niseringen af et mindre logistikeksperi-
ment, hvor snitblomstergrossister tilby-
des at kegbe nobilisen via en af deres kol-
leger 1 Paris-omiddet, der skal fungere
som stgdpudelager.
Pyntegrantsektionens indsats i Frankrig
kommer altsé i 1996 til at lzgge hoved-
veegten pd hjelp til at tilpasse salgs-
kampagnen til den enkelte grossists
behov med det forméil for gje at pge
hans forbrug/salg af nobilisgrene samt
pkonomisk stgtte til at finansiere en
mindre del af de omkostninger, der er
forbundet med at organisere en salgs-
kampagne.

Pallesystem

juletraeer.
¢ Halverer handteringsomkostningerne.

* Forberedt for Europallehdndtering.

* Tellefork hindrer fejl pa antal.

¢ Til effektiv, skinsom palletransport af pyntegrant og

* Med rotation af paller mellem producent, grossist og
slutbruger undgds aflaesning /leesning i flere led.

* Skemaer giver totalt overblik og sikker kommunikation.

+ Transportsystemet er Patenteret af undertegnede, der
har arbejdet med det gennem mange &, og gennem sam-
arbejde med »De 10 cksportorer« fortsat udvikler trans-
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» Traktorbugseret
* Bugseret 8 HK

+ Selvikprende 18 HK
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* Sammenkiappelig

* Ring og fa tilsendt

porten af pyntegront og juletrazer pa paller.
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