Nobilis kampagnen 1996

Af Lone Nielsen, Pyntegrgntsektionens reprasentant i Frankrig

30 - 50% stigning i salget. Det konstate-
rer de franske grossister, der har deltaget
aktivt i nobiliskampagnen i 1996. Den to
chifrede fremgang bekreefter, at arbejdes
der mdlbevidst med at promovere nobili-
sen pd det franske marked, giver det
ogsd resultater.

Hovedformélet med nobilis kampagnen
var i denne s@son at promovere nobili-
sen gennem et tet samarbejde mellem
sdvel Pyntegrgntsektionen, de danske
eksportgrer som de franske grossister.
Princippet i kampagnen var fglgende:
den danske eksportgr skulle anbefale de
kunder, som han mente havde et godt
potentiale. Dernast skulle Pyntegrgnt-
sektionens reprasentant kontakte kunden
og med ham aftale rammerne for en lokal
kampagne og lave et kampagneoplag for
ham.

Da kunderne og dermed deres behov for
kampagneoplieg var meget forskellige,
besggte Pyntegrgntsektionens reprasen-
tant dem alle.

En potteplantegrossist var f.eks. i juleti-
den storleverandgr af juledekorationer.
Hans kunder var fortrinsvis i Stordistri-
butionen. Oplaegget til ham var undervis-
ning af personalet i at lave nye former
for dekorationer, der var velegnede til

masseproduktion samtidig med at de
smagsmeassigt passede til hans kunde-
gruppe.

De fleste andre grossister havde som
kunder hovedsageligt blomsterhandlere.
Oplagget var her typisk en produktde-
monstration, organisation af kurser for
kunder og en mailing for at orientere
kunderne om den foregédende kampagne.
Pyntegrgntsektionen tog sig her af den
praktiske organisering af produktdemon-
strationerne og kurserne (koordinering
med produktdemonstratgrer, organisering
af  selve  produktdemonstrationerne
0.s.v.). Finansieringen blev til dels fore-
taget af Pyntegrgntsektionen (typisk
betaling af produktdemonstratgrens Ign
samt rejseudgifter), grossisten finansiere-
de de anvendte materialer til sével
demonstrationen som kurserne, og kun-
derne betalte et gebyr for at deltage i
kurset. Den danske eksportgr sponsorere-
de typisk det pyntegrgnt, der blev
anvendt i forbindelse med kurserne.
Reklamebudgettet blev fordelt pa 10
grossister, hvoraf en grossist, Fleurassi-
stance i Rungis som fglge af en planlagt
ekstra stor indsats for produktet fik til-
delt et stgrre belgb end de resterende
rossister. Det var fortrinsvis GASA
%\rhus, som deltog meget aktivt i denne

kampagne. Det var derfor ogsd fortrins-

vis hos GASA Arhus’ kunder, nobilisen

blev promoveret,

Dette udelukkede dog ikke, at Pynte-

grgntsektionen ogsd organiserede kam-

pagner direkte med de grossister, som i

det foregdende dr havde vist interesse

for nobilisen, og som allerede havde

gjort et stykke kampagnearbejde for

produktet.

Grossisterne var jaevnt fordelt over de

omrader, som Pyntegrgntsektionen gerne

ville have reaktioner fra:

- Paris-omradet: Fleurassistance i Run-
gis, snitblomster og potteplanter.

- Normandiet: BBL Cash, Rouen, potte-
planter.

- Lyon-omridet: potteplanter.

- Marseille og Toulon: snitblomster og
potteplanter.

- Lorraine: havecenter.

- Loire-dalen: potteplanter.

- Nice-omradet: snitblomster og potte-
planter.

Dertil kom de grossister, som Pynte-

grgntsektionen gnskede at fortsztte sam-

arbejdet med fra det foregdende ar:

- Trastour, Brest: potteplanter, snit-
blomster

- Vincent Flor, Nantes: snitblomster

Figur 1 og 2: To eksempler pa hvordan pyntegrent kan anvendes i dekorationer, der szelges i den franske Stordistribution.
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potteplanter.

Leserne bemarker, at vi med vilje ikke
organiserede demonstrationer i Alsace.
- Her er nobilisen nemlig allerede kendt
og godt indarbejdet. Havde Pyntegrgnt-
sektionen stgttet et initiativ i dette omra-

Figur 3: Rouen: Interesserede tilskuere henter inspiration til at ”julepynte” deres

de, ville det blot vere blevet en banal
promotion. Pyntegrgntsektionens opgave
i Frankrig ma veere at ggre nye potentiel-
le brugere opmarksom pa nobilisens
anvendelsesmuligheder.

Fleurassistance i Rungis havde bdde
ambitioner om og potentiale til at selge
nobilis i stgrre stil. Her udarbejdede Pyn-
tegrgntsektionens reprasentant i samar-
bejde med den PR ansvarlige fra Fleuras-
sistance et oplag til en kampagne, der
kom til at streekke sig over en méned.
Indholdet var som ved de andre gros-
sister en kombination af produktdemon-
strationer og kurser for kunderne; men
her blev fagpressen ogsé inddraget via en
massiv annoncekampagne samt ‘presse-
omtale.

Resultat

De fleste grossister var tilfredse med
resultatet af kampagnens forlgb. De var
generelt overraskede over salget af og
interessen for nobilis. De havde alle gjort
sig anstrengelser for, at priserne pa nobi-
lis skulle ligge i et attraktivt prisleje.
Typisk 1a priserne mellem 60 og 75 fran-
cs pr. bundt.

Vincent Flor i Nantes fordoblede séledes
sin omsatning fra sma 400 kg. til 1.000
kg. Dette har givet ham blod pé tanden,
sd han i den kommende s@son vil organi-
sere en kampagne, hvor nye midler bli-
ver taget i brug for at gge salget.

En anden grossist hevder, at nar han lan-
cerer et nyt produkt, kan han det efterfgl-

Figur 4: Udsnit af en invitation til at deltage i “nobiliskurser” og produktdemonstrationer.

Démonstrations

avec Catherine JOYAUX et Pierre LANTIER

‘ de 7 a 14H a la Grande Serre

Du 15 au 25 Octobre:
Création de cm:?z/)osmons pour Noél et
Toussaint a partir de branchages de sapins"
Couronne, Coens, Livre, Porte du Paradis. ..

du 5 au 15 Novembre:

g " Création de compositions pour Noél

a partir de branchages de sapins".
Guirlande, Chandelier; Sapin mural,

Couronne de ['Avent, Bouguet cheminée,

/e Cloche, Bouile. ..

Venez -vous
inspirer. ..

Développement des Démonstrations:
A partir de feuillages de Sapin Blew (Nobilis)
el Sapin Vert (Nordmann), nous vous présentons
les réalisations des plus classtques aux plis
inattendues G partir de flewrs coupées, feuitlages,
Siwits, tgumes, fleurs séchées, pelits accessoires. ..

L'Avent et la Noél |

Sapin Mural composé de - Centre de Table.

branchage de Nobilis, fagols,  Mariage dn Nobifis anx calla,

noewds ef cannelle fleurs d'apidistra, coenrs de

Le sapin mural, ou e nowelle “scabieuse, amaranthes, flewrs

Jagon dannoncer [ Avent dornithogalum el cannelle en
Jagot.

P LANTIER

P LANTIER

['Avent et la Noél f

Couronne de Fruits. — Centre de Table,

Citrons, mandarines el oranges 'envergure des  branchages
vertes fendues, pinients, Kgom- permel d'orner généretisement
mies de {u’n el raphia babillen! les tables en féle, associés ici a
le branchage de Nordmann monté  des fleurs séchées: pavots blane
Sur ne cotronne de mais. el tert/or, Broom bloom blanc.
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Vous conseillent. ..
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