Tyskland

Af Helle O. Thomsen, Dansk Juletraesdyrkerforening

Denne artikel sammendrager nogle af
resultaterne af GfK Danmark A/S™ arbej-
de vedrgrende en kvalitativ og kvantita-
tiv underspgelse blandt forbrugere og
Sforhandlere om juletreeer samt en kvanti-
tativ underspgelse med grossister om
klippegront. Arbejdet er udfert for Skov-
og Naturstyrelsen.

Nggletal for Tyskland

Indbyggere: 81,5 mio.

Husstande: 36.700

Gnsn.pris for juletrae (feeldet): Nord: 133
kr., Syd: 148 kr., @st: 113 kr., Ruhr: 127
kr.

Antal interviewede:

Forbrugere: Nord: 494, Syd: 518, @st:
527, Ruhr: 480

Forhandlere: Nord: 37, Syd: 46, @st: 38,
Ruhr: 19

I Tyskland blev undersggelsen gennem-
fort for de fire omrader Nordtyskland,
Sydtyskland, @sttyskland og Ruhr hver
for sig. Resultaterne var pA mange omré-
der ens, og resultaterne fremstilles derfor
samlet.

Resultater - forbrugere

Stikproven

Stikprgverne for de fire omrader varierer
nogen med hensyn til fordelingen pa
alder, uddannelse og boligform. De
stgrste forskelle ses i forhold til bolig-
form og religion. I @sttyskland er ande-
len af respondenter, der bor i lejlighed,
stgrre end i de gvrige tyske omrader,
mens Sydtyskland adskiller sig ved at
forholdsvist mange bor i hus/rekkehus.
Med hensyn til religion ses dog den
stgrste variation. | @sttyskland er der
Klart flest (61%), der ikke tilhgrer nogen
trosretning, mens Sydtyskland domineres
af romersk-katolske (64%) og Nordtysk-
land af protestanter (76%). I Ruhr-omré-
det er der en forholdsvist jevn fordeling
mellem katolikker (54%) og protestanter
(39%).

Juletraditioner/vaner

Pd grund af den lange adskillelse fra det
gvrige Tyskland kan det ikke undre, at
undersggelsens resultater pi nogle omri-
der er markant anderledes for de nye for-
bundsstater. Specielt for den gstlige del
af Forbundsrepublikken er iswr, at bru-
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Figur 2: Andele af forbrugerne, der kunne identificere Nordmannsgran (Kilde:

GfK Danmark A/S).

gen af kunstige treeer her er meget almin-
delig. 39% af de interviewede har et kun-
stigt juletrze, mens denne andel kun er
10-15% for de gvrige omrider. For @st-
tyskland papeger GtK specielt, at mgte
feldede juletrer er mere almindelige i
byer med 10.000-50.000 indbyggere end
i storbyer med mere end 500.000 indbyg-
gere.

Pottede traeer er generelt et nicheprodukt,
idet andelen ligger mellem 4% i @st og
12% i Ruhr.

Naturlige, feldede treeer er siledes den
stgrste produktgruppe i alle dele af lan-
det. Blandt dem, der har haft et naturligt
trae, afskdret eller i potte, er resultaterne
nogenlunde ens pa tvars af de 4 tyske
omrider og det ser derfor ikke ud til, at
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forskellene i forhold til religigs overbe-
visning har stgrre indflydelse pd forbru-
seradfeerden ved kgb af juletreer.

Ud over trer, er de almindeligste for-
mer for juleudsmykning af hjemmet
adventskranse af @gte gran, dekorationer
af @egte gran og dekorationer af kunstige
materialer, For “dekorationer” er @gte
gran og kunstige materialer nogenlunde
lige brugt, mens adventskransene hoved-
sageligt er af ®gte gran. Sterst andel af
forbrugere, der smykker hjemmet med
en adventskrans af mgte gran findes i
Ruhr-omridet, hvor 40% af responden-
terne havde en sadan. Hjemmet er som
regel pyntet med flere former for dekora-
tion.

Pynining

De almindeligste former for pynt pa
treeet er i Tyskland glaskugler, lametta,
elektriske lys/lyskeeder, engle og kulgrte
elekiriske pzrer. Levende lys er derimod
forholdsvist sjeldent, idet kun 7-18% af
de interviewede pynter deres juletre med’
stearinlys. Sandsynligvis som udtryk for
storre lighed med danske traditioner i
Nordtyskland er det her, den hgjeste
andel bruger levende lys, mens den lave-
ste del er i @sttyskland. Tidspunktet for
pyntning er i godt 90% af tilfeldene mel-
lem d. 22. og den 24. december med
overvegt pi de to sidste dage. Der ses en
svag tendens til tidligere pyntning i
Ruhr-omrédet.

Juletraesindkobet

Tidspunkt for kel

Kgbstidspunktet, - som man skal veere
opmerksom pd kan variere lidt fra &r til
ir afhaengigt af, hvordan juleaftensdag
ligger i forhold til weekenden umiddel-
bart far - ligger i Tyskland lidt senere
end gennemsnitligt for de gvrige lande.
Det kan henge sammen med, at brugen
af feldede treer er mere almindeligt i
Tyskland end i Europa under éi. Pottede
traeer kpbes generelt for feldede traer.
(K@bstidspunkt for kunstige treer blev
ikke undersggt, men det forekommer
sandsynligt, at disse ogsd kgbes for de
feldede raeer). Den stgrste kategori er
“ca. | uge fgr” med andele pd 17-27% af
svarene (se. figur I).

Opbevaring for brug

Efter kgbet opbevares trzet oftest pé
altanen, indtl det skal bruges, mens det
ogsd er almindeligt at stille det i en kel-
der eller et haveskur. Mellem 9 og 19%
tager det omghende ind i stuen for at
pynte det.

Treesort

Kendskabet til, hvilket trsort, der blev
kgbt, er stort i Tyskland i forhold til
andre lande, mens det dog stadig kun er
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Pris i kr.
Traesort Nord Syd @st Ruhr
Rgdgran 140 124 144 131
Omorika 133 153 95 148
Nordmannsgran 185 18] 159 146
Zdelgran/Nobilis 114 193 229 85
Bidgran 129 119 97 118
Andre 125 103 95 128
Alm gran generelt 99 102 82 108
Adelgran generelt 124 155 15 137
Fyrretre generelt 149 13 85 119
Ved ikke 111 83 85 102
Uoplyst 112 168 156 139

Tabel 1: Gennemsnitspriser pa faeldede trazer efter art (Kilde: GfK Danmark A/S).

¢t mindretal, der er i stand til at nevne
navnet pd den kgbte tresort, “Adelgran
generelt” eller “Almindelig gran gene-
relt” er ogsd i Tyskland de hyppigst giv-
ne svar. Blandt arter, der specifikt nev-
nes, er Nordmannsgran klart i farerposi-
tion, idet 10-23% angiver at have kgbt en
sddan. Andelen er stgrst i Sydtyskland og
mindst i Ruhr-omréidet. Blagran ligger
herefter pa andenpladsen, idet den speci-
fikt n;evnes af 9-11% af de interviewede,
Andelen af interviewede, der ud fra fore-
visning af fotos er i stand til at identifice-
re Nordmannsgran er vist i Figur 2. Bil-
ledet viser en meget hgj kendskabsgrad
sammenlignet med de gvrige lande, - kun
i Schweiz er der en tilnermelsesvis lige
si god evne til at identificere Nordman-
nsgran.

Hajde

Ikke overraskende er den stgrste hgjde-
kiasse 1,5-2 m, som udggr 42-48% af
treeerne. 1 den gstlige del af Tyskland er
treerne lidt lavere end i de andre omréder,
idet den stgrste kategori (44%) er treer
pd 1-1,5 m, samtidig med at andelen af
traeer over 2 m er lavest i @styskland (8%
mod 14-19% i det gvrige Tyskland).

Pris

Gennemsnitsprisen,  forbrugerne  har
betalt for de feldede treeer er mellem 113
kr. og 148 kr. i Tyskland, lavest 1 gst og
hajest 1 syd, hvilket ikke adskiller sig
vasentligt  fra gennemsnitsprisen  set
samlet for de lande, der betegnes som
nuveerende markeder. I det dyreste inter-
val (201-300+ kr.), som er mest relevant
mwht. Nordmannsgran, ligger 18% af de
sydtyske respondenter, mens den tilsva-
rende andel for Nordtyskland er 12% og
kun 8% og 6% for hhv. @sttyskland og
Ruhr. Prisen i forhold til art ses i tabel 1.

Kobssted
Set i forhold til det generelle europaziske

kabsmanster, fordeler svarene vedrn
k@bssted sig meget jeevnt over de mange
forskellige svarkategorier i Tyskland.
Kategorien “Markedsplads/julemarked”
er ogsd i Tyskland den oftest nevnte (11-
149, men et stykke under det euro-
peiske gennemsnit (21%). Omvendt
spiller havecentre og planteskoler en
stgrre rolle 1 Tyskland end i de fleste
andre lande. Fordelingen pd indkgbsste-
der er vist i figur 3.

Stgrstedelen af respondenterne besgger
kun ét udsalgssted, nir de skal kgbe &rets
juletre. T @sttyskland findes den stgrste
andel, som besgger flere (35%), hvilket
sandsynligvis skal ses som udtryk for
gstiyskernes mere trange gkonomi, som
fremmer gnsket om at sammenligne for-
skellige handlendes priser.

Familiens beslutningstagere

Kubet foretages som regel af flere perso-
ner, enten af far+mor (17-22%) eller af
-2 foreldre + barn/bern (13-18%). 1 19-
36% af tilfeldene nmvnes dog alene
familiefaderen som kgber. Bgrn spiller
tilsyneladende ikke nogen stgrre rolle
ved kebet af juletra.

Specifik efterspgrgsel

I overenssternmelse med, at forbrugerne
generelt ikke kan nmvne navnet pd den
juletrassort, de har kebt, svarer flertallet
(53-70%), at de ikke har set efter en spe-
ciel sort, da de var pd indkgb. Blandt
dem, der s efter en speciel sort, var det i
de fleste tilflde Nordmannsgran, man
spgte efter. [ Ruhr-omridet, havde s&
mange som 78% af dem der havde set
efter en bestemt sort, specielt set efter
Nordmannsgran. Det tilsvarende tal var
33-48% for de gvrige omrider. Nasthyp-
pigst nevnte sort var Bldgran, der dog
kun blev nevnt af 14-23%. En betydelig
del svarede desuden i de mindre pracise
kategorier “almindelig gran generelt” og
“zdelgran generelt”,



Oprindelsesiand

Flertallet af forbrugerne betragter ikke
juletreeer fra et bestemt oprindelsesland
som verende bedre/af bedre kvaliter end
andre. Det er dog samtidig et flertal, der
generell foretrekker lokale frem for
importerede treer, ndr de bliver direke
adspurgt. Blandt dem, der foretrakker
treer fra et specielt land, nevnes Tysk-
land ikke overraskende af de fleste, men
ogsd Norge/Sverige og Danmark nav-
nes. Preferencen for lokale trzer synes
steerkest i Nordtyskland og svagest i
Ruhr-onrddet.

Holdbarhed og bortskaffelse

Den stgrste andel af forbrugerne har
deres frldede tre stiende 1 10-14 dage
(29%-40%), dog er der ogsd en ret stor
del, der beholder det 2-3 uger (8%-27% -
lavest i @st). Svarene pd hvor lang tid,
der gik, inden nélene begyndte at falde af
treet, er meget forskellige fra de ene
onirdde til det andet. Den stgrste andel
(pd ner 1 Ostryskland} svarede, at et
ikke tabte nalene.

Méden, de udtjente juletrzeer skaffes af
vejen pd, varierer en del i forhold tl
omride, hvilket muligvis ogsd kan haen-
ge sammen med den vens fordeling 1 de
fire stikprgver mht. boligforhold. I Nord-
tyskland og Ruhr-omradet er det mest
almindeligl at legge weeet i en genbrugs-
container, mens der i syd og gst er flest,
der brender treet i brendeovnen/pej-
sen/haven.

Juletraespraeferencer

Form/struktur

Den foretrukne traestruktur er tet frem
for dben med den klareste praference i
den gstlige del af Tyskland (69% mod
55-57% i de gvrige omrider). Symmetri-
ske trzzer bliver ligeledes foretrukket af
flertallet og samlet set er Tyskland et af
de lande, hvor der er farrest, der slet
ikke ser symmetri som et vigtigt valgkri-
terium. En smule overraskende er de i de
nye forbundslande, folk er mest kritiske,
idet der her er den stgrste andel, der fin-
der symmetri meget vigtig (33%), og kun
9%, der mener, at symmetri ikke betyder
noget,

Farve

Farven er ikke noget, man specielt gir
efter, idet 77-84% af de tyske responden-
ter svarer, at de ikke ser efter en bestemt
farve juletrze. Igen viser det sig, at gstty-
skerne er den gruppe, der har de sterke-
ste preferencer. Den foretrukne farve er
mgrkegrgn, som nmvnes af 53-65%
blandt dem, der ser efter et juletree med
en bestemt farve.

Plastiktrazer
Blandt indehaverne af plastikireeer, der

som nevnt udggr 39% af forbrugerne i
den gstlige del af Tyskland mod kun 10-
15% af “‘vesttyskerne”, var de oftest giv-
ne forklaringer pa at foretrekke et pla-
stiktrae, at det er mere praktisk og billige-
re end &gte treeer. Spagrgsmalet om, hvor-
vidt forbruget af plastiktreer vil stige
eller falde indenfor de naste 3-5 &r synes
tyskerne at have svert ved at blive enige
med sig selv om, hvad de skal svare pi.
Flertallet af dem der har en mening sva-
rer, at forbruget vil stige, ndr de bliver
direkte adspurgt. I modstrid dermed er
der en tendens til uenighed, nér respon-
denterne stilles overfor pastandene “Jule-
trecer af plastik og andre kunstige materi-
aler vil blive mere og mere almindeligt i
de nzste 3-5 &r” og “Om 3-5 ar vil jule-
treeer af plastik have en vasentligt stgrre
markedsandel 1 Tyskland end 1 dag™.

Til sammenligning er der blandt forhand-
lerne en tendens til at forvente et fald i
eftersporgslen. Dog er en betydelig del af
den opfatielse, at efterspgrgslen vil for-
blive konstant.

Resultater - forhandlere

[ Tyskland blev der gennemfort i alt 140
interviews med forhandlere, heraf 37 1
Nord, 40 1 Syd, 38 i ¥st og 19 1 Ruhr.
Ca. halvdelen af respondenterne var
selvstendige og halvdelen var ansatte
med kendskab til indksb og sortiment.
Grundet det lave antal interview i Ruhr,
skal laseren veere oprrerksom pa, at den
%-vise andel ofte vil blive hgj, selvom
der kun er tale om ganske fa personer.
Dette gaelder sarligt; hvis det kun er en
del af forhandlerne, der har varet kvalifi-
ceret til at besvare p et givent spgrgs-
mdl.

Hovedparten af interviewene blev gen-
nemfert med planteskoler/garterier (40-
47%), hvorefter supermarkeder (15-
20%) og julemarkeder (10-15%) var de
stgrste  kategorier, Fordelingen svarer
derfor ikke til, hvor forbrugerne kgber
deres juletrze, idet f.eks. planteskolerne
er sterkt overrepresenteret i forhandler-
undersggelsen.

Opbevaringskapaciter
Opbevaringskapaciteten hos forhandler-
ne varterer sterkt 1 forhold tl omrade,
idet forhandlerne i Syd og @st kan lagre
ca. 500 feldede treer, mens nordtysker-
ne har plads til 700 og forhandlerne i
Ruhr-omrddet har en kapacitet pd 1200
faldede treeer 1 gennemsnit. For pottede
trazer ligger opbevaringskapaciteten mel-
lem 100 og 200 trzer, lavest i Ruhr og
hagjest 1 Syd. Forskellen mellem omr-
derne mht, den samtede opbevaringska-
pacitet bliver derved lidt mindre.

Import
Fra 33% (Syd) til 50% (@st) forhandler

importerede iraer, hvilket ligger pa et
hejt niveau 1 europzisk sammenhaeng.
Kun Holland har en tilsvarende hgj andel
af forhandlere, der s®lger importerede
treer (49%). Som i de gvrige lande lig-
ger andelen af forhandlere, der importe-
rer pottede trreer, vaesentligt lavere (ca.
10%), bortset fra i @stryskland, hvor det
er tilfeeldet bos 25%. Importen forcgir
direkte fra udenlandsk mellemhandler
eller producent i ca. 25% af tilfeeldene,
dog er andeten lidt hgjere i Ruhr og lidt
lavere i @st. Indkab af lokalt preducere-
de trazer sker hos 80% af forhandlerne.

Klassificering

Hos godt en tredjedel af forhandlerne er
de leverede trcer inddelt i et klassifice-
ringssystem ved modtagelsen (i Syd dog
50%). Blandt dem, der anvender et
system, er det 1 Syd og @st 25%, der
anvender det danske, mens denne andel
kun er 10% 1 Nord og 17% i Ruhr.
Hovedparten af forhandlerne klassifice-
rer selv de treeer, der leveres uklassifice-
rede, enten efter et lokalt, et nationalt
eller efter et eget system.

Leverandgrer og leverancer

Ca. halvdelen af forhandlerne kontakter
flere teveranderer, mens den anden halv-
del kun kontakter deres faste leve-
randgrer. Tendensen til at sammenligne
flere forskellige leveranderers tilbud er
dermed stgrre 1 Tyskland end i de fleste
@vrige lande, hvilket kan ses som et tegn
pd skarp konkurrence og lav grad af loy-
alitet overfor faste leverandgrer. Indenfor
Tyskland er der i Nord flest forhandlere
(66%), der kontakter flere leverandgrer,
mens det i Syd kun er ca. 33%. De vig-
tigste grunde til at kontakte flere leve-
randgrer er som overalt, at forhandlerne
gnsker at sammenligne priser, kvaliteter
og forholdet mellem pris og kvalitet.
Hurtig levering spiller titlige en forholds-
vis stor rolle 1 Tyskland, hvor det nzvnes
som grund til at kontakte flere leve-
randgrer af mellem 13% (Nord) og 43%
(Ruhr).

Den fgrste kontakt til leverandgren fin-
der sted spredt over perioden juli-okto-
ber/movember. Den méned, flest tager
den fgrste kontakt er august (for Ruhr og
Nord) og september (for @st og Syd).
Selve bestillingen afgives typisk et par
méneder senere, dvs. tyngdepunktet lig-
ger i oktober/november. Bestilling af
poitede trrer finder generelt sted lidt
senere end det er tilfzldet for de feeldede
treeet.

Spergsmilet vedr. antallet af leveringer
besvares nogenlunde ens i de fire omré-
der, hvor der dog er en tendens til at
modtage flere leveringer i Rubr-omridet.
Mens ca. 40% af forhandlerne i @st, Syd
og Nord modtager hele leverancen pi én
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gang, er tallet for Ruhr kun 25%. De fle-
ste af de gvrige modtager 2 eller 3 leve-
ringer, dvs. det er meget ualmindeligt at
fi mere end 3 gange pd en smson. En
bemerkelsesvardig ting er dog, at 12%
af de nordtyske forhandlere svarer, at de
far 6 leveringer i alt.

Sortiment

Langt stgrstedelen af forhandlerne sam-
mensetter drets sortiment pa baggrund af
tidligere erfaringer, bédde hvad angér
stgrrelser og arter. Evt. pavirkning af for-
brugernes efterspgrgsel gennem den
reklamekampagne, Dansk Juletresdyr-
kerforening vil lancere i udvalgte tyske
storbyer i 1997, kan derfor tidligst for-
ventes at kunne ses pa forhandlernes ind-
kgb i 1998.

Ud over, at sammenstningen af sorti-
mentet sker pa baggrund af erfaringer,
nevner en del forhandlere, at aret sorti-
ment afhenger af vedkommendes egen
avl. Dette nevnes af flest i Ruhr og i
Syd.

GfK fremhaver i undersggelsen, at stort
set ingen forhandlere aktivt sgger infor-
mation med henblik pd sammensatnin-
gen af drets sortiment. Samtidig fremgér
det dog, at helt op til 70% af forhandler-
ne (Ruhr) selv foretager besigtigelse hos
leverandgren, hvilket logisk set kraver
en vis aktivitet fra forhandlerens side (!).
For de gvrige tyske omrader er andelen
af forhandlere, der foretager egenbesigti-
gelse mellem 20 og 50%. Andre vigtige
kilder til oplysninger om udbudssituatio-
nen er personligt netverk  og
kontakter/ansatte.

Vedrgrende sortiment blev forhandlerne
bedt om at foretage en fordeling pa for-
skellige trzearter, hgjder og klassificerin-
ger for bestillingerne til julen 1996.
Antallet af indkgbte treer varierer en del
fra godt 2600 treer i Sydtyskland til
knap 4200 i Ruhr-omradet. Ogsa forde-
lingen mellem traesorter er ret forskellig
fra det ene omride til det andet. Nord-
mannsgranens andel af de indkgbte treeer
varierer fra 28% i Syd til 41% i @st.
Bligranen indtager ligeledes en fremtrea-
dende plads, idet den udggr fra 19%
(Nord) til 42% 1 Syd. mens Rgdgran
udger fra 12 0l 32% af de indkgbte
treeer, lavest i @st, hgjest i Ruhr.

Et overraskende resultat er, at Nobilis
udggr hele 36% af de indkgbte treer i
Nordtyskland mod 6-10% i de gvrige
omréder. Dette skyldes, at der gennem-
snitligt indkgbes 1000 nobilis trzer
under 1 m, hvilket umiddelbart lyder
usandsynligt. Det skal dog understreges,
at usedvanlige svar fra fi forhandlere
har en ret stor indvirkning pd gennem-
snittet pd grund af en forholdsvis lille
basis. De gennemsnitlige svar, forhand-
lerne- har givet vedrgrende antallet af
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Figur 3: Kebssted - feeldede treeer (Kilde: GFK Danmark A/S).
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Figur 4: Gennemsnitligt antal indkebte treeer per forhandler fordelt pa arter (Kil-

de: GfK Danmark A/S).

indkgbte treeer fordelt pd arter ses i figur
4,

Hgjden pé de fleste trzer ligger som for-
ventet pa 1,5-2 m for Nordmannsgran,
og der er en generel tendens til lavere
treeer for Blagran og specielt Nobilis. For
alle sorter geelder, at en ret stor del af
treeerne er modtaget uspecificerede i for-
hold til stgrrelse (Helt op til 52% af
Nordmannsgranerne i Sydtyskland). For
de specificerede hgjder angives langt
stgrstedelen af Nordmannsgranerne at
vaere af prima kvalitet. Laveste andel af
prima nordmannsgran er i Sydtyskland
(50-65%). For de andre sorter er der ogsa
en meget hgj andel af prima kvalitet.

TI'(?I?SP(JIT nm. v
Generelt set er det mest almindelige i

Tyskland, at treerne transporteres pa for-
handlernes egne lastbiler, idet omkring
halvdelen fir leveringerne pd denne
made. Ser man udelukkende pa de for-
handlere, der importerer, er andelen, der
far leveringer pa leverandgrens lastbiler
lidt hgjere, bortset fra i Ruhr-omradet.
Sandsynligvis af samme grund adskiller
Ruhr-omridet sig ved, at ferre forhand-
lere aftaler prisen inklusiv transportom-
kostninger (33% mod 55-70%) i det
gvrige Tyskland. Transportomkostninger
er nogenlunde ens for de fire omréader og
udggr knap 10% af prisen.

Skader

Nar treeerne modtages i Tyskland, er gen-
nemsnitligt 2,4-3,8% af dem beskadige-
de. Dog n®vner en betragtelig del af for-



handlerne, at de slet ikke har modtaget
beskadigede traer,

Betalingsforhicld

Betaling sker i nogenlunde lige mange
tilfelde ved leveringen og efter leverin-
gen, ligesom betaling gennem pengein-
stitut og kontant naevnes af stort set lige
mange af forhandlerne. Betalingsforhol-
dene er lidt anderledes i @stiyskland end
t de gvrige omrader, idet betaling delvis
ved bestilling og delvis ved levering
nevnes af 15% af forhandlerne, mens
dette svar ikke forekommer hos ret man-
ge forhandlere i de andre omrider, Desu-
den har @sttyskland den laveste andel
som svarer, at de betaler kontant {28%).
Betalingsforholdenes vigtighed for for-
handlerne varierer i forhold til omrade,
siledes at de betragtes som forholdsvist
vigtige i Syd og @st i forhold til Nord og
Rubhr.

Muarketingsaktiviteter

Andelen af forhandlere, der annoncerer
med henblik pd at gge salget tit slutbru-
gerne svinger fra 30% i Ruhr-omrédet til
70% 1 @sttyskland. Lokalaviser, regio-
nalaviser og husomdelte brochurer er i
nevnte rekkefglge de vigligste medier.
Det  gennemsnitlige  reklamebudget
blandt dem, der annoncerer, ligger mel-
lem 3.300 kr. og 4000 kr. Dette taf er
overraskende lavt i forhold til lande som
Schweiz (10.000 kr.) og @strig (14.000
kr.), der ellers pd mange omrader minder
om Tyskland,

Viredeklaration

20-33% af leverancerne er forsynet med
en torm for varedeklaration og de hyp-
pigst givie oplysninger er oprindelses-
land og producentnavn. Generelt er det
torhandlernes opfattelse, at forbrugerne
ikke cfterspgrger en varedeklaration.
Andelen af forhandlere, der mener, at
forbrugerne cfterspgrger en varedeklara-
tion, er hgjest 1 @stiyskland (20%),
Generelt stemmer forhandleres opfattel-
se overens med resultaterne fra forbru-
gerundersggelsen.

Virdering af forbrugernes eftersporgsel
Generelt forventer forhandlerne ikke de
store @ndringer i forbrugernes efters-
porgsel, bottset fra ét punkt, der til

gengeld er en klar enighed om: salget af

edle gransorter vil stige. Nzsten alle
mener desuden, at forbrugerne vil efter-
sparge en hgj kvalitet og samtidig er der
en ret hgj andel (omkring 40%), der
mener, at efterspargslen efter billigere
arter vil stige de neeste 3-5 dr.

Undersggelsen bekreefter, at Nordmanns-
gran stdr meget sterkt i Tyskland, og da
danske ecksportgrer er meget aktive ph
det tyske marked, vil en del af de nevnte

forhold wveere almindeligt kendt i bran-
chen. Det, der har sterst interesse, er den
fremtidige udvikling i efterspgrgslen,
som dog kun er blevet undersggt i be-
grenset omfang. Det er derfor ikke
muligt at konkludere meget andet, end at
Nordmannsgran kan forventes at vinde
yderligere markedsandele, samtidig med
at der vil blive en skarpet konkurrence
pd bade kvalitet og pris.

For den gstlige det af Tyskland geelder
specielt, at der bgr holdes gje med udvik-

lingen 1 den offentlige mening om/for-
bruget af kunstige juletrer. Falder ande-
len al plastikereer, vil Nordmannsgran
hgjst sandsynligt kunne overtage en stor
del af plastiktreernes andele, da det
giver mindre néletab end andre arter og
dermed er  “praktisk/giver  mindre
renggring”, hvilket ellers er begrundel-
sen for at efterspprge plastikireer. Et
minus ved det gsttyske marked er dog
den forholdsvist lave pris, forbrugerne er
villige til at betale for deres juletre.

"p§ PETER SCHJOTTS Plcuteshole

T Hedegérdvej 5, 7361 Ejstrupholm, tlf. 75 77 25 52, fax 75 77 31 34
Planter til: Pyntegrent & juletreser, skov, lee & vildt

Vi har Nordmannsgran, 2/2 15-30,
Ambrolauri og Borshomi
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IFgedal Plantemaskine

type Hydromatic

Er en alsidig plantemaskine med kapa-
citel og komfort. Velegnet til udplant-
ning af néle- og Igvtreer pad mark, i
skove og plantager. Elektronisk indstil-
ling af planteafstand.

Egedal Plantemaskine type JT
Markedets mest rationeile og alsidige
maskine, ndr det galder tilplantning af
juletreskulturer, lehegnsbeplantning,
udnyttelse af marginaljorde osv. Plante-
aggregaterne er udrustet med et stort
rullesker samt et kraftigt planteskeer.

Egedal/Randbgl Kombiharve
Radrenser og Langfingerharve alene el-
ler i kombination. Med denne maskine
opnas der en god renseeffekt ogsa i rek-
kerne.

Ring venligst for uforpligtende tilbud
og brochurer.

edal
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