
Tabel 1. Vurdering af produktion af juletræer (antal 1000 træer) i undersøgelsens lande i årene 1996, 1998 og 2002 (RGR=rødgran,
NGR=nordmannsgran, NOB=nobilis og BGR=blågran).

PS Nåledrys 31/00 35

Igennem de sidste 10 år har mange forsøgt
at udarbejde prognoser for det fremtidige
udbud af juletræer og klippegrønt, såvel i
Danmark som i hele Europa. Der er i fag-
pressen offentliggjort adskillige af disse pro-
gnoser, og nogle har ramt rimeligt godt,
mens andre har ramt meget forkert. Des-
værre har disse prognoser påvirket prisdan-
nelse og markedet således, at der til tider
opstår nervøse udviklinger til skade for
såvel producentleddet som de øvrige
omsætningsled i hele kæden fra producent
til slutbruger. Derimod er der ikke mange,
som har forsøgt, at se på udviklingen af for-
bruget af juletræer. Dels foregår der en sta-
dig flytning fra land til by og dels opstår der
- i kølvandet af murens fald og Østeuropas
sammenbrud for 10 år siden, en del interes-
sante og nye markeder. Disse forhold med-
fører en række muligheder for danske jule-
træer, og vi må sikkert i fremtiden se mere
på disse muligheder i stedet for at fokusere
på prognosernes talmæssige himmelflugt.

Produktionens størrelse
Som nævnt i indledningen har produktio-
nens størrelse, såvel i Danmark som i udlan-
det, været genstand for en hel del analyser.

Den seneste analyse er udarbejdet af Lars
Geil. De tendenser, som denne undersøgelse
angiver, er alle enige om. Imidlertid er der
megen debat om størrelsen af de faktuelle
tal, som analysen indeholder (se tabel 1).
Kort resumeret er analysens resultat, at der
i Europa, (ekskl. Danmark) vil være et
uændret produktionsniveau, men at træ-
artssammensætningen vil ændre sig i ret-
ning af flere og flere nordmannsgran. I øje-
blikket produceres der ret store mængder
rødgran og blågran  i specielt Tyskland, Bel-
gien og Frankrig, og der er ingen tvivl om, at
disse træarter er på retur og vil blive erstat-
tet af primært nordmannsgran. Ser vi på
England, er tendensen den samme, og i
Irland er produktionen af nobilis juletræer
stigende. Ligeledes ser vi en udvikling i Øs-
trig og i mindre udstrækning også i Schweiz,
som går i retning af et større tilplantningstal
af nordmannsgran. Som konklusion på pro-
duktionen i Europa kan man derfor sige, at
Lars Geils rapport er korrekt, idet produkti-
onsmængden vil være nogenlunde stabil,
mens træartssammensætningen vil blive
ændret til fordel for nordmannsgran.
Ser vi derimod på Danmark, er det i rappor-
ten angivet, at vi i år 2002 når et samlet pro-
duktionstal for nordmannsgran på 17 mio.

stk. Til gengæld skulle den danske rødgran-
produktion blive halveret fra 1,5 mio. til
0,75 mio. stk. Nu, hvor der er gået 3 år siden
Lars Geil har udarbejdet sin rapport, er de
fleste i den danske branche nok enige om,
at så stort et tal som 17 mio. stk. nord-
mannsgran kommer vi aldrig op på. Produk-
tionen må derfor vurderes at blive væsentlig
lavere. Årsagerne hertil er naturligvis flere.
For det første er der gennem de senere år
gennemført en meget skarpere sortering af
juletræerne således, at den mængde, man
forudsatte høstet i 1996, i dag må revideres,
idet en del typer, som dengang kunne sæl-
ges, ikke er salgbare i dag. For det andet har
vi i første halvdel af halvfemserne plantet
meget store mængder planter, som kvalita-
tivt ikke har været så gode, som vi kunne
ønske os. Herigennem vil udbytteprocenten
dale; ligesom en del producenter på nu-
værende tidspunkt har taget konsekvensen
og pløjet disse planter ned. Herigennem er
det fremtidige udbytte naturligvis reduceret.
Ser vi på de arealstatistikker, der kan ud-
trækkes fra Produktionsafgiftsfonden for
Juletræer og Klippegrønt, vil regnestykket
også blive anderledes. Det samlede areal
med nordmannsgran juletræer kan ansæt-
tes til et sted mellem 26.000 - 30.000 ha.

Prisdannelse
Af Kaj Østergård

Nordmannsgran juletræer 
- prognoser og prisdannelse

1996 1998 2000

Land/træart RGR NGR/NOB BGR/andre RGR NGR/NOB BGR/andre RGR NGR/NOB BGR/andre

Frankrig 10000 500 200 8000 1000 200 6000 3000 200
Belgien 5000 100 100 4500 500 150 3000 1750 250
Holland 1600 10 20 1300 10 20 1000 20 20
Tyskland 2220 1075 15240 2000 2000 15000 1500 6300 12000
Østrig 100 800 350 50 1000 300 50 1500 200
England/Skotland 3500 400 200 3500 700 200 3000 1300 200
Irland 0 350 150 0 600 150 0 900 150
Danmark 1500 6000 0 1000 7500 0 750 17000 0
I alt 23920 9235 16260 20350 13310 16020 15300 31770 13020

Juletræer i alt i EU 49415 49680 60090

Kilde: Geil, L. (1997)
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Såfremt vi regner med en gennemsnitlig
produktionstid på 10 år og et udbytte på
halvtreds procent, kan vi herigennem lave et
groft skøn over udbudet på gennemsnitlig 7
til 8 mio. stk. juletræer om året. Dette grove
regnestykke forudsætter naturligvis, at vi
har en jævn aldersklassefordeling. Som alle
ved, er dette ikke tilfældet, og derfor må vi
forvente, at produktionen vil svinge en del.
Vi nærmer os tilstande, som vi kender fra
andre produktionsgrene som for eksempel
de berømte svinepukler og svinedale.  Det
vil derfor være realistisk af vurdere og skøn-
ne, at den danske produktion af nord-
mannsgran juletræer vil svinge imellem 5

og 10 mio. stk. En sådan cyklisk udvikling vil
sandsynligvis medføre, at vi rundt regnet
hver 5. eller 6. år vil have top på de disse
godt og vel 10 mio. træer, og at vi også ca.
hver 5. eller 6. år vil være i bund med
omkring 5 mio. stk.

Eksportudviklingen
Ser vi på den danske eksportudvikling, er
denne vanskelig at vurdere. Dette hænger
især sammen med, at efter indførelsen af
det indre marked - og her igennem mang-
lende muligheder for at få eksakte oplysnin-
ger omkring mængder,

som passerer de enkelte landes grænser i
EU - har vi meget svært ved at vide hvilke
mængder, der går ud af Danmark. Der
offentliggøres hvert år i Nåledrys en artikel,
som beskriver eksporten og eksportudvik-
lingen (figur 1). Denne artikel tager
udgangspunkt i de tal, der fremkommer fra
Danmarks Statistik. Imidlertid har Dan-
marks Statistik ovennævnte problemer med
at fastlægge det eksakte eksporttal. Ligele-
des har man i Danmarks Statistik ændret
registreringsbetingelserne således, at der i
dag kun er pligt til at registrere, såfremt den
enkelte virksomhed eksporter for mere end
kr. 800.000,00. Denne grænse har løbende
været ændret inden for de sidste 10 år. Der
danner sig således et noget broget billede ud
fra de tal, vi kan analyserer os frem til. Vi
må klart erkende, at tallene fra Danmarks
Statistik ikke er så forfærdelig meget værd,
men vi kan bruge dem til dels at se en trend
i udviklingen i relation til de enkelte lande,
og dels kan vi via tallene se noget på
træartssammensætningen.
Ser vi først på træartssammensætningen
viser udviklingen igennem de seneste 5 år
præcis det samme, som vi oplever overalt i
Europa. De gammelkendte træarter,
rødgran og til dels fyr er stærkt på retur, og
eksporten af disse varetyper er i vid
udstrækning erstattet af en stigende eksport
af nordmannsgran juletræer. Vi kan også af
tallene se, at vi havde en eksporttop i 1991,
og at der siden 1991 ikke er eksporteret en
tilsvarende mængde nordmannsgran. Det
samme gælder for rødgran og andre arter.
Rødgranen toppede også i begyndelsen af

Figur 1. Eksport af juletræer (NGR+NOB).

Figur 2. Eksportmængder til de enkelte lande i procent.
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halvfemserne og har siden været stærkt på
retur. Det må ligeledes forventes, at denne
træart i fremtiden ikke vil udgøre nogen
nævneværdig eksportmængde.
Ser vi ud fra figur 2 på eksportudviklingen
til de enkelte lande i Europa, er der også
tale om udvikling, men på dette felt er der
en del stabilitet. Vort hovedeksportland for
nordmannsgran juletræer er fortsat Tysk-
land, og det må ligeledes forventes, at dette

også vil være tilfældet i den nære fremtid.
Det er dog glædeligt at se, at eksportudvik-
lingen til navnlig Frankrig er i en positiv
udvikling, hvorimod vi kan se, at eksportud-
viklingen til England var meget stor i begyn-
delsen af halvfemserne, hvorefter den har
været faldende for nu igen at stige. Årsagen
til denne udvikling for Englands vedkom-
mende skal nok især ses i valutakursudvik-
lingen. Ser vi på de nordiske lande, er der

tale om en ret stor stabilitet i de eksportere-
de mængder. Der har været svage tendenser
til fald i eksport af træer til Norge og Sveri-
ge, og her må dette også tilskrives såvel
valutakursudviklingen som det faktum, at vi
prioriterer det tyske marked højere i situati-
oner, hvor der er mangel på dansk produce-
rede træer.

Prisdannelse i 
producentleddet i Danmark
Prisdannelsen i det danske producentled
har igennem de seneste 20 til 25 år været
styret af de vejledende priser. Systemet med
de vejledende priser har været en fast insti-
tution i hele pyntegrøntbranchen. I en lang
årrække var de vejledende priser forhandlet
mellem den daværende Grossistforening og
Dansk Juletræsdyrkerforening. Siden ned-
læggelse af Grossistforeningen i 1989 har de
vejledende priser været udgivet alene af
Dansk Juletræsdyrkerforening. Selv om pri-
serne har været ensidigt fastlagt af produ-
centleddet, har de indtil for et par år siden

Tabel 2. Dyrkningsomkostningerne pr. NGR-træ, dyrket på mark, ved en diskonteret
rente på 11 år.

Figur 3. Handels- og vejledende priser for prima NGR-træer.

Figur 4. Handes- og vejledende priser for sekunda NGR-træer.

Høstperiode Udbytte 45% Udbytte 65% Udbytte 80%
er år 7-11 Pris 1 Pris 2 Pris 3 Pris 1 Pris 2 Pris 3 Pris 1 Pris 2 Pris 3

6% i rente 47.81 64.81 80.47 33.09 50.09 60.93 26.89 43.89 52.70
8% i rente 55.55 72.55 90.17 38.45 55.45 67.65 31.25 48.25 58.16
10% i rente 64.62 81.62 101.49 44.73 61.73 75.48 36.35 53.35 64.53

Pris 1 er prisen pr. stk. træ med diskonteret rente

Pris 2 er inkl. høst, der er fastsat til 17 kr./stk.

Pris 3 er inkl. høst og jordleje. Jordlejen er sat til 2500 kr./ha/år
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været styrende for prisdannelse på juletræer
og klippegrønt. Imidlertid må det klart kon-
stateres, at de vejledende priser gennem de
sidste 2 til 3 år ikke har kunnet holde, og
der har således været pres på priserne i
nedadgående retning. Årsagen hertil er fle-
re, og en del af disse årsager er beskrevet
ovenfor. Den primære årsag er dels de oven-
nævnte prognoser og dels det forhold, at
produktionen af nordmannsgran juletræer
har været stigende i såvel Danmark som i
udlandet. Udover de vejledende priser har
der igennem de seneste par år været en ten-
dens til, at hele branchen har interesseret
sig dels for produktionsprisen og dels for de
registrerede handelspriser i forskellige led i
varens vej fra producent til slutbruger.
Ser vi på produktionsprisen, har der navnlig
i 1999 været debat om denne. Dansk Jule-
træsdyrkerforening har gennem en årrække
udarbejdet omsætningsbalancer og her ud
fra er det rimeligt enkelt at analyserer sig
frem til en fremstillingspris (se tabel 2).
Ser vi derimod på handelsprisen, sådan som
den forekommer i sæsonen, er denne natur-
ligvis vanskeligere at fastlægge eksakt. Dels
svinger prisen fra kultur til kultur, ligesom
der i handelsprisen forekommer en lang
række øvrige elementer såsom service over-
for eksportørerne, mængde og producen-

tens strategiske beliggenhed rent transport-
mæssig. Alligevel har vi forsøgt at notere os
nogle gennemsnitspriser for de registrerede
handelspriser i de sidste 5 år. Disse registre-
rede handelspriser skal betragtes som gen-
nemsnitspriser med en del variationer (figur
3 og 4).
Som konklusion vedrørende prisdannelsen i
producentleddet kan det konstateres, at
inden for de sidste 5 år har priserne været
under pres og prisen i producentleddet top-
pede i 1996. 
Siden da har de vejledende priser ikke kun-
net holde, og vi er i den situation, at de regi-
strerede handelspriser i meget vid
udstrækning nærmer sig produktionsprisen
for et nordmannsgran juletræ og endda for
visse typer og sorteringers vedkommende
ligger under produktionsprisen. 

Prisdannelse i 
detailleddet i Europa
Gennem besigtigelserejser i november og
december måned har branchen som helhed
haft mulighed for at danne sig et godt over-
blik over, hvilke priser de dansk producere-
de træer bliver handlet til, når slutkunden
køber et træ på gaden eller i supermarkedet.
Tendensen ved disse prisregistreringer over-

alt i Europa har været, at prisen i slutbru-
gerleddet har været meget stabil indenfor
femårs-perioden. Ser vi på vores hovedmar-
ked Tyskland, har prisen inden for denne
femårsperiode på stadepladserne og i
hovedparten af detailhandelsleddet ligget på
ca. 30 DM pr. løbende meter for gode træer.
Imidlertid er der vedrørende detailhandlen
med juletræer sket en udvikling inden for
den 5 års periode, som vi nu betragter.
Udviklingen går i retning af, at flere og flere
nordmannsgran juletræer sælges i bygge-
markeder, supermarkeder og lignende han-
delssteder, hvor et stort antal kunder kom-
mer alligevel. Denne handelsmæssige udvik-
ling er negativ for prissætningen af nord-
mannsgran juletræer. Der er en klar ten-
dens til, at avancestrukturen i disse detail-
handelskæder er væsentlig mindre end den
kendte avancestruktur fra stadepladser,
havecentre og lignende. Vi har derfor ople-
vet to ting, dels at disse detailhandelstyper
er meget prisfikseret og dels ikke har noget
varekendskab. 
Der er derfor sat fokus på prisen, og prisen
er anvendt som lokkemad for kunderne,
således at køberne primært skal have et bil-
ligt nordmannsgran juletræ for at foretage
supplerende indkøb i byggemarkedet, super-
markedet eller lignende detailhandelsforret-

Markedsprisen
Stadepladspris (NGR 1,75-2,00)

215Omk. for stadehandlerMoms

15
Leje af plads

5
Indretning - plads

8
Forbrugsmaterialer

8
Annoncering

5
Løn, personale

20
Avance

25I alt stadeplads
86 86

129Transport

15
Omk. i grossistled

8
Avance

15I alt grossistled

38 38
Producentpris

91

Tabel 3. Nedennævnte stammer fra de vejledende priser samt Dansk Juletræsdyrkerforenings registreringer. 
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ning. Dette har også medført, at producen-
ter og danske eksportører i vid udstrækning
har leveret en ringere kvalitet til disse
detailhandelslokaliteter. Alligevel forekom-
mer det ret ofte, at kvaliteten er alt for god i
forhold til den pris, som juletræet bliver
handlet til. Med indførsel af denne handels-
kanal har den danske pyntegrøntbranche
derfor startet en ond cirkel, hvor mængden
af træer, der handles igennem disse detail-
handelskæder, efterhånden er blevet så stor,
at det påvirker prisniveauet og prisdannel-
sen hos de vante distributører i nedadgåen-
de retning.
Som et forsøg på at gå lidt mere struktureret
til værks omkring prisdannelsen i detailled-
det er der i tabel 3 medtaget en priskalkula-
tion for en stadehandler. Som det ses af
denne priskalkulation burde der være en
større pris til producenten. Vi kan af pris-
kalkulationen se, at supermarkedskæderne i
en vis udstrækning kan sælge billigere, idet
en del af de anførte omkostninger i vid
udstrækning vil kunne spares, eller andre
varetyper i detailhandelskæden vil kunne
dække disse omkostninger.

Fremtiden
Ser vi på prisdannelsen, må vi indstille os
på, at der på prisområdet vil være en stigen-
de konkurrence. Dette medfører behov for
en større effektivitet i dyrkningen. Udvikling
af dyrkningssystemer og værktøjer til at
højne kvaliteten, vil derfor være stærkt
påkrævet i de kommende år. Der er således
udpræget behov for forskning og udvikling. 
Prisdannelsen i detailleddet er, som det
fremgår af ovenstående, ligeledes under
pres, og såfremt trenden med, at et stigende
antal træer sælges igennem kædeforretnin-
ger, vil denne margin, der er til såvel produ-
cent som eksportør, være under pres. Man
må derfor også på dette felt konstatere, at
effektivitet og strategiske samarbejdsallian-
cer vil være fremtiden. Der vil i fremtiden
ikke være plads til, at vi har en dansk pro-
ducent - en dansk grossist - en udenlandsk
grossist - en mellemhandler - en detaillist.
Så mange led er der simpelthen ikke plads
til i avancestrukturen. Der er derfor i den
danske pyntegrøntbranche udpræget behov
for, at man diskuterer denne distributi-
onskæde og gennem strategiske alliancer
sikrer, at kæden bliver så kort som muligt. 
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Specialplanteskole for:
Cryptomeria
Gul og blå Cypres
Abies lasiocarpa
Thuja plicata
Buxbom
Nordmannsgran og Nobilis

Vi tilbyder:
Kvalitetsplanter
Bredt proveniensudvalg
Miljøvenlig planteproduktion
Kundevenlige priser
Personlig og faglig 
kundebetjening

Bols Forstplanteskole
Løvetvej 30
8740 Brædstrup
Tlf. 75 76 00 43
Fax 75 76 02 04
e-mail:
bolsfrst@post10.tele.dk
Hjemmeside: www.bolsforst.dk

Med venlig hilsen Marianne og Lars H. Bols

Totalleverandør til dansk skovbrug

Velegnet til juletræ- og pynte-
grønts kulturer, maskinen er en
luftgødningsspreder, hvis blæser
trækkes af traktorens kraftudtag.
Gødningstilførslen og tydens
svingninger trækkes af en olie-
motor via traktorens olieudtag.
Maskinen er liftophængt og derfor
meget smidig til gødning i sko-
ven.

SPECIFIKATIONER:
Tankindhold 500 kg
Kastebredde op til 20 m, justerbar
Kastehøjde fra 2 - 3,5 m
Kraftbehov 35 hk
PTO 540
Gødningsmængde op til 2400
kg pr. time
Tud justerbar

Læssehøjde 1,24 m
Totalhøjde 1,80 m
Længde 1,60 m
Bredde 1,35 m
Vægt 370 kg

EKSTRAUDSTYR:
75° tud (standard) - 90° tud
Fjernbetjening - Højtryksfilter

Forst Flowmatic 500 Skovgødningsspreder

Vi har også overtaget rettighederne til fabrikation og salg af følgende maskiner fra 
Poul Lühning Skovmaskiner A/S:

LYN-Netmaskine type 2T • LYN-Combi-Grab • Hydraulisk Bomlift type 3m

Plovfabrikken BOVLUND A/S
Bovlundbjergvej 20-22, DK-6535 Branderup J
Telefon: +45 74 83 52 33, Fax +45 74 83 53 95


