Handel med juletrzeer pd internettet

Af Skovrider Sven Fenger

Firmaet Fenger Forst Service har opbygget en
hjemmeside, som skulle gore handel med jule-
treeer enklere og hurtigere. Selve hjemmesiden
er bygget op pd en raekke forudscetninger, og er
et tilbud til bade producenter og kabere.

Handel pa internettet er betinget af en
preecis definition af varen, fordi den oftest
bliver handlet ubeset.

Juletraeer varierer imidlertid mere end de
fleste andre varegrupper, og det er ikke blot
et spergsmal om proveniens, voksested og
pasning, men ogsa om et subjektivt klassifi-
kations- og vurderingsgrundlag. Hertil kom-
mer forskellige kvalitetskrav og smagsnor-
mer i de forskellige eksportmarkeder, og
derfor er et prima tree ikke det samme for
en keber i Norge som for en i Frankrig
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Varen er defineret

Det er dog problemer, som andre brancher
har lest, og det kan ogsa lade sig gare med
juletraeer. Det kraever en standardiseret
Klassifikation og prisgrundlag hos produ-
centerne. Det har vi haft leenge nu, og vi har
ogsa erfaringsgrundlag for brugen af det.
Derfor kan juletreeer gores til en meerkeva-
re. Den nye sortering, som Dansk Juletraes-
dyrkerforening introducerer for at gere bru-
gen af varemeerket "Original Nordmann”
betinget af en certificeret meerkning, passer
perfekt til handel pa internettet.

Vinduet til verden

Juletreesseelgeren kan tilbyde en kultur eller
hele hans volumen pa EuroBersens hjemme-
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side, og dermed fa det udbudt til alle kebere
i Europa via internettet. De kan ogsa ga ind
og se foresporgslerne fra hele Europa, og
vaelge at give tilbud pa en bestemt handel.

Juletraeskaberen kan se, hvilke kulturer, der
er udbudt, og fa en praecis beskrivelse af kul-
turen fra taksationsskemaet, som er kombi-
neret med et foto. Efterfolgende kan kebe-
ren reservere kulturen eller give tilbud pa
dele af den. Keberne kan ogsa placere deres
eftersporgsel, og pa den made kan alle pro-
ducenter i Europa se den og give tilbud pa
leverancen.

Alle partier og efterspergsler bliver selvfolge-
ligt oversat til tysk, engelsk, fransk og dansk.

Handelsbetingelser

Handel pa internettet drejer sig ferst og
fremmest om praecision og sikkerhed. Kebe-
ren ma have et precist billede af den vare,
som han keber, og sikkerhed for, at det ogsa
er den vare han far, og til aftalt tid. Seelgeren
ma have sikkerhed for, at keber har alle
oplysninger, har accepteret varen - og beta-
ler til aftalt tid.

Da der endnu er usikkerhed og treeghed ved
at bryde med gamle handelsvaner i forbin-
delse med overgang til handel pa internet-
tet, vil det nok starte smat, og det vil ogsa
veere ngdvendigt med en manuel og skriftlig
opfelgning i form af en standardkontakt. Pa
den made er man sikker pa en underskrift
pa betalingsbetingelserne.

Det koster et fast belob pa 200 kr. + moms
pr. operation at udbyde eller byde pa et par-
ti. Belobet deaekker arbejdstiden til sagsbe-
handling og de faciliteter, som ligger i han-
delen; dog er det uden garanti for, at hande-
len bliver gennemfert. Samtidig har belgbet
ogsa til hensigt at undga en userigs benyt-
telse af siden. Nar der bliver indgaet en han-
del, skal der betales 2,5 % til administrati-
ons- og salgsomkostninger, og der vil i det
forste ar blive udarbejdet et traditionelt
papir sidelebende med registreringen pa
internettet for at undga uforudsete proble-
mer i opstarten.

Procedure ved udbud

Der er valgt en model, hvor man kombine-
rer en prevemerkning med en hejdetaksati-
on og et billede. Hermed kender kgber kva-
litet, storrelse, pris og udseende. Det foregar
saledes: Repraesentationen ved opmalingen
skal mindst veere 5 % svarende til hver 20.
reekke i meget regelmeessige kulturer. I de
fleste tilfelde vil det veere nedvendigt at
taksere 10 % af arealet.

Kvalitetsmeerkningen skal ske efter det
internationale sorteringsreglement, som
dels er baseret pa det danske og dels er
kendt som reference i alle vores kunders
lande. Meaerkningen sker med standardmeer-
kerne til Original Nordmann. Uklassificere-
de traeer ma ikke beere noget navn.

Hojdemalingen sker med malestok eller -
pind fra savsnittet til den foldede top. Hej-
den er den eneste faktor, hvor der ikke fin-
des undskyldninger for fejlvurdering. Der
vil altid veere nogle kvaliteter, som vurderes
subjektivt af bade keber og selger. Det er
teethed, regelmaessighed og farve. For at fa
en arlig gengivelse af disse, skal der indga
et fotografi i udbuddet. Billedet tages
repreesentativt 1 kulturen, gerne med en
person som vurderingsgrundlag for hejden.
En landmalerstok eller anden hgjdemale-
stok er obligatorisk. Nar taksationsskemaet
bliver kombineret med et fotografi, er vi sa
teet pa en preecis definition af varen, som
vi 1 praksis kan komme, og dermed er
grundlaget for handel over internettet i
orden.

Specielt for juletraeskgberen ber det bemeaer-
kes, at handelen er baseret pa selgerens
beskrivelse af varen, som vist i ovenstaende
vejledning. Nar man kender kvalitet, storrel-
se, pris og udseende, skulle varen veere sa
godt beskrevet, at man kan spare de tids-
kreevende ture rundt i landet med en gros-
sist for at finde den rigtige vare.

Prisniveau

Prisfastsaettelsen sker ud fra prislisten, som
kan bestilles hos Fenger Forst Service. Da



Dansk Juletraesdyrkerforening officielle pris-
liste ikke leengere bliver udsendt, har vi valgt
en justering af listen fra ar 2000 med kor-
rektion for den nye sortering. Derfor er det
muligt at beregne prisen ud efter taksati-
onsskemaet. Da handel stadig er handel, og
da mange faktorer bliver vurderet subjektivt,
kan og ma en prisliste ikke veere et diktat,
men den er en vejledning.

Tilbudene vil variere efter, om det er sma og
uregelmaessige eller store og regelmaessige
arealer, om det er velpassede eller forsemte
kulturer, eller om det er de forste produktio-
ner fra kulturen eller en sidste gangs opryd-
ning. Det er imidlertid en betryggelse for
begge parter, og det er en betingelse for
handel pa internettet, at udgangspunktet
for tilbudsgivning er kendt, for man begyn-
der tovtraekkeriet om prisen. Derfor skal der

Madlsatningen er:

At salgerne far det optimale salg
af deres produkt

Samtidig med: At keberne far
det bedste tilbud pa deres behov.
Fordi: Begge parter tjener pa logi-
stikken, nar vejen fra producent til
forbruger er kortest muligt.

vaere et taksationsskema til hvert udbud,
ogsa selv om man har geettet sig til en del af
indholdet og dermed tager en chance.

Pa dette ars sorteringsmeder blev 4 kulturer
provemarkeret efter den gamle sortering fra
ar 2000 samt efter forslaget til den nye sor-
tering. Disse prevemarkeringer star nu i kul-
turerne som en reference, og de er blevet
diskuteret af et stort panel af producenter,
konsulenter og grossister. Fenger Forst Servi-
ce har valgt dette udgangspunkt for juste-
ringen af sidste drs prisliste. De naevnte kul-
turer ligger dog lidt over landsgennemsnit-
tet, som en prisliste skal afspejle. Justerin-
gerne geelder derfor en kultur, som efter
den gamle sortering ville give 20 % prima
og 80 % standardtraeer. Det forventes, at en
gradvis overgang til den nye sortering i det
forste ar vil flytte halvdelen af standard-

traeerne over i Original Nordmann klassen,
som herefter vil besta af 20 % + 40 % af
treeerne. De ovrige treeer vil sa eventuelt
sammen med yderligere 3. sorterings treeer
udgere B-traeerne.

Det er ligeledes opfattelsen hos Fenger Forst
Service, at denne sortering kommer til at
ligge teet pa det, som i praksis er geeldende
leengere fremme i handelsleddene, hvor der
er blevet omklassificeret mange treeer fra
standard til prima. Dette skulle gerne frem-
over ske i kulturerne, saledes at producen-
terne ikke foreerer prisforskellen imellem
standard og prima veek med det resultat, at
prisen falder langt mere end det, vi ser i sta-
tistikkerne. Pa den made bliver juletraes-
dyrkning til en darlig forretning.

Priserne er ikke faldet hos forbrugerne, som
altid har kunnet velge imellem billige

supermarkedstreeer og dyrere stadeplads-
eller havecentertreeer. Ingen i detailhande-
len ensker at selge billigt, og forbrugerne
viser ikke modstand imod prisen, nar efter-
sporgslen reelt flytter sig fra billige redgra-
ner til de dyrere nordmannsgraner.

Grossistledet ber styrkes ved, at der kun er
een grossist imellem producent og detail-
handelen, og det ma gerne vaere en dansk.

Jeg haber, at prisanalysen vil blive til gavn -
ikke blot til prisfastseettelsen pa alle niveau-
er, men ogsa til en objektiv vurdering af
egne produktionsomkostninger. Med min-
dre man betragter juletraesproduktionen
som en hobby, er det ngdvendigt at kende
sine egne omkostninger, for produktets pris
fastsaettes.

OSTERVANG

* Netmaskine
* Transportvogn
* Vejhgvl

¢ Hegnsudruller
¢ Kulturplov
¢ Braendeklgver

ASM @STERVANG giver dig en bred vifte af
muligheder at velge imellem, indenfor skovbrug, til
konkurrencedygtige priser.

Du er naturligvis velkommen til at kontakte os, for
yderligere oplysning eller for at fa tilsendt prospekt.

TIf. 98 56 52 50 - Fax 98 56 55 52 - Terndrupvej 28 - Astrup - Arden - www.asm-ostervang.dk

¢ Plantemaskine: 1- 2- eller 3-raekkes
¢ l-armet sprgjtebom
* Smedejern

BOLS FORSTPLANTESKOLE

BESTIL ALLEREDE NU: Herkomstsikkerhed
Nordmannsgran planter, proveniens Ambrolauri, Tlugi til den kommende saeson
efterdr 2001. Vores planter er udelukkende produceret af fre fra egen freimport.

Vi har igennem mere end |10 &r importeret frg direkte fra Ambrolauri, Tlugi.
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