20 ar i bestyrelsen

Af Dyrkningskonsulent Bent K. Christensen

20 dr i en bestyrelse - 20 dr i Dansk Juletrees-
dyrkerforening.

Fra Dansk Juletreesdyrkerforening blev grund-
lagt i maj 1984 - oprindeligt som Dansk
Skovforenings Pyntegrentsektion - og til i
dag, har Skovrider Finn Jacobsen, Langese
Skovbrug, gennem hele perioden siddet med
ved bestyrelsesbordet og fulgt udviklingen i
branchen pa teet hold.

Man kan naturligvis sperge om, hvad der
ligger bag et sadant mangearigt engage-
ment, og svaret vil haenge ulgseligt sammen
med en personlig interesse, men ogsa den
and og udvikling, som var med til at seette
foreningen i gang og skabe en branche, der
gennem arene har bredt sig fra skoven og
ud pa markjorden.

20 ar har eendret mange ting, og derfor kan
beretningen fra perioden ikke undga at be-

Finn Jacobsen

rere udviklingen fra en begreenset medlems-
skare opfyldt af pionerand til den nu-
veerende dagligdag med rationaliseringer og
faldende indtjeningsevne i skovbruget. Denne
udvikling danner samtidig afseet for de naeste
sporgsmal om, hvad det er for en rolle, fore-
ningen skal spille i de kommende ar, og
hvilke opgaver, der er behov for at fa lest
med de midler, som er til radighed?

I begyndelsen

Op gennem 1970'erne begyndte juletraeer
og pyntegrent at udvikle sig fra at veere en
niche til at fa storre og sterre betydning for
gkonomien i skovbruget. Gennem de forste
mange ar blev interesserne varetaget via
Dansk Skovforenings Handelsudvalg, men
1981 skete der en veesentlig udvikling med
ansattelsen af Eksportkonsulent Esben
Mpller Madsen. Et tilbage-
vendende problem var dog at
finde penge til at kunne kebe
konsulenten fri til at lgse spe-
cifikke opgaver om juletreeer
og pyntegrent. Hvordan kunne
man fa samlet folk fra denne
seerlige produktionsgren for i
flok at lofte den gkonomiske
opgave?

Impulsen udefra

1982 blev pa mange punkter et
skelseettende ar i branchens ud-
vikling. Her deltog Finn Jacob-
sen og Esben Moller Madsen i
et juletraeskonvent ved Seattle
i USA. "Det var som at treede
ind i en hel ny verden”, for-
teeller Finn Jacobsen, ‘og vi
blev grebet af atmosfeeren med
forelaesninger, demonstration af
blandt andet formklipning, ma-
skinudstillinger og meget mere.
Med andre ord fik vi en or-
dentlig en pd opleveren!" Del-
tagelsen i konventet satte for
alvor gang i tankerne om at
etablere et tilsvarende forum
blandt danske producenter, og
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knapt 2 ar efter, den 17. maj i 1984, skete
det. Her blev Pyntegrentsektionen oprettet
som en sektion i Dansk Skovforening med
seerskilt kontingent. Succeskriteriet var, at der
skulle kunne samles en kontingentmasse pa 1
million kroner - ellers ville initiativet falde til
jorden, men malet blev naet, og sektionen
blev etableret. Samme ar blev det forste med-
lemsblad sendt ud med en komplet adresse-
liste over sektionens 148 medlemmer!

Et fellesskab opstdr

Sektionen blev dannet pa baggrund af krav
fra dyrkerne om at oprette et fagligt net-
vaerk. [ arene forud var det store problem, at
producenterne arbejdede adskilt fra hinan-
den, og der var en yderst begranset eller
slet ingen kommunikation imellem dem.
Det gav let spil for opkeberne, og gjorde
prisdannelsen vanskelig, for det var umuligt
pa den enkelte ejendom at vurdere mar-
kedsudviklingen og dermed fastsaette varens
pris. Den daveerende grossistforening havde
allerede i foraret 1984 taget forskud pa en
markedssituation med forgget udbud ved at
udsende en indkebsprisliste. Her var pri-
serne reduceret med 20% - hvilket i ovrigt
var sterkt medvirkende til producenternes
opslutning om stiftelsen af den ny forening!

Pionerand

“De forste dr var praeget af stor entusiasme -
en entusiasme, som man godt kan savne lidt
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af i dag”, papeger Finn Jacobsen. Det var ar
med mange nyheder om blandt andet pro-
venienser og gadskning, men nogle spergsmal
fra den tid star fortsat ubesvarede, eksem-
pelvis hvor freet vitterligt kommer fra.

I det nyetablerede feellesskab var pioner-
anden et barende element, og her blev
blandt andet forskellige metoder til form-
klipning afprevet og vist frem, sa det var
muligt at drage nytte af andres erfaringer. I de
ar blev der genereret megen viden i kraft af
funktioneerernes lokale afprevninger, for nye
opfindelser opstar i praksis som lgsninger pa
konkrete behov. I dag er mange funktionaerer
forsvundet fra skovene, og i takt med det er
antallet af lokale eksperimenter faldet. Man-
traerne om, at ‘det er for dyrt” eller “det nytter
alligevel ikke noget” er desveerre blevet ud-
bredte. Samtidig er der en tendens til en aka-
demisering, hvor en opsamlet erfaring forst
har gyldighed, hvis den forsegsmeessigt er af-
provet adskillige gange, behandlet statistisk og
til sidst har vist sig at veere signifikant.

Afsatningen

Et af sektionens forste projektet var at fa
lavet en udbudsprognose, for der var pa dette
tidspunkt en udbredt frygt for, at der ville
opsta en situation med overudbud, hvis den
arlige produktion skulle komme til at over-
stige 1 million traeer!

“Vi var klar over, at det var nedvendigt at
stjele markedsandele fra andre treearter” for-

teeller Finn Jacobsen, men det var ogsa et
arbejde, som ville komme til at koste penge.
Hvordan dette problem skulle lgses, var op-
hav til mange diskussioner, for gruppen af
grossister gnskede ikke at bidrage @kono-
misk. Der blev dog fremsat et forslag om, at
hvis producenterne bidrog med penge, sa ville
grossisterne tilbyde viden og markedsfering.
I kraft af de feelles interesser, blev der eta-
bleret et positivt samarbejde mellem grossister
og producenter, og det resulterede i kulturer
med store udbytter af god kvalitet. Gennem
en reekke ar steg prisen samtidig med, at
udbuddet blev oget. Juletreesproduktionen
blev kendt som en succesbranche, og folk
udenfor skovgeerdet begyndte nu at fatte in-
teresse for produktionen, og tilplantningen
tog fart. Savel producenternes antal som
deres storrelse blev gget gennem disse ar.

Udviklingen beted ogsa, at der opstod en ny
gruppe medlemmer, som “kun” havde jule-
traeer og ikke skov. Kravene var imidlertid,
at man skulle veere medlem af bade Dansk
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kende ham fra kdringen af Arets Juletre pa Langesemessen, hvor han som ankermand i
messen hvert d@r har "topkappet" vindertraet for at udstyre det med Den gyldne Stjerne.
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Skovforening og Pyntegrantsektionen og be-
tale kontingent begge steder, for at kunne
fa adgang til informationerne. Enden pa
diskussionen blev, at Pyntegrentsektionen
i 1993 blev udskilt som en selvsteendig for-
ening for at sikre en organisering af mark-
producenterne.

At lofte i flok

“Opgaven med at fa producenterne til at lofte
i feelles flok har veret central gennem alle
drene. Allerede under besoget i USA i 1982
leerte vi udtrykket “free-loaders” at kende”, for-
teeller Finn Jacobsen. Free-loaders betegner
de ejendomme, som valgte at sta udenfor
enhver form for organisation, og i stedet for
lukrerede pa de andres indsats, og det er
ikke kun amerikanerne, som har dejet med
dette feenomen. En hej organisationsgrad i
branchen har vist sig altid at veere nedven-
dig - ikke kun for at skaffe gkonomiske mid-
ler til arbejdet - men ogsa for via markeds-
informationen at opna en bedre afsaetning.
Da Pyntegrentsektionen i sin tid blev opret-
tet, gennemforte Det Forstlige Forsegsvaesen
projekter uden brugerbetaling. Med etable-
ringen af FSL i 1992 blev politikken eendret,
sa projekterne nu skulle tilfores en vis
brugerbetaling. Foreningen afgav sin direk-
tor, Kaj @stergaard, som chef for verdens
forste forskningsafdeling for pyntegrent og
juletraeer. Dette var en oplagt mulighed for
at preege prioriteringen i den ny forsknings-
institution. Senere vendte Kaj @stergaard dog
tilbage til direktorstolen i juletraesdyrker-
foreningen, og forskningsinstitutionen blev
omstruktureret.

Med oprettelsen af Produktionsafgiftsfonden
for juletraeer og pyntegrent (PAF), hvor stats-
midler indgar i samme omfang som bidrag
fra producenterne, blev to af foreningens
onsker opfyldt: dels at fa bidrag til feellesop-
gaver fra alle free-loaders og dels gennem
bestyrelsesarbejde i PAF at fa indflydelse pa
prioriteringen af forskningsopgaverne gen-
nem fordeling af forskningsstetten.

Kurven knaekker

Ser man tilbage pa udviklingen af branchen,
sa faldt arene med de store tilplantninger
sammen med, at der begyndte at komme
tyrkiske fre til landet. Mange bevoksninger
sa lovende ud, indtil de naede en meters
hejde, men sa begyndte de til gengeeld at
vokse for steerkt, og mange nye producenter
oplevede, at produktionen ikke blev vellyk-
ket, fordi der ikke var brugt det rigtige fro.
Det skaebnesvangre resultat blev, at pa det
tidspunkt hvor udbudskurven steg for alvor,
faldt kvaliteten samtidig, og det blev alt for
let at papege kvalitetsfejl. Samtidig var der
blandt producenterne en tendens til at veere
benovet over udbuddet, og der gik mange ryg-
ter om, hvor store arealer, der var tilplantet.
Kigger man i de forste prislister for 20 ar



siden, er det tankevaekkende, at priserne
dengang faktisk var hgjere end i dag - ogsa
selv om man ikke regner med inflation. Det
forhold har naturligvis aedt en del af entusi-
asmen, for mange steder blev juletraeerne
ikke den guldgrube, som man forventede.
Det er de seneste ar kommet til udtryk ved,
at det gkonomiske grundlag for en raekke
funktioneerer er forsvundet.

Efter en kort tenkepause fortseetter Finn
Jacobsen: “Det er frustrerende, at branchen er
inde i en sddan krise, hvor man naermest
smider produktionen fra sig i et ophersudsalg. I
gjeblikket handler man langt mere ud fra
tankegangen om minimering af tab frem for
profitmaksimering!”

Har foreningen ikke kunnet gore mere for
at afseette medlemmernes traeer, eksempel-
vis ved at etablere et handelskontor for jule-
treeer og pyntegrent? “Jeg er overbevist om,
at det er godl, at foreningen - trods de gen-
tagne debatter - ikke har gjort alvor af denne
ide, for foreningen ville fa til opgave, at scelge
de produkter, som det ikke har veret muligt at
afscette til anden side. Den opgave kan man
kun lose, hvis man er skraldemand”, forklarer
Finn Jacobsen. “De gode varer kan alle scelge,
men det er bulk-varen og de ddrlige kualiteter,
som krever dygtighed og hdndelag at afscette
pd en fornuftig mdde - og nogle kualiteter skal
mdske slet ikke bringes pd markedet?"

Denne problemstilling blev bekreeftet med
etablering af det producentejede Naturdan,
hvor foreningen fungerede som fadselshjeel-
per. Vi fik ogsa konstateret, at de traditionelle
grossister dengang godt kunne finde sam-
men, nar der optradte en “falles fjende”.
Naturdan blev trods gode kreefter i bestyrel-
sen lukket efter fa, men erfaringsrige dr pa
markedet.

Ny viden

Et tilbagevende spergsmal i foreningen har
vaeret forholdet til de udenlandske kollegaer
- eller konkurrenter om man vil. Skal der
fores en dialog, eller skal vi sege at holde
vores viden indenfor landets greenser? “Min
overbevisning er klar: Frem for at bruge energi
pd at bygge mure med henblik pd at verne
om sin egen viden, skal man i stedet for hver
dag soge at skabe ny viden’, understreger Finn
Jacobsen. “Det er nemlig yderst farligt at tro, at
vi er de eneste, som kan skabe den nye viden!
Det forspring, som vi havde en gang, er mdske
ikke leengere sd stort, og i et informationssam-
fund er det vanskeligt at forhindre viden i at
blive spredt”

Man kan med god ret sperge om, hvad det
er, der bliver forsket i nu, for det er jo i vidt
omfang producenterne selv, som finansierer
dette arbejde gennem midlerne fra PAF.
Mange - seerligt blandt godsejerne - mener,
at alle PAF-midler burde ga til afseetning.
Traditionelt heenger det sammen med, at
mange store ejendomme har haft deres
egne funktioneerer til at varetage og udvikle

det dyrkningstekniske arbejde. Maske vil
man se et holdningsskift i de kommende ar
pa baggrund af udtyndingen i skovenes
medarbejderstab.

I forhold til dyrkningen er problemet, at der
mangler en del grundforskning for at forsta
de mekanismer i planten, der har indflydelse
pa eksempelvis vaekstregulering og plante-
ernaring. Med tidshorisonten i grundforsk-
ningen ma vi dog ofte sperge os selv, om vi
far nok for pengene i forhold til lesning af
de aktuelle problemer, som vi star med
her og nu.

Samtidig mener Finn Jacobsen, at der er
megen viden at hente hos beslaegtede er-
hverv ved at turde kigge ud over skovgeerdet
- eller vildthegnet. Teenk eksempelvis pa,
hvordan mekaniske lgsninger fra vinavlen
nu kerer rundt blandt juletraeerne i kraft af
portaltraktorerne. En sadan udvikling kreever
dog, at man ter udveksle viden med eksem-
pelvis den franske vinbonde, hvis feetter
maske producerer juletraeer.

Langesomessen

En mulighed for at skabe sadanne kontakter
til udlandet har der veeret pa Langesemes-
sen, og etableringen af den kontaktflade -
ogsa til udlandet - har veeret meget bevidst.
Finn Jacobsen forklarer: “Det wveerste, der
neesten kan ske for den danske branche, er, at
vi bliver et spotmarked med billige treeer, hvor
man kun kerer hen, hvis man ikke kan fd
treeerne andre steder!”

Da arbejdet med Langesgmessen begyndte
tilbage i 1992 efter maskindemonstrationer
i 1978, 1984 og 1987 var hensigten at skabe
et udstillingsvindue, som kunne traeekke uden-
landske producenter og handlende til landet
pa et tidspunkt, hvor treeerne var klar til
salg. Oprindeligt bestod messen af bade en
foredragsraekke samt en egentlig udstilling.
Serligt foredragsreekken var i begyndelsen
af 90'erne anledning til mange diskussioner,
for mange var bange for, at man ville saette

LANGES

messe for juletreeer og pyntegront

sit forspring over styr ved, at der blev holdt
foredrag pa andet end dansk. Trods sprog-
barriere, ma man dog erkende, at i praksis
er det ikke sa sveert at finde en, som kan
hjeelpe med oversattelsen; og “specielt ndr
arbejdspladserne forsvinder i Danmark, synes
jeg ikke, at man kan forteenke kompetente
folk i at sege udenlands for at tjene til det
daglige bred her", betoner messens bagmand.

Tyskerne har forsegt at kopiere messen,
men i kraft at veere forst, har Langesemes-
sen veeret det etablerede forum, og i praksis
kan man se, hvordan indkebsturen til Dan-
mark bliver planlagt i forhold til den tredje
torsdag i august. Langesemessen er nemlig
blevet det forum i Nordeuropa, hvor man
meder de folk, som har betydning for én i
relation til juletreeer. De tyske messer bliver
nu indpasset i kalenderen, sa de ikke meder
konkurrence fra Langese.

Ny art

“Ser man pd foreningens fremtidige opgaver,
sd har vi i mange dr, med god succes, satset pd
nordmannsgranen, men lytter man til marke-
tingsfolkene, md vi overveje, om det ikke er pd
hgje tid at fa udviklet en ny juletreesart”,
indleder Finn Jacobsen. Langt de fleste
produkter har en introduktionsperiode. Slar
produktet an, folger en fase med stigende
markedsandele, men efter en periode med
hgje salgstal ses det typisk, at markedsande-
lene igen begynder at falde. Indenfor jule-
traeerne er det et menster, man kan genfinde
for bade almindelig aedelgran, redgran og
blagran. De har alle haft en levetid pa om-
kring 20 ar. Nutidens juletree har gennem
flere ar heddet nordmannsgran, men set i et
historisk lys, ma man sperge, om produkter-
nes aflgsning af hinanden mon er ophert?
Vi gor i hvert fald ikke ret meget for at fa
udviklet det neeste produkt i rekken, og i
lgbet af fa ar kan vi blive medt med en kraf-
tig konkurrence fra naturtro plastiktraeer.
Arten Abies amabilis har et par gange veeret
i fokus som aflgser for nordmannsgranen,
men maske er det de forkerte provenienser,
vi hidtil har forsegt med. Det giver jo ikke et
fyldestgarende billede at lave en sammen-
ligning af arterne ud fra afprevninger med
3-4 provenienser. Serligt, hvis man teenker
pa nordmannsgranen, er det slaende, at hvis
vi i sin tid havde faet fre fra Tyrkiet, var det
yderst tvivlsomt, om vi i dag ville have dyrket

denne art.
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Historisk set har moden skiftet indenfor juletrasarterne. Sporgsmdlet er, om dette menster er blevet brudt med nordmanns-
granen. Vi gor i hvert fald ikke ret meget for at fa udviklet en ny art. Det kan vise sig at blive en strategisk fejl!
Abies amabilis kunne vare et bud pd en afleser for nordmannsgranen, men det forudsatter, at man kan finde den rigtige proveniens.

En anden art, som jeg har haft stor tiltro til
er Abies magnifica, der har en ensartet
veeksthastighed uanset treeets alder. Imidler-
tid synes arten at have den ulempe, at den
ofte far rede nale i treeets kegle.

“Set med mine gjne ligger der i udviklingen af
en ny juletreesart en stor og meget vigtig op-
gave i foreningen; ikke kun pd det dyrknings-
tekniske omrdde, men ogsd i markedsforingen,
hvor det er afgerende at pdvirke sdvel uden-
landske som danske trendseettere i, hvordan et
Juletree skal se ud. Det geelder for ovrigt, hvad
enten det er vores nuveerende art eller en helt
ny”, kommenterer Finn Jacobsen.

Det glemte bld

Det mangearige bestyrelsesmedlem fortseet-
ter: “En anden opgave er nobilis! Her md vi jo
med skam erkende, at vi blot dyrker denne art,
men ikke gor noget scerligt for at seelge den!” 1
betragtning af, at 80 % af den europeiske
produktion finder sted i Danmark, og her er
koncentreret pa omkring 350 ejendomme,
ligger der et stort potentiale for at veere
markedsstyrende, hvis vi kan etablere en ef-
tersporgsel pa de eksklusive bla produkter.
Hertil kommer, at vores kulturer jo allerede
er etableret, og der kan ikke forventes en
konkurrence fra nye bevoksninger indenfor
de forste 20 ar. Samtidig ma man ikke
overse, at nobilis er en afgrede, som kraever
store kapitalbindinger i produktionsapparatet,
og dermed kraever en veesentlig mere strate-
gisk planleegning end produktion af juletreeer.
Man kan saledes sporge sig selv, om der mon
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vil blive opbygget sterre klippebevoksninger i
andre europeeiske lande?

I gjeblikket er problemet, at administrationen
og de dygtige skovarbejdere forsvinder fra
mange ejendomme, og selve hestarbejdet
bliver i stedet overtaget af selvklipperne. Med
adgangen til billig arbejdskraft fra de nye
EU-lande, er det meget sandsynligt, at meeng-
derne af de billige bulk-varer vil blive gget i de
kommende ar. Derfor er det ogsa nu, at den
niche, som hedder bla nobilis, skal plejes.
Markedsferingen af en bla eksklusiv vare
kan blive et andet nyt og centralt arbejds-
omrade for foreningen. Her ma vi igen en-
gagere os med trendsattere,
som kan “"markedsfore” sko-
vens blat, og bringe det ind i
forbrugerens bevidsthed som
mere end blot gravdekoratio-
ner og billige adventskranse. I
et sadant arbejde er det af-
gorende, at vi holder fast i kva-
litet frem for kvantitet og und-
lader at levere de flade mosg-
renne typer, som vor markeds-
foringskonsulent i Frankrig ud-
neevnte til Nobilis communis.
Uden en eksklusiv kvalitetsvare
vil hele idegrundlaget i denne
markedsfering forsvinde.

Vil vi blot fortsette med
at salge vores gode lift-
kvaliteter i nobilis som et

Udviklingen har de seneste ar veeret, at vi
har fokuseret pa meengderne og har i den
forbindelse udraderet bade nichearterne,
men ogsa de eksklusive bla varer fra nobili-
sen. I et marked, som fokuserer pa meeng-
derne, kunne man overveje konsekvent at
efterlade den bla ‘liftvare” pa treeet, og sa
kun heste den pa serbestillinger.

Der ligger stadig mange muligheder gemt i
at produktudvikle nobilis-klippet, som vi i dag
udelukkende szlger som et halv-fabrikata.
En indgang var at se pa, hvordan varen skal
pakkes. Maske skal spidserne klippes af og
laegges i vat, for det synes ikke hensigtsmaes-

halvfabrikata?



sigt at flytte rundt med de tykkeste grendele.
Det er muligvis kun en tredjedel af de 350
ejendomme med nobilis, som vil ga i ind i
et sadant foraedlings- og markedsforings-
arbejde, men jeg er sikker pa, at det vil
give en gget professionalisme blandt delta-
gerne. Ulempen med en lille gruppe er
naturligvis den gkonomiske side, hvor der
vil veere feerre til at betale.

I mange ar er der blevet fokuseret pa afseet-
ningen af nordmannsgran - fordi produkti-
onen er eksploderet. Teenk en gang, hvis vi
begyndte at bruge de samme ressourcer pa
afseetningen af nobilis! Det vil naturligvis
koste penge, men afseetningsarbejdet var i
sin tid udgangspunktet for etablering af
foreningen. Maske vil man en dag opleve,
at historien gentager sig, nar der opstar en
ny sektion i foreningen - Nobilissektionen.

Drivkraften

Hvad er det, som far en person til at sidde
20 ar i bestyrelsen forst som formand, men
senere ogsa som bade neestformand og me-
nigt bestyrelsesmedlem? ‘Juletreeer og pynte-
gront har interesseret mig meget, og har veret
en veesentlig del af mit liv", forteeller Finn
Jacobsen. “Samtidig har jeg veeret heldig at
arbejde pd et distrikt, hvor omradet har veeret
prioriteret gennem mange dr. En del af Lange-
sofondens formal har veeret at stotte udvikling
og forskning i skovbruget. I perioder med man-
gel pd likvide midler til dette, har vi i stedet for
lagt funktioncertimer og arealer til mange ud-
valg og forsog. Det har naturligvis givet nye
impulser og veeret med til at holde os pd for-
kant med udviklingen. Erfaringsgrundlaget fra
de mange drs bestyrelses- og udviklingsarbejde
kan dog af og til vere en hemsko for nye
ideer, og derfor har jeg ogsd valgt at traekke
mig fra posten som neestformand, sd der kan
komme nye kreefter og ideer til”

Bevare eller nyt?

Nar Finn Jacobsen ser tilbage, sa har mange
ting bade i branchen og foreningen aendret
sig gennem de sidste 20 ar: “Min opfattelse er,
at vi i foreningen har reageret pd de fleste for-
hold af betydning for branchen, men har ikke
kunnet eendre dem alle. I lobet af drene har
foreningen cendret sig fra at veere en graesrods-
beveegelse preeget af pionerand til at blive en
etableret institution med en masse eksisterende
hjul, som skal holdes i gang. Pd samme mdde
har arbejdet i bestyrelsen cendret sig fra at
veere meget praktisk orienteret til at blive langt
mere fokuseret pd de organisatoriske forhold,
hvor man seger at verne om det, man har,
frem for at udvikle det, man ikke har! Situati-
onen kan af og til minde mig om jongloren,
der kaster flere og flere tallerkener op i luften,
men pd et tidspunkt kan han ikke hdndtere
flere, selv om han ogsd tager bdde ben og hoved
til hjeelp. Her md han veelge, om han blot vil
fortseette - med risiko for at publikum begynder

Mon ikke tiden er ved at vaere moden til at iveerksatte en markedsfering og produktudvik-
ling af dette eksklusive bl produkt, som vi neermest har ene-leveringsret pd i Danmark?

at kede sig - eller han vil vove at lade enkelte
tallerkener falde ned, for i stedet ogsd at ind-
drage kegler og bolde i nummeret.”

Efter en kort teenkepause fortseetter det
mangearige bestyrelsesmedlem og initiativ-
tager til foreningen: “Som jeg har neevnt for,

er det min overbevisning, at det er langt vigti-
gere at skabe ny viden, frem for at ofre en
masse kreefter pd at beskytte den viden, som

man allerede har!”

som ggdning

Fa ryddet op i skoven
— effektivt og hurtigt

Fordele ved grenknusning:

* Klarggres til ny kultur

e Mere arbejdsvenlig skov
uden ranker, ogsa en fordel
for jagtfolket

Det knuste materiale hemmer ukrudt og virker

Grenknuseren klarer alt arbejdet i én arbejdsgang.
Kapacitet: 4-7 timer pr. ha

Vi har 3 FAE grenknusere - og vi kommer over hele landet.

Knud Daugaard-Hansen
Skanderborgvej 31, 8751 Gedved
TIf. 7486 7018 — fax 7486 7000
Mobil 4018 2198 — 2427 2435

e-mail: daugaard-hansen @mail.dk
www.daugaard-hansen.dk
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