Dyrkere pa spring

for at gge produktionen

Optimisme praeger juletraesdyrkerne, som er
parate til at gge produktionen. Ny undersg-
gelse dokumenterer ogsd om det er sandt,
at juletraesproducenter foretrakker kvali-
tet frem for pris, og hvilken proveniens der
anvendes overraskende lidt pd trods af, at de
giver juletraeer med klare kvaliteter.

Der bindes mange ressourcer

i juletreeet inden det er klar til
salg, derfor er kvalitet og tillid til
leverandgrerne vigtige parametre
for juletreesproducenten.



Af Anders Lehmann, kommunikationsdirektgr,
HedeDanmark a/s

Trods risiko for overproduktion af juletreeer, sd viser ny under-
sggelse, at mere end hver fjerde producent af juletraeer plan-
leegger at udvide produktionen de kommende dr. Samtidig vil
2/3 af juletraesdyrkerne bevare produktionen uandret, mens
feerre end hver 10. producent vil begranse produktionen, viser
resultaterne i en ny undersggelse.

"Dyrkerne er generelt meget tilfredse og loyale overfor deres
planteskole, men samtidig er der ogsa tegn i undersggelsen pad,
at producenternes forventninger til planteskolerne stiger. Det
vil uden tvivl betyde, at samtidig med at produktionen @gges, sa
vil konkurrencen blandt planteleverandgrer blive skarpet,” siger
afdelingschef Henrik Fredslund fra HedeDanmarks planteskole,
som i september fik resultaterne af en markedsundersggelse
blandt en raekke danske producenter, der er interviewet af det
uafhangige analysefirma FGT Business Research

Kvalitet over pris

At kvalitet er helt afggrende for juletrasdyrkernes valg af
leverandgr af planter, fremgar tydeligt af undersggelsen, der
er gennemfgrt i september i dr. 64 % svarer i undersggelsen, at

kvalitet er helt afggrende for, hvilken planteskole de vil valge.
Pris kommer ind pa en sikker andenplads, mens planteskoler-
nes sortiment og beliggenhed ikke har samme betydning for
juletraesproducenters valg af leverandgr. At kvaliteten spiller
en stor rolle dokumenteres yderligere i undersggelsen ved, at
leverandgren af frg tilleegges meget stor betydning i besvarel-
serne. Over halvdelen — 54 % — svarer, at det har stor betydning
for deres valg af leverandgr, hvilken frgleverandgr der anvendes.
“Det er glaedeligt, at kunderne er sd opmarksomme pa netop
frgleverandgren. Det viser, at det arbejde vi udfgrer som frg-
leverandgrer for at sikre den rette genetik og sikkerhed skaber
veerdi for juletraes-producenterne,” siger Henrik Fredslund.

Overset stamfader

Undersggelsen viser ogsd — neppe serligt overraskende — at
Ambrolauri Tlugi er den klart foretrukne proveniens. Nasten
syv ud af ti svarer, at de foretraekker frgene, der plukkes i trae-
erne pa sydsiden af Kaukasus-bjergene i Georgien. Mere over-
raskende og tankevakkende er det imidlertid, at Borjomi blot
foretraekkes af to % — ikke mindst set i lyset af, at Borjomi er
stamfader til nogle af de mest anerkendte danske provenienser,
som foretrakkes af hele 16 % af producenterne.

“Borjomis placering er tankevaekkende, ndr man tenker p4, at
Borjomi som formodes at have leveret generne til mange af de

Et bespg pd planteskolen kan give et godt indtryk af kvalitet og service ndr der skal veelges leverandgr.
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Spgrgsmal: Hvilke planer har du omkring din produktion af
juletraeer? Vil du udvide, bevare, reducere eller ved ikke?
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Spargsmal: | hvilken grad er det vigtigt at planteleverandgrens sal-
ger kan radgive og sparre med dig omkring produktion af juletraeer?

W Hgj grad
B Nogen grad

M Ingen betydning

Spegrgsmal: Hvilke af falgende faktorer er de tre vigtigste for dit valg af planteleverandgr: Vaelg mellem tre faktorer og giv dem karak-

terer fra et til tre, hvor tre er det vigtigste.
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Prioritet 1 (Karakter 3)
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= Ved ikke

Plantekvalitet har hgjeste prioritet blandt juletreesproducenterne
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Froleverandgren tilleegges stor betydning blandt juletreesproducen-

terne. Her ses Hededanmark koglelade i Ambrolauri, Georgien.

danske provenienser, som har en hgj stjerne blandt juletraes-
dyrkerne. Det overrasker mig, at Borjomi - pa trods af dokumen-
terede kvaliteter som slankere form og sent udspring, fortsat
ikke star hgjere pd dyrkernes foretrukne liste. Vi og andre danske
froleverandgrer hgster Borjomi fra egne afdelinger, som kan
levere planter med gode genetiske egenskaber til juletreeer,”
siger Henrik Fredslund.

Stor loyalitet

Generelt er der en meget hgj grad af loyaliteti branchen. Sam-
arbejdet mellem planteskoler og producenter er praeget af
meget langvarige samarbejder. Producenterne handler typisk
hos den samme planteskole i mellem seks og ti ar. Ofte er re-
lationerne dog endnu langere, og samarbejder i bade 20 og 30
ar er ikke unormalt. Loyaliteten blandt aktgrerne i juletraes-
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Hurtig og sikker levering i aftalte meengder, kvaliteter og til den aftalte tid er afggrende for producenterne, ndr de skal vurdere planteskolerne.

branchen overgdr dermed langt den loyalitet som findes blandt 0gsa helt afggrende, fordi bdde frgleverandgr, planteskole og
kunder i banker og forsikringsselskaber, der ellers er kendt for producent binder mange ressourcer igennem de mange ar, der
at vaere kendetegnet ved en yderst lav mobilitet. gar fra frget hgstes til juletreeet selges. Som planteleverandgr

er det derfor helt afggrende, at vi teenker langsigtet, samt at vi
“Loyaliteten blandt kunderne er stor, nar de far den kvalitet og agerer fagligt og har fokus pd at skabe veerdi for dyrkerne,” siger
service, som de forventer. Den loyalitet mellem parterne er dog Henrik Fredslund.

Dragone AZ 2 Tagesprdijter for juletraer

Tagesprgiter fra én af Europa’s
fgrende fabrikker i specialsprgijter:

Trailersprgiter fra 1.000 | - 3.000 |
Liftsprgijter fra 400 | - 1.200 |
Vi forhandler

Raekkevidde: Op til 60 m vandret og ogs# Klipper og
4

op til 35 m lodret

oy #== grenknuser program-
Pumpe med stor ydelse og tryk gL - met fra Dragone
F&s med drejbar flextud eller 1 L b?lddSte valg
LTS staltud m.m. Galvaniseret ramme UL GLEn -
i ) fessionelle
NYHED liftsprgjte fas nu med netto tankindhold pa 1260 Ltr. ' . bruger. g

Ring for yderligere information tlf. 74 75 12 o5

Skaerbaek Maskinforretning

v/Bent Sgrensen - Aabenraavej 17 - 6780 Skaerbak - TIf. 74 75 12 05 - Fax 74 75 05 55
www .skmas.dk . info@skmas.dk

CVR-nr. 1573 7905 - Bank: Sydbank - Reg. 7971 konto nr. 200191-0

60 Naledrys 86 | Vinter 2013



Producenter sgger sjeldent rad

Trods en meget hgj kundeloyalitet og umiddelbart teette
samarbejde mellem producenter og planteskoler er det alli-
gevel et mindretal af producenterne, der henter rdd og spar-
ring hos deres planteskole. Over halvdelen af juletraesdyr-
kerne svarer i undersggelsen, at de hverken henter rad eller
bruger deres leverandgr af planter til sparring. Der er dog
stor forskel i, hvor meget producenterne benytter sig af den
viden, som planterskolerne kan tilbyde. 25 % tillaegger det
saledes meget stor betydning, at deres planteleverandgr kan
yde sparring og radgivning.

Planteskoler skal Levere kvalitet

Trods den umiddelbare begraensede brug af leverandgrerne
som sparringspartnere, sd er der alligevel store krav og hgje
forventninger til planteskolerne. Krav og forventninger der
dog modsvares af, at juletrasdyrkerne er villige til at betale
Llidt mere for god kvalitet og hgj service, viser en tidligere gen-
nemfgrt kundeundersggelse udfgrt af FGT Business Research
blandt mere end hver tredje aftager af HedeDanmarks plante-
skoles samlede mangde nordmannsgraner.

Effektiv levering af kvalitetsvarer, som kommer til aftalt tid og i
rette mangder, er sammen med en hgj grad af viden og faglighed
hos salgeren vurderes sarlig vigtig, nar producenter af juletraer
skal seette ord pd, hvad de forventer af deres planteskole.

De tre P'er

Ikke mindst det man kan kalde "de tre P’er” — pris, proveniens
og pakning — er vigtige faktorer, nar danske producenterne skal
veelge leverandgr, viser undersggelsen, der er gennemfgrtijuni.
Generelt er ni ud af ti producenter af juletreeer tilfredse eller
meget tilfredse med deres planteskole. Samtidig er der er en
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tendens til, at serligt de store producenter vurderer, at det er
givtigt at betale en mindre merpris for varerne og sa til gengeeld
fd en bedre vare og god service med i pakken.

Forventninger skaerpes

Unders@gelsen peger samtidig pa flere omrader, hvor plante-
skolerne fremover ma forvente yderligere fokus fra deres
kunder. lkke mindst de mindre producenter efterspgrger
sdledes generelt en teettere opfglgning med rddgivning fra
planteskolernes medarbejdere — eksempelvis gennem flere
kgrende konsulenter. Samme efterspgrgsel blandt de store
producenter ses dog ikke i samme grad.
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