Eksport df juletrecer og klippegrent i

2008

Af konsulent Henrik Mainz

Gennem de senere ar har der vearet
tradition for at skue tilbage pa forrige
ars eksport her pa et tidspunkt, hvor
arets sason sa smat er ved at ga pa
hald. Mens der saledes keempes for at
fa vejret igen efter endnu en hektisk
seeson, kan man i et stille gjeblik satte
sig lidt ned og fordybe sig i, hvorledes
aret for egentlig endte med at se ud pa
eksportsiden. Det giver som sedvanlig
anledning til en rekke interessante
betragtninger omkring maden, hvorpa
vores markeder udvikler sig.

De eksporttal, der ligger til grund for disse
artikler, er de officielle eksport-tal, som
hver eneste maned offentliggeres fra Dan-
marks Statistik. Juletraeer og klippegrent
er i sig selv kun en relativ ubetydelig del
af Danmarks samlede udenrigshandel. Der
har dog gennem tiderne veret god vilje
hos Danmarks Statistik til at udarbejde sa
specificerede tal som overhovedet muligt.

Efterhanden som vores produkt-portefglje
har specialiseret sig mere og mere i retning
af nordmannsgran for juletreernes ved-
kommende og nobilis samt nordmanns-
gran for klippegrontet, er det nu den ene-
ste specifikation, som Danmarks Statistik
finder det relevant at foretage. Og det er
da ogsa korrekt, at meengden af redgran-
treeer samt andet klippegront efterhanden
er sa beskedent et bidrag til den samlede
handel, at det maske ikke lengere er sta-
tistisk korrekt at forsege at uddrage disse
beskedne maengder som selvstendige eks-
portomrader.

Derfor bestar de offentliggjorte tal ude-
lukkende for den samlede maengde jule-
traeer og det samlede antal tons klippegrent.
P4 den made er det sa op til branchens
egne folk samt denne artikels forfatter
at vurdere, hvor stor en andel de forskel-
lige nichearter efterhanden udger. Til det
brug er Dansk Juletreesdyrkerforenings egen

statistik, som udarbejdes for at fastleegge
de opnaede prisniveauer, et fremragende
redskab. Her kan man nemlig ud fra de
indberettede mangder faktisk ret praecist
fastleegge, hvordan forholdet mellem de
store arter og nichearterne udvikler sig
fra ar til ar.

Branchens samlede eksport

Gar vi ned i tallene kan vi konstatere, at
veerdien af den samlede eksport i 2008
endte lige i underkanten af 1,4 millard kr.
Det star altsa klart, at den samlede dan-
ske eksport i 2008 stort set har veeret
stabil i forhold til 2007. £ndringer er der
naturligvis altid, men den er sa beskeden
som under % % i opadgdende retning.
Verdien af den samlede eksport har altsa
praktisk talt ikke eendret sig, men det
har til gengeeld bade de mangder og de
priser, som tilsammen giver det samlede
eksportbelgb.
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Forst og fremmest kan der konstateres en
meaerkbar nedgang i antallet af solgte jule-
treeer. Baggrunden er jo velkendt i bran-
chen. Det er det steerkt reducerede udbud,
som altsa direkte kan aflaeses i eksportsta-
tistikken. Den samlede maengde er faldet
med 9 % i forhold til 2007. Det betyder, at
det samlede antal eksporterede juletraeer nu
igen er nede pa lidt over 8% million stk.

Imidlertid har der veeret en stigning pa den
opnaede gennemsnitspris, som mere end
rigeligt opvejer faldet i meengden. Det be-

tyder, at selv om den eksporterede maengde
saledes er reduceret med neesten 1 million
treeer, indbringer de dog alligevel sa meget, at
veerdien af juletraeseksporten er steget med
omkring 2%. Et juletree indbragte saledes i
2008 en gennemsnitspris pa 99,64 kr. Altsa en
rund hundredelap pr. stk. I forhold til 2007 er
det en prisstigning pa neesten 12 %.

Mange producenter vil maske ikke finde det
tal sa heijt, idet de selv har oplevet en hgjere
stigning pa de treeer, som de selv har solgt.
Indberetningerne til prisstatistikken samt

den feerdigbehandlede statistik viser da
ogsa, at den opnaede prisstigning hos pro-
ducenterne ligger hgjere end de ca. ti kro-
ner, som eksporttallene viser. Forklaringen
kunne ligge i, at hegjdefordelingerne sendrer
sig saledes, at treeerne gennemsnitligt bliver
mindre. Danmarks Statistik har jo ikke en
hgjdemeessig graduering, men teeller blot
alle treeer med under én kam. Imidlertid
viser prisstatistikkerne, at det naermere er
gaet i den modsatte retning, og at der altsa
blev solgt en endog hgjere andel af sterre
treeer end i 2007.

Eksporten af klippegrent
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Herefter er den mest neerliggende forklaring
pa den mere beskedne prisforogelse i eks-
porttallene, at de eksporterende firmaer ikke
i fuld udstraekning har fert stigningen i ind-
kebspriser videre til deres kunder i udlandet.

Kigger vi pa klippegrontet for sig, er billedet
egentlig en gentagelse af den forrige saeson.
Endnu en gang er det gaet ned ad bakke
med den samlede mangde, som er ekspor-
teret, mens prisen derimod holder sig pa
naesten fuldsteendig samme niveau som i
2007. Kun selle 2 gre i positiv retning har

den beveeget sig, men det kan ingenlunde
opveje, at nedgangen i meengden pa 5 %
betyder et samlet fald i eksportvaerdien for
klippegrontet. Som sedvanligt kan man
gisne om arsagerne til denne nedgang i en
tid, hvor man som producent foler, at alle
taler om at der er for meget klippegrent pa
markedet. Det ma dog konstateres, at det
er lykkedes eksportvirksomhederne at fast-
holde prisniveauet i et sveert marked, men
det er altsa sa sket pa bekostning af meeng-
den. Den sidste undersegelse i forbindelse
med Nordic-Green kampagnen viste et be-

tydeligt omslag i forbruget bort fra nobilis
mod nordmannsgran. Det er derfor neerlig-
gende at konkludere, at den stigende nord-
mannsgranproduktion i udlandet har eget
konkurrencen, hvorved de billigere partier
sa leveres af den lokale produktion, mens de
mere velsorterede og trods alt bedre betalte
varer stadig veek aftages fra Danmark, men
altsd desveerre i stot faldende meengder.

Som neevnt i tidligere artikler (se f.eks. Na-
ledrys nr. 59) kan endringen i distributi-
onsstrukturen ogsa veere medvirkende til
denne udvikling. Jo mere klippegrent, der
bliver solgt som netto-pa-rod-vare, jo sterre
er sandsynligheden for, at den ikke bliver
indberettet af de mange mindre virksom-
heder, som opererer i dette marked. Og
derved forsvinder tallene saledes ud af sta-
tistikken. Der er ingen tvivl om, at dette
tidligere har veeret den helt afgorende arsag
til et pludseligt og markant fald i de stati-
stisk indberettede maengder. Udviklingen
her er dog nok ved at veere sa vidt, som den
kan komme og derfor er det ikke laengere
helt sa betydende, hvilket altsa ogsa viser
sig i, at faldet i maengde trods alt er mere
beskedent i forhold til tidligere ar.

Eksporten til de forskellige
lande

Det er altid interessant, nar man gar ned i
tallene og ser pa, hvordan eksporten til de
forskellige lande har udviklet sig. Sidste see-
son er ingen undtagelse i den retning. Alle
har nogle ideer om forskellige faktorer, som
kan have indflydelse pa salget, men tallene
viser bedre end noget andet, om disse fak-
torer har reel betydning eller blot er forsog
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Fair Trees®

et fairtrade-juletre

Vil du kere videre © samme rille — eller
Vil du vare blandt trendsatterne?

“Jo - jeg har da hgrt om fairtrade.”

“Jo — jeg ved, at det er noget socialt.”

“Jo, jeg er klar over, at det er et hot emne.”
“Men for juletreeer? Og for min forretning?”

NETOP!

Lanceringen af Fair Trees i september (og ja: 7 &)

- de fgrste fairtrade-juletreeer - har udlgst en
veritabel bglge af interesse, bade hos medierne og hos
alle fairtrade-organisationer og hos nogle af de stgrste
supermarkeder i Europa.

frartrade-traeer = fair handel, helt ned til
koglef lukkerne o frﬂsmlarma 1 georgian

Besgg fairtrees.dk og bolsxmastreefund.com for at
fa mere at vide om, hvordan du og din forretning kan
have gavn af trenden, som skaber vaekst i hele
branchen.

fairtrade er mere end blot en made at drive
forretning pa. Det er samtidig en livsstil - at leve i
bevidstheden om, at vi skylder vores medmennesker
og vores planet hensyn ‘fra frg til fest’.

De danske ophavsmeend af denne trend - Bo/s
Forstplanteskole — var i forvejen vigtige producenter,
som dyrkede deres fgrste klasses Nordmanngraner af
de allerbedste frg, der findes: fra Tlugi (Ambrolauri) i
Georgien.

frirtrade-traer = qodt for DIN
forretning

Efter den seneste frgauktion kan Bols igen garantere
dig de allerbedste frg, som er hgstet efter fairtrade-
principperne.

Frg, planter, juletreeer, et nyt maarkningssystem, et
slagkraftigt markedsfgringskoncept - alt dette kan du
fa gavn af.

Og husk: kvalitetstreeer begynder med kvalitetsfro.
Med garanti. Det er det, der giver dig et sikkert grundlag
for din fremtidige produktionsplaniaegning.

frirtrade-traeer = godt qennem hele
vardikaden

Kontakt os — vi er DIG gerne behjzelpelig med
produktionen af disse kvalitetstraeer, som bevidste
forbrugere nu foretraekker.

Med venlig hilsen,

Warnianne 04 Lare Heunite Bole

Bols Forstplanteskole | Lgvetvej 30 | 8740 Bradstrup | Danmark | T: 75 76 00 43 | F: 75 76 02 04 | post@bolsforst.dk




Opnaede gennemsnitspriser klippegront
i udvalgte lande 2008

=
S 24
o 20
o)) 16
< 12
S
: . nmn B [ B
" j
= 0 - | | | [] | | | | | |
Q- 5 > >
J : QO ) 0 4 Q
@é\ \l}(b(\ & © \\'z}\@ AQ}& O 0\\Q§‘ ~<\\$®\ &\\%Q QO\Q)
& @ @ & <
OQ)
Eksportmarkeder

pa at underbygge holdninger og motiver i
den stadig lgbende dialog mellem kgbere
og salgere i dagens marked.

Et godt eksempel er det britiske marked.
Det har igennem mange ar veeret den naest-
storste aftager af juletraeer efter Tyskland.
Pa et tidspunkt var eksporten her oppe at
runde 1 million treeer om aret. Pundets
styrke har her vaeret en vaesentlig medspil-
ler, nar priserne skulle fastseettes, og ved
en hej kurs har eksporten vaeret stor, mens
den ved lave kurser er gaet massivt tilbage.
Og i 2008 var kursen i seerlig grad under
pres. Mange eksportegrer pa dette marked
kan bekrafte, at det var sveert at prisseette
korrekt. Enten blev varerne for dyre for
kunderne fordi der skulle tages hgjde for
kursfaldet, eller ogsa blev avancen for lille
og dermed var markedet uinteressant.

Tallene fra statistikken understreger dette
ganske tydeligt. Den samlede maengde er
gaet meget markant tilbage, i gvrigt for an-
det ar i treek. Antallet af juletreeer til Stor-
britannien faldt med 30 % i 2008. Og selv
om der ganske vist er tale om en mindre
stigning pa gennemsnitsprisen, er det slet
ikke nok til at opveje den mindre meengde.
Prisstigningen her herer nemlig til én af de
mindste pa det europaeiske marked med en
nominel forggelse pa mindre end 5,- kr. pr.
tree. Derfor er veerdien af eksporten gaet
procentmaessigt neesten lige sa meget ned
som meengden.

En anden forklaring pa den steerkt reduce-
rede eksport til Storbritannien skal dog nok
ogsa findes i den fortsat stigende hjemme-
produktion pa de britiske ger. Her spiller
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iseer den kraftigt stigende juletraesproduk-
tion i Skotland naturligvis en hovedrolle. Vi
kan sa treste os med, at det i vid udstraek-
ning ogsa er danske virksomheder, som star
bag denne forretning.

Ogsa vores hovedmarked Tyskland har mat-
tet registrere en tilbagegang i den samlede
meengde juletreeer. Ligesom for England er
tilbagegangen ganske stor, nemlig ca. 16 %
pa antallet af traeer. Her kan hverken egen-
produktion eller valutaudsving forklare
dette. Derimod skal arsagen nok sgges bade
i det reducerede meengdeudbud samt det
faktum, at bundgraensen i 2008 nok 14 lidt
hgjere end i 2007, hvor meget store meeng-
der af seerdeles darlige treeer blev tilfert det
tyske marked i slutningen af seesonen.

Imidlertid opvejes faldet i meengde i nogen
udstreekning af en ganske peen stigning
pa gennemsnitsprisen, som forggedes med
8,30 kr. til i alt 96,24 kr. pr. tree. Det er en
lille smule i underkanten af den generelle
prisstigning, men alligevel meget hgjere
end stigningen pa treeerne til Storbritan-
nien. Derved bliver faldet i eksportveerdi til
Tyskland sa beskedent som pa 4 % og felger
altsa pa den made den generelle trend for
eksporten i 2008.

Et marked, som derimod i den grad gar
imod den generelle tendens er Benelux-lan-
dene. Tager man de tre lande under ét, er
det nu det naeststerste marked i Europa, og
har altsa overtaget denne rolle efter Stor-
britannien. Den samlede meengde til de tre
lande nzermer sig nu den ene million treeer.
Imidlertid er det til noget mere beskedne
priser end dem, som det tidligere har vee-

ret muligt at opna pa det britiske marked.
Det indikerer, at det i seerlig stor grad er
treeer af noget lavere kvalitet, som star for
stigningen til disse markeder. Holland teg-
ner sig faktisk som det eneste betydende
aftagerland overhovedet for et direkte
fald i den opnaede gennemsnitspris. Her
er prisen gaet ned med ca. et par kroner
pr. tree. Belgien derimod star for en mar-
kant fremgang pa bade pris og mangde
og er nu tradt ind i statistikken som et af
de markeder, vi fremover skal holde mere
gje med. Nu er det dog ikke givet, at trae-
erne bliver i Belgien, da der i Belgien er en
raekke store juletreeshandlere, der udover
egen produktion opkeber og videresaelger
til Belgiens nabolande primeert Frankrig
og Tyskland.

Eksporten af klippegrent

Hvad klippegrontet angdr, er der en vae-
sentligt mere afdeempet udvikling, end for
juletraeernes vedkommende. Som tidligere
neevnt har prisniveauet nogenlunde holdt sig
pa hejde med 2007. Der findes dog visse in-
teressante udsving pa de enkelte markeder.

Ser vi forst pa hovedmarkedet Tyskland, er
der dog ikke megen udvikling at spore. Her
ses den generelle tendens med en samlet
tilbagegang i maengderne pa mere end 11
%. En lille prisfremgang pa 1 % hjeelper sa-
ledes ikke meget. I alt indbragte et kilogram
klippegront til Tyskland 7,84 kr. Interessant
i denne sammenheng er, at foreningens
prisstatistik viser, at den opnaede gennem-
snitspris for nobilis hos producenterne var
7,20 kr. pr. kg. Det antyder, at hovedparten
af den vare, som gar til Tyskland faktisk er






Fordeling af nobilis og
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nobilis, mens nordmannsgran, som er hardt
presset af den prismaessige konkurrence fra
de lokale producenter ikke i samme grad
som tidligere nu kommer fra Danmark.

En anden interessant udvikling er, at Hol-
land og Polen har byttet plads, som hoved-
aftager af grentet til forarbejdning og vide-
resalg. Hvor det frem til 2007 var Polen, som
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fungerede som det helt store mellemland, er
det nu Holland, som har faet den rolle. Eks-
porten til Polen er saledes gaet tilbage med
ikke mindre end 29%. Den resterende del
har dog indbragt en gennemsnitspris, som
ligger ca. een krone hgjere pr. kilo, hvilket
ogsa viser, at der i 2008 nok er blevet satset
pa en lidt bedre vare end hidtil.

Lige det modsatte ger sig derimod geeldende
for Holland. Markedet er kendetegnet ved de
store auktioner, hvor meget store maengder
handles under uret til ofte ret beskedne pri-
ser. Holland har mere end fordoblet maeng-
den og er i 2008 ubetinget den sterste afta-
ger naest efter Tyskland. Til gengeeld fik pri-
sen et ordentligt tryk nedad, idet den faldt
med mere end 3,00 kr. pr. kg. Et kilogram
klippegrent pa det hollandske marked ind-
bragte i sidste seeson derved 7,30 kr., hvilket
den opmeerksomme leeser vil bemeerke, er
under prisen pa det tyske marked. Det er
ganske klart auktionerne i Alsmeer, som
kan patage sig "aeren” for dette prisfald.

Andre lande som eksempelvis @strig, Norge,
Finland og Frankrig har altid aftaget relativt
beskedne meengder, og det er ogsa tilfeeldet
for seeson 2008. For alle lande geelder dog
at de enten gar tilbage pa meengden eller i
bedste fald er stabile. Prismaessigt viser Sve-
rige dog med en gennemsnitspris pa 20,43
pr. kg, at der her stadig er tale om et godt
marked for nichearterne.

Et kuriosum er det italienske marked, som
aftager neesten 500 tons i 2008. Gennem-
snitsprisen er dog sa lav som 4,41 pr. kg,



hvilket viser, at der her nok iseer er tale
om picea- og pinusarter. Markedet er dog i
kraftig udvikling og kan blive spsendende at
folge i de kommende saesoner.

Den forholdsmassige
fordeling af eksporten

Det er ogsa altid interessant at se, hvordan
eksporten udvikler sig mellem de forskel-
lige markeder.

Det viser bla. noget om, hvorledes vores
eksportled satser, samt hvordan eksportan-
strengelserne udmenter sig i udvikling el-
ler det modsatte pa de enkelte markeder.
Som neevnt tidligere er eksempelvis Belgien
nu tradt ind pa markedet som en betydelig
aftager. Derimod ser det ud til at et tradi-
tionelt aftagerland som @strig efterhanden
er ved at udspille deres rolle. Her har hjem-
meproduktionen efterhanden naet en sadan
storrelse, at det kun er beskedent, hvad der
er behov for af import fra Danmark.

Som vi kender det fra tidligere ar, tegner
Tyskland sig for omtrent halvdelen af den
eksporterede juletreesmeengde. Helt preecis

gik 47 % af den samlede juletraeseksport
til vores hovedmarked i 2008. Neeststorste
aftager er Frankrig, som er i stadig udvik-
ling og med lidt over 11 % ligger noget
foran Belgien, der med en andel pa 8 % af
totaleksporten nu er et storre aftagerland
end mange traditionelle som eksempelvis
Norge, Dstrig, Storbritannien og Schweiz.

Alt i alt har vi i 2008 eksporteret juletraeer
til 34 forskellige lande. Det er et enkelt feerre
end i 2007, men stadig er der mange ekso-
tiske destinationer blandt aftagerlandene.
Eksempelvis kan neevnes, at der i 2008 gik
% laes juletreeer til Kina, ¥ laes til De For-
enede Arabiske Emirater, 2 lees til Hong-
kong samt %2 lees til De Hollandske Antiller.
Det er ikke meget, men man kunne jo godt
veere lidt nysgerrig for at here de seerlige
historier, der ganske bestemt ma ligge bag
ved disse handler.

Klippegrontet er som sadvanlig lidt mere
"jordneert” hvad angar fordelingen mellem
de forskellige lande. Som nzevnt mange
gange tidligere ved vi, at neesten alt eks-
porteret gront ender pa det tyske marked
efter omvejen over henholdsvis Holland el-

ler Polen. Den direkte eksport fra Danmark
til Tyskland udger dog stadig 61 % af total-
eksporten. Det er en faldende andel, men
hanger altsa sammen med udviklingen i
distributionsstrukturen. Holland med sine
auktioner udger herefter 15% af eksporten
mod bare 5 % saesonen for. Det er altsd helt
klart, at den forandring i klippemetodik og
salgsmetoder, som vi har oplevet i de senere
ar, netop har favoriseret et system som det
hollandske. Stadig gar en del varer dog over
Polen, hvor de mange forarbejdningsindu-
strier typisk findes i dag. Eksportandelen til
Polen var saledes i 2008 i alt 8 % mod 10 %
i forrige seeson. Den evrige klippegronteks-
port fordeler sig herefter pa 24 forskellige
lande, som altsa sa ma deles om 16% af den

totale meengde. *
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