Pyntegrenteksport - et erhverv i fremgang

- eller et erhverv med probl

emer?

Af direktor QOle Petersen, Naturdan A/S

Samarbejdet mellem producenter og
grossister har altid veret nodvendigt i
pyntegrontbranchen med den struktur
branchen har. Dette samarbejde inde-
berer ogsd en serios droftelse af prisdan-
nelser, samt rammerne for handelens
afvikling.

Vi har anmodet NATURDAN A/S -
som nyt selskab - om at kommentere
dette, og nedennevnte indleg skal ses
som et debatskabende tiltag for at fa fri-
ske ajne til at kommentere branchens
handelsmessige problemer.

K@

Efter gennemlesning af de seneste stati-
stikker for erhvervets resultater 1 1986
kan man konstatere, at den samlede
eksport netop niede pi den anden side
af 200 mill. kr., hvilket vil sige en vardi-
tilvackst pd over 20% i1forhold til 1985.
Det ma da siges at vaere tilfredsstillende,
eller hvad?

Set fra et nationalekonomisk syns-
punkt mi skovbruget som valutaska-
bende erhvery stort set uden belastning
af den betrangte handelsbalance, hvad
angdr import af rdvarer kunne ultvinge
sig en speciel opmarksomhed - og set
fra en driftsekonomisk vinkel mi et
produktomride, der dakker omkring
30% af erhvervets samlede p1oduk
tionsvardi, ogsd fortjene nogen interes-
se.

Det er naturligvis altid positvt med en
fremgang bdde i erhverv- og i valuta-
indtjening, men dykker man lide ned
under overfladebetragtningerne, cr der
fortsar visse malurt-tendenser.

Rigtigt er det, at der er tale om en ver-
difremgang iindtjening malt pd enheds-
priser pd pyntegront, specielt NGR og
NOB, men den indtjening producen-
terne har haft 1 marginalpriser, kommer
ikke til udtryk i eksportstatistikken.
Dette kan kun forklares ved, at marke-
derne ikke har kunnet absorbere kost-
prisstigningen, og at en del af denne er
opslugt af en reduceret grossismvance
Med hensyn tl hovedploduktet pa ju-
letrassiden, NGR, mi en vaekst 1 styk-
antallet pd sma 40% i forhold tl 1985
glaede. Ser man imidlertid pi varditil-
vacksten 1 enhedspriser, er denne kun
35%.

Vaksten i antal har altsd haft sin pris, og
her er det berettiget as stille det spargs-
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mil, om marginalindtjeningen 1 kroner
- som er endnu mere markant hvis ho-
vedmarkedets valutazndring 1 relation
til kronen medtages - er prisen veerd.
Det kan der teoretisk vare lige sd
mange meninger om, som der er grossi-
ster og ploducentet

Personligt stir jeg for det synspunkt, at
en tilbagegang 1 enhedspriser alt andet
lige altid er betankeligt, og at dette ma
give anledning til overvejelser.

For NGR’s vedkommende er det
nzppe galt vurderet, at der er sket et
kvalitetsskred i den forkerte retning i
forhold til 1985, hvilket ikke er vejen
frem. Videre mi en 2ndret markedssi-
ruation tages med 1 betragtning.

Under alle forhold vil det vare betan-
keligt at lene sig velulfreds ulbage og
konstatere, at det gir jo egentlig meget
godt, vurderet alene ud fra volumen-
fremgangen.

Perspektiverne i producentleddet me-
ner jeg desuden bar spande videre end
til en kortsigtet betragtning af, hvad der
til enhver tid opnas af priser.

Jeg efterlyser en falles holdning fra
grossist- sivel som fra producentside
omkring det, der vel mi interessere alle,
som har indtjening fra erhvervet, nem-
lig hvordan vi pa sigt fastholder og ud-
vikler erhvervets eksport.

Prisaftalerne bar kunne lettes, idet for-
handlingsparterne reelt har en fxlles in-
teresse 1 at finde frem til prislejer, som
sikrer en langsigtet, stabil afsztnings-
udvikling.

1 syvende instans afgeres priserne alli-
gevel af udbuds- og efterspergelsessitu-
ationen,

Her spiller markedsviden nok ind, og
producenterne har igennem pynte-
grontsektionen efter min opfattelse et
organ, hvor de kan fi neutral og god in-
formation. Samtidig ber grossisterne
ikke vare karrige med at delagtiggore
producenterne i deres markedsviden.
Videre vil jeg fremfore det synspunkt,
at producenterne bor arbejde med om-
tanke, nir de foretager direkte eksport-
salg. En umiddelbar prisfordel ved at
szlge direkte kan pi sigt vise sig at blive
en dyr forretning.

A.P. Moller brugte engang den ven-
ding, da han skulle forklare, hvad deva-
Juering var, at det var som at tisse 1 buk-
serne for at holde varmen.,

Jeg vil anlagge samme betragtning om
det direkte salg, og bortset herfra vil jeg
mene, at hvis det gores, skal prisniveau-
et resp. konsekvenserne vurderes. Iin
forskel pi 10% og ofte mindre op tl
grossisternes priser er vel neppe et ni-
veau ret mange kunne tenke sig at drive
professionel forretning pa.

Jeg advokerer for et samarbejde om-
kring det, vi hver isar (forhidbentlig) er
gode til, siledes at producentsiden kon-
centrerer sig om at produktudvikle,
frembringe forsteklasses produkter
o8V,

Andre kodeord, jeg mener, vi skal have
for eje, er: bedre koemmunikation 1
branchen, bedre forremingsdisciplin,
andre afsetningsparametre end den en-
sidige prisfiksering, professionel mar-
kedsfering, bedre sammenhold bade
inden for producent- og grossistled si-
vel som imellem begge.

En styring af hele afswtningssiden
kunne vare hensigtsmassig, men hvor-
dan geres det med en sd uhomogen er-
hvervsstruktur?

Styring kan geres pd mange mader,
hvor den frivillige nok vil tiltale de tle-
ste og den tvungne/politiske sikkert de
ferreste.

Der kan nappe drages parelleller i sin
helhed til landbrugets markedsordnin-
ger i EF, hvor man har en decideret
overskudsproduktion at slis med.

Det kunne miske en dag ogsd blive
skovbrugets situation - i alle tlfalde er
en zndret konkurrencesituation, iszr
for NGR, at vente 1 den ikke fjerne
fremtid.

Dette betyder kun, at vi ikke lever i en
statisk, men 1 en 1 hej grad dynamisk
verden, og at vi i tide ma have blik for
udviklingen.

Landbrugets model fra EF med inter-
ventionpriser, indikativpriser, restituti-
oner, statteopkeb m.v. varetages som
bekendt af FEQGA (landbrugsfonden)
og modellen er nzppe direkte anvende-
lig for os.

Men er principperne?



