Pioneren blandt grossister

Af Kaj Ostergaard

PS har besegt den ubestridte pioner
blandt pyntegrentproducenter - nemlig
Poul Andersen, Korinth,

Poul Andersen, der igennem mere end
en menneskealder har drevet grossist-
virksomhed med pyntegront og jule-
trazer, solgte for et par ér siden sin om-
fattende virksomhed til firmaet Johan-
sen og Lei, Poul Andersen nyder nu sit
otium i Korinth pa Sydfyn, men der er
stadig ofte bud efter ham i den travle
pyntegrentsxson.

Poul Andersen er skovfogedsen, hans
far var skytte og skovfoged forst pa
Tjele og siden i Toft skov, Lille Vild-
mose. Hans far ville, at han som sine
forfxdre skulle vaere skovfoged, men
Poul Andersen egnede sig til noget an-
det.

Han ville have en skov og onkelen til-
bed at line ham penge. De 53 pd mange
billige skovejendomme, men det stran-
dede altid pi, at de tkke kunne sxlge
trazet, og da krigen kom var det forpas-
set. Men under krigen blev der mangel
pi brandsel, sa Poul Andersen fik lavet
en ret stor virksomhed med sted-
brende og tarv,

Poul Andersen viste allerede tidligt sans
for handel. I sin skoletid tjente han
penge ved at fange eller skyde krager -
han fik 10 gre pr. par krageben. Poul
Andersen fandt hurtigt ud af av sxtte
sine skolekammerater igang med kra-
gerne - de fik s 5 ere pr. par af Poul
Andersen, der jo herved lavede en god
forretning.

Da han kom rundt i mange skove sd han
at der var penge i at klippe gremt. Der-
for henvendte han sig til de store kirke-
girde og solgte zdelgran, redgran m.v.
Poul Andersen gik selv pd opdagelse i
skovene inden han henvendte sig til
skovrideren for at kebe grent, si han
vidste, om der var noget af interesse.

[ de ferste drtier var forstfolkene ikke
altid opmarksomme pi de fortjenst-
muligheder, der var i deres kulturer, og
mere end én gang har Poul Andersen
kunnet korrigere skovrideren, nér
denne mente, at der ikke fandtes nobilis
pd hans distrike.

Som regel blev der for begge parter en
god handel ud af disse skovture. Poul
Andersen kebte ofte grentet som selv-
klip, idet der ikke lokalt var interesse
for eller kendskab til selv at oparbejde
grentet. I 1946 kostede nobilis (usorte-
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ret) i skoven 35 gre pr. kg, og pé aukti-
onen i Qdense fik han under tiden 1,60
kr. pr. kg, sa det gav blod pé tanden.

Starten

Den spade start blev meget hurugt
fulgt op af relativt store leverancer af
zdelgran til kirkegirde. Poul Andersen
opererede primart i den centrale og
astlige del af Jylfand og sendte allerede
i krigsirene adskillige tons zdelgran fra
Arhus Havn til Kabenhavn.
Handelsvirksomheden startede altsd pa
hjemmemarkedet, men meget hurtigt
begyndte Poul Andersen at eksportere
cypres til Sverige og sendte allerede
omkring 1950 adskillige tons ul Sveri-
ge. | begyndelsen af 50°erne omfattede
denne starthandel siledes 50 tons zdel-
gran + 50 tons nordmannsgran til det
kabenhavnske marked, samt op 1l 150
tons cypres og andre varer tl bl.a, Sve-
rige, hvortil de forste mengder sendtes
1 1946. Denne eksport sluttede brat 1
1967, da der var en, der kunne levere til
den halve pris.

Fra 1952 begyndte Poul Andersen at
eksportere til Tyskland. Det var navn-
lig forsyninger til de meget store krigs-
kirkegirde, der satte gang 1 denne eks-
port. 1 1952 begyndte tyskerne ogsa
selv at komme med deres smi biler, de
kebte wxdelgran, douglas, grandis,
nordmannsgran og nobilis.

Da det rigtig tog fart, blev Willi Reimer
i Osdorf den starste aftager, og han la-
vede en stor omlzsningsplads og havde
selv en del store lastvogne, som kerte
varerne videre sydpa. Reimer aftog ca,

60% af Poul Andersens produktion -
fra januar til juni var han oppe pi at af-
tage 600 tons douglas og tynde adel-
gran, Forst senere kom de store maeng-
der af nordmanns- og nobilispynte-
gront, ferst fra Frijsenborg, og senere
bredte det sig hurtigt.

Mangel pa ravarer

Eksporten voksede, og i midten af
50’erne afsendte Poul Andersen f.eks.
25 togvogne radgran til Tyskland, samt
2-3 vogne nordmannsgran-klip og
wdelpran-klip. Fra midten af 50°crne
begyndte eksporten af juletrzer, ligele-
des til Tyskland.

Poul Andersens optegnelser siger
{.eks., at han 11956 eksporterede 15.000
nordmannsgranjuletrzer, og dette tal
voksede hurtigt til 60.000 stk. Der var
meget stor eftersporgsel efter disse tra-
er, og i det folgende 4r kunne Poul An-
dersen szlge alt, hvad han overhovedet
kunne indkobe.

Man kan godt betegne Poul Andersens
opstart af grossistvirksomhed som en
flyvende firmastart, og det var oftest
mangel pd rivarer, der begransede om-
setningen. Siden er eksportmangden
glet jevnt opad i slutningen af 50’erne,
gennem hele 60°erne og i 70’erne.

De tyske opkebere var dengang kul- og
kartoffelhandlere. De supplerede deres
omsatning pi kul og kartofler med ju-
letrzer og klippegrent 1 sasonen. Se-
nere skiftede de tyske importerer ka-
rakter, siledes at juletrzerne iszr im-
porteredes af frugthandlere og klippe-
grontet importeredes af kirkegirdsfolk
samt regulzre kransebindere og gartne-
re.

Reklamationer

Allerede dengang kendte grossisterne
til reklamationer. Poul Andersen for-
weller siledes om en reklamation fra
Midttyskland, hvor keber havde rekla-
meret hele lesset med klippegrent.

- Jeg kerte straks derned for at tale med
den tyske indkeber, siger han. Da jeg
kom derned, startede han vor samtale
med at vare helt oppe i skyerne. Derfor
begyndte jeg straks at lesse grentet pa
lastbilen igen og fortsatte uanfagtet,
indtil tyskerens tone blev noget ander-
ledes.

Dajeg var fxerdig med at lesse pa, kerte
jeg uden videre snak nordpa med mit



grent, men jeg var knapt nok ude af
byen, far jeg blev overhalet af tyskeren,
der kerte brat ind foran mig, og be-
gyndte at forhandle. Nu var der ikke si
meget at reklamere over, og resultatet
blev, at jeg vendte bilen og leverede
samme ladning en gang til.

L andre tilfelde klaredes reklamationen
med pracis samme fremgangsmade
som 1 dag, nemlig at man ved enhver
reklamation straks tager bilen, korer
ned, kigger pa varen, og fir talt rekla-
mationen ud af verden. Der var mange
reklamationer 1 starten, men siden er
antallet dalet.

I 50’erne og 6C’erne var importen til
Tyskland kendetegnet ved 5-6 store im-
portarer. Disse anvendte hver 5-600
tons, primart af arterne douglas, xdel-
gran, grandis og en del redgran. Disse
sortimenter gik iszr til kirkegirde og i
mindre udstrekning til kransebinding
og dekorationsvarer.

Specielt pa kirkegirdene var der i
S0°erne og 60’erne en hel del sport i at
overgd hinanden, bide hvad angdr de
efterhinden flere danske grossister, og
de tyske importerer. Poul Andersen
var siledes islutningen af 60°erne heldig
idenne konkurrence, og havde i flere ir
op til 130 lastbilerek afsted i hver sz-
son. Dette klarede Poul Andersen alene
bide med indkeb og kontrol og selve
salget til tyskerne.

Konkurrence blandt danske
grossister

I 60erne kom der flere danske grossi-
ster til, bl.a. Nissen, Dansk Treeks-
port, Reinholdt m.fl., og i 70°erne tog
det rigtig fart med at danne flere danske
grossistfirmaer. I starten forsogte en del
af disse grossister at samarbejde. Man
aftalte indledningsvis, at man skulle
dele nogle af markederne, men disse af-
taler holdt ikke szrligt godt.

Poul Andersen havde ikke svart ved at
beholde sine store tyske kunder. Han
kunne levere ensartet kvalitet, da han
foretog sine indkab hos de storre skov-
distrikter i Danmark,

Sortering

Naturligt var der i starten ingen sorte-
ringsvejledning eller regler for, hvor-
dan varerne skulle se ud. Poul Ander-
sen og skovfoged Stubgaard (se PS nr.
3) fra Langese lavede derfor relativt tid-
ligt i 50erne et slags reglement,
Dengang som nu var det altid et varre
hyr med at 3 aftalt sortering og priser,
og Poul Andersen kan berette om man-
gen debat og lanvarig diskussion med
bl.a. skovfoged Stubgaard om, hvordan
reglementet og priserne skulle vare.
Men det endte altid med, at man {or el-
ler siden blev enige om bade sortering

og priser. Nir forst dette var aftalt, var
der ingen problemer med leveringen,
og priserne fik man altid rede p3.

Hvad skal der til at starte som
grossist i dag?

Poul Andersen mener, at hvis man skal
starte 1 dag og vel at marke forventer at
kunne skabe en solid og ladig grossist-
virksomhed, md man ride over mindst
I mill. kr. I starten skal man opbygge et
tillidsforhold imellem producent, gros-
sist og ogsi over for grossistens kabere,
og derfor md man betale kontant.
Ligeledes mi en ny dansk grossist satse
pa andre varer end de traditionelle gros-
sister, Her nazvner Poul Andersen, at
det vil vare en szrdeles god ide at pro-
duktudvikle vort klippegrent. Det er en
god ide at lave hindbunder, ligesom
han tror pd en fremtid for de formklip-
pede juletrzer. De darlige juletraer vil
adelegge markedet, og Poul Andersen
forudser, at vi inden for en overskuelig
tidsperiode er nadt til at betale for at 3
en del af disse brendt.

Man mi altsd fremover leve af kvalitet -
varen skal vaereiorden - er den ikke det,
vil keber reklamere, Hvis reklamati-
onen er berettiget, kan det koste dyrt.
Herudover mener Poul Andersen, at
grossisterne og producenterne har
mange faxlles mal. Sifremt markedsan-
delene pa vore sydiige markeder skal
holdes, m& grossister og producenter
std sammen om at produkeudvikle og
markedsfore de danske produkeer.
Udover disse ting m en nystartet gros-
sist afsztte 2% af sin omsatning til tab
pd debitorer. Poul Andersen udtaler, at
pyntegrentbranchen iser er behafter
med temmelig mange tvivlsomme ko-
bere i Tyskland. Hvis man vil undgj at
falde i alt for mange fzlder, er det ned-
vendigt at beherske tysk, eller at sorge
for, at have en med som kan sproget,
En anden vigtig ting ved start af nyt
firma er at veere kvalitetsbevidst, Poul
Andersen har altid satset hirdt pa kvali-
teten og mener bla. at de nuvarende
store leverancer af darlige juletraer gor
stor skade pd vore markeder - de burde
hellere brendes herhjemme.

Sjove oplevelser

Poul Andersen har naturligt nok i sit
lange virke som pyntegrenteksportar
haft en masse sjove oplevelser. Et par
anekdoter fra dette vald af oplevelser
skal nzvnes her,

F.eks. mitte Poul Andersen acceprere
en reklamation fra Bremen, hvor den
tyske keber reklamerede over, at gran-
tet lugtede af fisk. Det viste sig at vare
rigtigt, idet vognmanden, der transpor-
terede grontet fra Fyn tl Bremen,
havde returlas af minkfoder. Bilen var

ikke blevet ordentligt rengjort inden
den blev lesset med grant, og hele
grentpartiet lugtede som en fiskebutik.

Otium

Vi spurgte, hvad Poul Andersen skulle
anvende sit otium til, og han svarer, at
han faktisk aldrig havde haft s3 travlt
som nu. I selve szsonen er der nzsten
altid bud efter mig, og august og sep-
tember mined gir faktisk med at
merke juletrzer for mit eget gamle fir-
ma. Herudover er der jo en masse smi-
opgaver 1 hele szsonen, og da hjzlper
jeg ligeledes til i mit gamle firma.
Resten af dret fir jeg sagtens til at gd, og
her i vinter har jeg jo nok at gare med at
skaffe brande samt cilse de kulturer,
som jeg gennem mange ir har passet her
pa Sydfyn. $3 arbejde er ikke noget jeg
mangler, og det er ikke endnu lykkedes
mig at komme til at kede mig,

Poul Andersen udtalte tl sidst:

Om at veere heldig

Jeg har varet heldig med at have gode
leveranderer, jeg havde ord for at vare
kritisk, krakilsk og hidsig. Det var i be-
gyndelsen nedvendigt, for det var svart
at 4 skovens folk til at forsta, at varen
skulle veere af god kvaliter. Jeg har tit
hert, at *det kan vare godt nok til de
prejsere” - de gamle skovarbejdere
kunne ikke forst3, at de skulle lave *al-
tertavler”.

Den forste banevogn pi 7 tons, jeg
sendte til Tyskland, blev betalt med en
dakningsles check, det skete kun den
ene gang, det var heldigt at jeg fik oj-
nene op.

Skovens folk har hjulpet mig megert,
bide skovridere og skovfogeder. Mine
assistenter var dygtige, men det var tri-
vielt at marke juletrzer. Da Chr. Lei
mzrkede trazer forste gang, og der var
gaet nogle dage, spurgte han om hvor
mange der skulle markes. Da han fik at
vide, der var 85,000 var han lige ved at
gd sin vej.
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